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BÖLÜM I

1. GİRİŞ

1980’li yılların ikinci yarısından 2007 yılına kadar ekonomi litaratüründe ‘İspanya Mücizesi’ diye adlandırılıcak kadar bir üne sahip olan İspanya ekonomisi önemli gelişmeler kaydetmiştir. Bu süreç zarfında İspanya ekonomisinin büyüme oranlarını incelediğimizde genelde Avrupa Birliğine üye ülkelerin ortalamasının üstünde olduğu gözlemlenmektedir. Bu dönemde, inşaat, enerji, otomotiv, tekstil, gıda, makina sektörlerinin yanı sıra turizm bu ekonomik gelişmenin ana kaynağı olmuş, İspanya 2009 yılında gerçekleştirdiği 1 trilyon 054 milyar Avro’luk GSMH ile ile dünyanın en büyük ilk 10 ekonomisi içinde yer almıştır. 2009 yılında bir önceki yıla göre % 3,6’lık milli gelir azalış yaşanırken, bu azalışta hem iç hem de dış faktörler rol oynamıştır. İspanya’da 2009 yılında toplam iç talep %6,1 oranında azalmıştır. Yine aynı yılda hanehalkı harcamaları %5,9 oranında, konut yatırımlarında ise %24,5 oranında azalış yaşanmıştır. 2009 yılında ise dış talebin milli gelire katkısı %2.8 oranında olmuştur. Söz konusu durumun nedenleri daha sonraki bölümlerde detaylı bir şekilde ele alınacaktır. Ancak İspanya ekonomisi için, gayri safi milli hasılasının yaklaşık % 57’si dış ticaretin oluşturması nedeniyle dışa açık ve güçlü bir ekonomi olduğu söylenebilinir. 

Malumları olduğu üzere, İspanya 17 Özerk Bölgeden oluşmaktadır. Bu özerk bölgelerin iş potansiyelleri ve ekonomik yapıları birbirinden farklı özellikler göstermektedir. Bask Bölgesi İspanya’da ekonomik potansiyeli en önemli bölgesidir. 2009 yılında, bu bölgede İspanya’nın genel büyüme oranından 1.2 fazla bir oran kaydedilerek, aynı yıl içerisinde bu bölgede %2.1 oranında reel ekonomik büyüme sağlanmıştır. İspanya’da kişi başına düşen milli gelir 24 bin Avro iken bu bölgede bu rakam 32 bin Avro’dur. 

İspanya aynı zamanda dünyanın 3. en büyük yatırımcı ülkesidir. Koloniyel dönemden itibaren kurulan yakın bağlarının sonucu olarak Latin Amerika ülkelerinde ABD’den sonra 2. en büyük yatırımcı ülke konumundadır. 

İspanya 357 milyar Euro’luk dış ticaret hacmi ile açık bir ekonomiye sahip olmakla birlikte, ihracatla kıyaslandığında önemli oranda artan ithalatı nedeniyle ABD’den sonra 50 milyar Euro’a ulaşan dış ticaret açığıyla en fazla açık veren 2. ülke konumundadır.

Ülkemiz açısından da önem arzeden bir ülke olan İspanya ile ticaret hacmimiz  2009 yılında 5,2 milyar Euro’ya  düşmüştür. Bu dönemde İspanya’ya ihracatımız 2,6 milyar Euro olarak gerçekleşmiş olup, İspanya ile dış ticarette bu yılda 35 milyon Euro’luk fazlalık mevcuttur.

İspanya ülkemizi yatırım yapılabilecek en önemli 10 ülke arasında değerlendirmektedir. İspanya Ekonomi Sanayi ve Ticaret Bakanlığı Türkiye’ye yönelik bir strateji belgesi hazırlayarak İspanyol firmalarının Türkiye’deki faaliyetlerinin desteklenmesine yönelik BİR destek programını bu amaçla yürürlüğe koymuştur. 

Bu çerçevede her iki ülkenin birbirlerinin potansiyelinden yararlanma yönünde adımlar atmaya başladığı bir dönem başlamış bulunmaktadır. Ticari ve ekonomik ilişkilerdeki son gelişmeler dikkate alınarak her iki ülkenin girişimlerini uyumlaştıran bir program ülke raporumuzun sonunda oluşturulmaya çalışılmıştır.

2. SOSYAL VE EKONOMİK GÖSTERGELER

2.1 Ülke Kimliği

	Ulusal Adı
	İspanya Krallığı (İspanya)

	Başkenti
	Madrid

	Yönetim Biçimi
	Parlamenter Monarşi

	Resmi Dili
	İspanyolca (Kastilyano) % 74, Resmi  

Katalanca % 17, Galiçyaca % 7, ve Baskça % 2. Diğer

	Dini
	% 79,3 Katolik

	Para Birimi
	Euro (1/1/2002)

	Yüzölçümü
	505,182 km2  (493.486’sı İber Yarımadasında )

	Nüfus          
	46.662.000 (1.1.2009)

	Yıllık Nüfus Artışı (%) (1/1/2008-1/1/2009)
	% 2,1 

	Nüfus Yoğunluğu (km2/kişi)
	91,2

	Mesai Saatleri ve Günleri
	Devlet daireleri Pazartesi-Cuma 08:00-15:00 arası çalışmaktadır. 

	Büyük Kentler
	Madrid, Barselona, Valensiya, Sevilla, Zaragoza, Bilbao

	Önemli Limanlar
	Bahia de Algeciras, Valensiya, Vigo, Barcelona, Tarrogona, Bilbao

	Türkiye ile Saat Farkı
	İspanya kışın GMT’den 1 saat önde yazın ise 2 saat öndedir. Türkiye’den ise yaz-kış, 1 saat geridedir.  

	Haftalık Çalışma Saatleri (Genel) 
	10:00-13:30 ve 16:30-20:30 Özel 

09:00-14:00 ve 16:00-18:00 Resmi

	Resmi Tatil Günleri
	2009 yılındaki resmi tatiller:

-1 Ocak (Yeni yıl)

-6 Ocak (Kutsal Krallar Günü) 

-19 Mart (Aziz Jose günü)

-20-21 Mart (Paskalya)

-1 Mayıs (İşçi Bayramı)

-15 Ağustos (Azize Meryem günü)

-12 Ekim (Milli Bayram)

-1 Kasım (Bütün Azizler günü)

-9 Kasım (Azize Almudena günü)

-6 Aralık (Milli Bayram)

-8 Aralık(Azize Inmaculada günü)

-25 Aralık (Noel)

	Uluslararası Telefon Kodu
	İspanya 34  Madrid 91


2.2 Sosyal Göstergeler

	Ortalama Ömür

               Kadın

               Erkek
	81
78
84

	Okuma Yazma Oranı (%)
	97.4 (2008)

	Yüksek Öğretim Okul Sayısı
	69

	Yüksek Öğretimdeki Öğrenci Sayısı
	1.396.607 (2008-2009)

	Hastahane Sayısı (2006)
	746

	Doktor Başına Düşen Kişi Sayısı
	227

	Otomobil Sayısı (2006)
	32.748.000(otobüs dahil)

	Mobil Telefon Sayısı (2006)
	44,3 milyon (aktif hat saysısı) 

	Telefon Sayısı (Sabit Hatlar) 
	19,9 milyon

	Televizyon Yayın İstasyonu
	50 (kanal sayısı) 

	İnternet Servis Sağlayıcısı
	7(2008)

	Gelen Turist Sayısı
	57,4 milyon (2008)

	Giden Turist Sayısı
	10.7 milyon (2008)

	Eğitim Harcamaları /GSMH
	% 4,2 (GSMH 1995 yılı fiyatları)

	Sağlık Harcamaları /GSMH
	% 8,4 (GSMH 1995 yılı fiyatları)

	Karayolu Uzunluğu
	666.206 km (2008)

	Otoyol Uzunluğu
	12.121 km(2008)

	Demiryolu Uzunluğu
	15.559 km (2008)

	Yıllık Elektrik Tüketimi (KWH/Kişi)
	0,803 kWh (2008)

	Asgari Ücret 
	624 Euro (2009 yılı için net)


2.3 Temel Ekonomik Göstergeler

	
	2006
	2007
	2008
	2009

	GSMH (milyon Euro)
	984.284
	1.053.537
	1.088.124
	1.053.914

	Reel GSMH Artış Oranı (%)
	%4,0
	%3,6
	%0,9
	%-3,6

	Kişi Başına GSMH (Euro)
	21.941
	23.486
	24.020
	22.886

	Enflasyon Oranı

Tüketici Fiyat Endeksi
Üretici   Fiyat Endeksi
	% 3,5

% 5,3
	%2,5

%6,6
	%4,1

%6,7
	%0,8

-%3,9

	İşgücü (faal nüfus)
	21.6 milyon
	22.3 milyon
	22,8 milyon
	18,6

	İşsizlik Oranı (%)
	8,6
	8,6
	11,3
	20

	GSMH-Sektörel Büyüme Hızları (%)

Tarım ve Balıkçılık      
Sanayi                      

Enerji

İnşaat                       
Hizmetler                
	2,4

2,9

1,4

5,0

4,1
	3,1

2,4

- 0,3

3,6

4,4
	- 0,8

- 2,1

1,9

- 1,3

2,2
	1,0

- 13,6

- 6,4

- 6,2

- 1,0

	Dış Ticaret (milyon Euro)

Hacim

İhracat

İthalat

Denge
	429.431

169.872

259.559

(-)90.687
	461.909

181.479
280.431
(-)98.952
	470.436
188.184

282.251

(-)94.067
	466,691

158,254

208,437

(-)50.183

	Türkiye ile Ticaret (bin Euro)

Hacim

Tr’ye İhracatı

Tr’den İthalatı

Denge
	6.303.870

2.751.761

3.552.109

(-) 800.348
	7.173.600

2.961.500

4.212.100

(-)1.250.600
	6.655.183

2.988.527

3.666.655

(-)678.128
	5,230,000

2.597.300

2.632.700

(-)35.300

	Toplam Dış Ticaret İçinde Türkiye’nin Payı (%)

Tr’ye İhracatı

Tr’den İthalatı
	1,40

%1,5

%1,35
	1,55

%1,63

%1,50
	1,41

%1,58

%1,29
	1,12
1,6

1,3

	Toplam Rezervler (milyon Euro)
	14.685
	12.946
	14.546
	19.578

	Borç Stoku (milyon Euro)

İç Borç

Dış Borç

   Hükümet

    Diğer Finansal Kuruluşlar
	   294.332

1.368.209

215.528

622.806
	285.570

1.547.976

190.036

724.094
	328.242

1.661.730

227.201

766.316
	

	Yıllık Yabancı Sermaye Girişi  (milyar Euro) 


	668

 
	1.034
	821
	572


Kaynaklar: İspanya Merkez Bankası, Dünya Bankası, EIU, UNCTAD  

3. ÜLKE HAKKINDA GENEL BİLGİLER

3.1. Ülkenin Kısa Tarihçesi

İberler, Keltler, Fenikeliler, Yunanlılar ve Kartacalılar İber yarımadasında ilk yerleşimleri gerçekleştiren kavimler olurken; M.Ö. 200’de Roma İmparatorluğu Kartacalılarla savaşmak üzere yarımadaya ayak basmış ve sonrasında 300 yıl süren bir hükümranlık kurmuştur. Roma İmparatorluğu’nun çöküşünden sonra Hiristiyan Vizigotlar M.S. 5. ve 8. yüzyılda ülkede egemenlik kurmayı başarmışlar ardından Arapların İberya’ya ayak basmasıyla ülke M.S. 711’den 1492’ye kadar Arap egemenliğinde kalmıştır. İspanyol krallıkları ve Araplar arasındaki egemenlik mücadelesi 1492’de İspanya’daki son Arap emirliği olan Granada Emirliği’nin de bitirilmesiyle ülkede İspanya Krallığı egemenliğinin kurulması sağlanmıştır. Bu dönemde Amerika’nın keşfi ile Güney Amerika’da İspanyol Kolonileri de kurulmaya başlanmıştır.

Katolik Kralların politikaları ve denizlerde kurulan üstünlük sayesinde İspanya dönemin en önemli imparatorluklarından biri haline gelmiştir. 1713’te İngiltere ile imzalanan Utrecht Anlaşması ile Cebelitarık’ın yönetimi resmi olarak İngilizlere geçmiş olup, bugün bile devam etmekte olan bu durum, İspanya ile İngiltere arasındaki tek anlaşmazlık olarak mevcudiyetini korumaktadır. İspanya, 18. yüzyılın büyük çoğunluğunu Fransızlarla beraber İngilizlere karşı savaşarak geçirmiş ancak 1789’daki Fransız devrimiyle beraber Fransa müttefik olmaktan çıkıp düşman halini almış ve nihayetinde Napolyon İspanya’yı işgal etmiştir. İşgalin ardından 1814’te İspanya Krallığı yeniden kurulmuştur. 1873’te ülkede ilk defa Cumhuriyet ilan edilmişse de 1875’de monarşi tekrar kurulmuştur. Bu dönemde yeni güçlenen Amerika ile yapılan savaşlar sonucunda ilk olarak Latin Amerikadaki sömürgeleri Küba, Porto Rico ve Filipinler kaybedilmiş, 1898’de ise İspanya’nın açık denizlerdeki hakimiyeti sona ermiştir.  

1931’deki belediye seçimleri sonrasında Cumhuriyet ve monarşi yanlıları arasında oluşan gerilimin kan dökülmeden sonuçlandırılması için İspanya Kralı Alfonso XIII’ün ülkeyi terk etmesi üzerine ülkede Cumhuriyet 2. kez kurulmuştur. Ancak, Cumhuriyet’in 5 yıllık varlık süreci uzlaştırmacı olmaktan öte bölücü olmuştur. 1936 Temmuzunda ise General Franco önderliğinde yapılan bir askeri darbe ile ülke 3 yıl sürecek karanlık bir döneme ve iç savaşa sürüklenmiştir. Bu iç savaş sırasında 500.000 kişinin öldüğü tahmin edilmektedir. İspanya, 1975’e kadar 40 yıl diktatörlükle yönetilmiş ve bu dönemde uluslararası alanda yalnızlığa itilmiştir. Bu dönemde iç karışıklar içinde bulunan İspanya’nın Avrupa merkezli her iki dünya savaşına da katılmadığı gözlenmektedir.

General Franco’nun 1975’te ölmesiyle beraber İspanya tarihinin bir dönemi kapanmış ve Burbon Hanedanı’ndan I. Juan Carlos  İspanya Kralı olarak tahta çıkarak monarşiyi yeniden tesis etmiştir. Daha önce yasaklanmış olan tüm  siyasi partilerin yasallaştırılması ve katılımıyla yapılan ilk demokratik parlamento seçimleri 1977’de yapılmış ve ülke tarihinde yeni bir sayfa açılmıştır. Uluslararası alanda kabul görebilmek adına atılan adımlar da ilk olarak bu döneme rastlamış ve 1977’de Avrupa Konseyi’ne,  1982’de NATO’ya, 1986’da ise Portekiz ile birlikte Avrupa Topluluğu’na üye olunmuştur. 1982 yılında Felipe Gonzalez’in liderliğindeki İspanyol Sosyalist İşçi Partisi (PSOE) oyların yaklaşık %48’ini alarak iktidara gelmiş ve 1996’ya kadar iktidarda kalmıştır. 

1996’da yapılan genel seçimleri kazanan merkez sağ Halkçı Parti (PP) lideri José Maria Aznar 8 yıl boyunca iktidarda kalmış, 2004 yılında yapılan son genel seçimleri ise halen iktidarda olan José Luis Rodriguez Zapatero liderliğindeki PSOE kazanmıştır. 

3.2. Siyasi ve İdari Durum

3.2.1. Yasama ve Yürütme


Yönetim Biçimi
: Anayasal Parlamenter Monarşi 

Devlet Başkanı
: Kral I. Juan Carlos

Yasama
   
: İki Kamaralı Ulusal Meclis (Cortes Generales)

· Temsilciler Meclisi (Congreso de los Diputados) 

· Senato (Senado)

Yürütme

: Başbakan ve Bakanlar Kurulu

İdari Yapı

: İspanya’da idari açıdan 17 özerk bölge (Endülüs, Aragon, Asturya, Kastilya-La Mancha, Valensiya, Extremadura, Galiçya, Rioja, Madrid, Mursiya, Navarra,  Balear Adaları, Bask ülkesi, Kanarya Adaları, Kantabriya, Kastilya ve Leon ve Katalunya) ile Kuzey Afrika kıyısında 2 özerk şehir (Ceuta ve Melilla) bulunmaktadır. 

Siyasi Yapı: General Franco’nun Kasım 1975’de ölümü ile sona eren 36 yıllık diktatörlükten sonra Devlet Başkanlığına Bourbon Hanedanı’ndan Kral I. Juan Carlos getirilmiştir. Tüm siyasi partilerin katıldıkları serbest bir seçimin ardından ülkenin yeni siyasi düzenini belirleyen Anayasa 1978 yılında halkın çoğunluğu tarafından kabul edilmiş ve Kral’ın onayı ile yürürlüğe girmiştir. Kral’ın yetkileri büyük ölçüde semboliktir, esas yetki Kral’ın atadığı Hükümete aittir. Ancak, Kral, yasama organını feshetme ve Anayasa’da belirtilen koşullarda halkoyuna başvurma yetkisine sahiptir. Kral siyasi ağırlığa sahip olup, yaptığı ince uyarılar kamuoyunda dikkatle izlenmektedir. Geçmişte ülkenin siyasi istikrarı bakımından bu uyarı ve tavır alışlarının yararı büyük olmuştur. Diğer taraftan Franco sonrası ve sosyalist iktidarlar döneminde kayda değer güç kaybına uğramış olsa da Kilisenin İspanyol toplumunda geleneksel olarak önemli yeri ve rolü bulunmaktadır. 

1978 Anayasası İspanya’yı oluşturan etnik grupların ve bölgelerin özerkliğini tanımakta ve haklarını teminat altına almaktadır. Anayasa’nın ilgili hükümleri  dışında, 17 bölgeden her birinin kendisine ait özerklik yasası bulunmaktadır. Söz konusu 17 otonom bölgenin tümü aynı yetki ve sorumluluklara sahip değildir. “Tarihsel Özyönetimler” olarak da adlandırılan Katalunya, Bask Ülkesi ve Galisya’ya ağırlıkları nedeniyle daha fazla otonomi tanınmştır. Bölgelerin kendi parlamento ve yürütme organları vardır. Resmi dil “Castellano” olmakla birlikte, özerk yönetimlerde ikinci bir resmi dil de kabul edilmekte ve bu yönetimler ulusal bayrak yanında kendi bölgesel bayraklarını da kullanabilmektedir. Ülkenin toprak bütünlüğünü bozmaya yönelik emeller beslemelerini önlemek amacıyla, özerk bölgelerin federasyon oluşturamayacakları hususu Anayasa’da hükme bağlanmıştır.

2004 ve ardından 9 Mart 2008 tarihinde PSOE’nin (İspanyol Sosyalist İşçi Partisi), sağ eğilimli  PP (Halk Partisi) karşısında kesintisiz 2 defa  seçimleri kazanmasının ardından Başbakan J. Lois R. Zapatero tarafından kurulan yeni Hükümetin üyeleri aşağıda belirtilmektedir.

Hükümet Üyeleri:

Başbakan



       
: José Luis Rodríguez Zapatero

Başbakan Yardımcısı ve Devlet Bakanı
: María Teresa Fernández de la Vega

Başbakan İkinci Yardımcısı, 

Ekonomi ve Maliye Bakanı
   

: Elena Salgado Mendez 

Dışişleri ve İşbirliği Bakanı
   
   
: Miguel Ángel Moratinos Cuyaubé

Adalet Bakanı


   

: Mariano Fernandez Bermejo 

Savunma Bakanı


   
: Carme Chacon Piqueras
İçişleri Bakanı



   
: Alfredo Perez Rubalcaba

Bayındırlık Bakanı


   
: Jose Blanco Lopez
Eğitim, Sosyal Politika ve Spor Bakanı         :  Angel Gabilondo Pijol 

Çalışma ve Göç Bakanı
 
  
: Celetino Corbacho Chaves
Sanayi, Turizm ve Ticaret Bakanı 
    
: Miguel Sebastian Gascon

Çevre ve Balıkçılık Bakanı
    

: Elena Espinosa Mangana
Kültür Bakanı


    

: Angeles Gonzales-Sinde Reig
Sağlık ve Tüketim Bakanı


: Trinidad Jimenez Garcia
Konut Bakanı


   

: Beatriz Corredor Sierra

Eşitlik Bakanı




: Bibiana Aido Almagro

Bilim Bakanı




: Cristina Germendia Mendizebal
Ülkede genel seçimler en son Mart 2008’te yapılmış olup, 2007 yılı Mayıs ayında yapılan yerel seçimleri az farkla da olsa Halk Partisinin (PP) kazanmasına rağmen, 2008 seçimlerini sosyalist PSOE kazanmıştır.

Terörizm ve İspanya
:   İspanya Hükümetleri, ülkeyi oluşturan 17 özerk bölgeden biri olan  Bask bölgesinin bağımsızlığı için terörist bir mücadele içinde olan ETA-Bask Fatherland and Liberty örgütüne karşı karalı bir direnç göstermektedir. 1959 yılında kurulan örgüt İspanyol devlet kurumları ve çalışanları, güvenlik güçleri, askeri personel ve ülkenin her iki siyasi partisinin yetkililerine karşı ölümcül saldırılarda bulunmaktadır. Örgütün çok sayıda eylemlerinde bugüne kadar 800 kişinin öldürüldüğü belirtilmektedir. Örgüt 1995 yılında dönemin başbakanı Aznar’a karşıda suikast girişiminde bulunmuş ancak başarılı olunamamıştır.

Son yıllarda Fransız hükümeti ile gerçekleştirilen işbirliğinin de yardımıyla örgütle mücadelede ilerleme kaydedilmiştir. 

Ancak Eylül 1998’de ETA tarafından ilan edilen ateşkesin Kasım 1999’da sona erdirilmesinin ardından çeşitli saldırılarda 46 kişi öldürülmüş, olaylara karşı Bask bölgesi de dahil olmak üzere tüm İspanya’da ETA karşıtı büyük gösteriler düzenlenmiştir. ETA’nın terörist eylemleri karşısında hükümet halkında desteğiyle çok katı tedbirlere başvurmaktadır.  Başbakan Zapatero’nun diyalog çağrısıyla ETA tarafından Mart 2006’da ilan edilen bir başka ateşkes 2007 yılı başında yeniden sona ermiştir.

İspanya, ülkede Marksist bir devlet kurmayı amaçlayan GRAPO adlı terörist örgüte karşıda mücadele vermektedir. Örgüt ülkedeki ABD üslerine ve İspanya’nın NATO üyeliğine karşı 1970 ve 1980 lerdeki çok sayıdaki terörist eylemden sorumlu tutulmaktadır. 2002 ve 2003 yıllarında Fransa ile işbirliği halinde gerçekleştirilen çok sayıda tutuklama ile örgüte önemli bir darbe vurulduğu belirtilmektedir. 

El Kaide’nin İspanya’da hücrelerinin olduğu bilinmektedir. 11 Mart 2004 tarihinde ulusal seçimlerden 3 gün önce Madrid Atocha Tren İstasyonunda gerçekleşen ve İslami örgütlere atfedilen patlamalarda 191 kişi hayatını kaybetmiştir. Önce ETA’dan kuşkulanılmasına rağmen eylemi İslami teröristlerin gerçekleştirdiği tespit edilmiştir. Eylül 2005’te 18 kişi olayla ve örgütle bağlantıları nedeniyle hüküm giymiştir. Bu süre zarfında örgütle bağlantılı olabilecek her konu incelemeye alınmış, konuyla ilgili uluslararası işbirliğine gidilmiştir.

3.2.2. Yargı

Anayasa bağımsız yargıyı öngörmektedir. Ülkedeki adli sistemdeki en üst mercii Yargıtay’dır (Supreme Court). Bunun yanısıra, bölgesel mahkemeler, eyalet mahkemeleri, adli mahkemeler ve belediye mahkemeleri de mevcuttur. Anayasa mahkemesi anayasal sorunlarla ilgili konularda görüş bildirmektedir. 20 üyeden oluşan Hukuki Genel Konsey, hakimleri atamakta ve hukuki konularda etik standartları belirlemektedir. Adli sistemin yavaş işlediğine yönelik şikayetler oldukça yaygındır. 

3.3. Coğrafi Bilgiler

3.3.1. Coğrafi Konumu

Yüzölçümü olarak AB’nin en büyük 2. ülkesi konumundaki İspanya, Avrupa’nın güney batısında yer almaktadır. İspanya, Portekiz ile beraber paylaştığı İber yarımadası’nın büyük bölümünü kaplamakta ayrıca, Akdeniz’deki Baler adaları, Atlantik Okyanusu’ndaki Kanarya adaları ile Kuzey Afrika’daki Ceuta ve Melilla ülkenin sınırları içerisinde yer almaktadır. İspanya’nın en uzun sınırı 1.214 km ile Portekiz ile olup, diğer sınır komşuları Andorra, Fransa, Cebelitarık ve Ceuta ve Melilla dolayısıyla da Fas’tır.     

İspanya’nın farklı bölgeleri farklı iklimlere sahip olmakla beraber ülkenin genelinde Kara ve Kara ve Akdeniz ikliminin hakim olduğunu söylemek mümkündür. Ülkenin kuzey kıyıları genelde ılıman ve yıl boyunca yağışlı iken, Akdeniz kıyıları kışları ılıman, yazları ise sıcak ve kurudur. Yarımadanın içlerine doğru ise kışları soğuk, yazları ise oldukça sıcaktır. Ülkenin topraklarının %34,9’u tarıma açık, %22,7’si ise ormanlık alandır. 

İsviçre’den sonra Avrupa’nın en dağlık bölgesi olan İspanya’nın yükseklik ortalaması 600 metredir. Pirene sıradağları Avrupa kıtası ile sınır oluşturmakta ve 440 km boyunca ortalama yüksekliği 2.000 metre olarak devam etmektedir. Ülkenin en yüksek noktası kuzeyde Pireneler olurken, güneyde Sierra Nevada’dır. Batısı hariç çevresi dağlarla çevrili olan ve merkezinde bulunan bir sıradağla bölünen Meseta Platosu İspanya topraklarının beşte ikisini kaplamaktadır. İspanya’nın başlıca nehirleri, doğudan batıya doğru, Atlantik Okyanusu’na akmakta olup yalnızca Ebro nehri Akdeniz’e dökülmektedir. Bu nehirlerden sadece Guadalquivir üzerinde ulaşım yapılmakta ve buradan Sevilla’ya kadar ulaşılabilmektedir. 

Coğrafi konumu itibariyle hem Avrupa ile hem de Güney Amerika ve Afrika ile oldukça kuvvetli bağları bulunmaktadır. Avrupa açısından bakıldığında İspanya, Afrika’ya yakınlığı sebebiyle bu kıtayla Avrupa’nın bağlantı noktası olurken, Atlantik Okyanusu tarafında ise Amerika kıtasına yakınlığı ile dikkat çekmektedir. Özellikle Güney Amerika ile olan tarihi koloniyel bağları ve aynı dili kullanıyor olmak da İspanya ya büyük avantaj sağlamaktadır. 

3.3.2. Nüfus 

2005 yılı sayımları esas alınarak yapılan tahminlere göre toplam nüfus 46.157.820’dir. Nüfusun %15.5’ini 0-15 yaş arası oluştururken, %67,9’unu 16-64 yaş arası, %16,5’sını ise 65 yaş ve üstüdür. Nüfus ülke içinde eşit olmayan bir şekilde dağılarak, büyük şehirlerde ve kıyı şeridinde yoğunlaşmıştır. Nüfusun yaklaşık %38’i büyük şehirlerde oturmaktadır. Öte yandan, bu nüfusun %86’sını İspanyollar, %14’ünü yabancılar oluşturmaktadır. Yabancılar arasında Romenler %13,9 ile ilk sırayı alırken, Fas %12,4 ile takip etmektedir. 

3.3.3. Çalışma ve İşgücü 

İspanya’nın 2008 yılında 22,8 milyon dolaylarında 16 yaş üstü bir işgücüne sahip olduğu ve bunun çoğunluğunu genelde orta yaş grubunun oluşturduğu görülmektedir. Toplam nüfusun % 59,8 işgücü içerisinde yer alırken, erkeklerin %70’i kadınların ise % 60’ı iş gücüne dahil oldukları görülmektedir. 2008 yılında, bir önceki yıla göre istihdam edilen kişi sayısı 20,3 milyona gerilemiştir. Bu azalıştaki veya işsizliğin artmasındaki en önemli neden inşaat, tarım ve sanayi sektörlerinin daralmasıdır. Servis sektöründe çalışanlar %2,2 oranında artmasına rağmen toplamda 2008 yılından işsizlik oranı %11.3 yükselmiştir. İspanya’da 2008 yılında istihdam edilenlerin %68,1 servis sektöründe, % 15,8’i sanayide, %12,1’i inşaat sektöründe, %4’ü tarım sektöründe çalışmaktadır. 2008 yılında bir çalışanın yıllık ortalama maliyeti 27.673 Avro olup, İspanya bu rakam ile AB’ne üye ülkeler içinde 15. sırada yer almaktadır. AB’nin 27 üye ülke içerisinde bir işçinin yıllık ortalama maliyeti 29.206 Avro’dur. Sanayi sektöründe istihdam edilen bir işçinin yıllık maliyeti ise 31.510 Avro olup, özellikle finans ve enerji sektörlerinde çalışanların ortalama maliyetleri daha yüksektir. AB üyeliği sonrası İspanya’nın göç veren bir ülke olmaktan çıkıp göç alan bir ülke olmaya başlamasıyla beraber çalışan nüfus da gittikçe gençleşmektedir. İspanya’nın makro ekonomik göstergelerinden en kötü durumda olan işsizlik oranı yıllar itibariyle incelendiğinde, işsizliğin 1994 yılında %24,2 gibi yüksek bir oranda olduğu, ekonomik büyümeye paralel olarak istihdam oranının artarak 2004 yılında %11’e gerilediği görülmektedir. İspanya’da çalışan nüfusun 1/3’ü geçici işlerde çalışmakta olup iş başındaki sosyalist hükümetin seçim vaadlerinden biri iş yasalarını gözden geçirerek bu kişilere kadrolu işçi statüsü kazandırmaktır. 

İspanya’da yasal çalışmaya başlama yaşı 16’dır. Haftalık çalışma saati, günde 9 saati geçmeyecek şekilde, haftada ortalama 40 saattir. İzin verilen fazla mesainin yıllık 80 saati geçmemesi gerekmektedir. Çalışanların haftalık olarak en az 1 tam gün ve 1 yarım gün olmak üzere 1,5 gün izin yapma hakları bulunmaktadır. Çalışanlara yıllık olarak 30 gün ücretli izin vermek mecburidir.       

Resmi asgari ücret her sene hükümet tarafından belirlenmekte olup, 2005 yılında asgari ücretin enflasyona endekslenmesi uygulaması getirilmiş ve bu kapsamda ücret 18 yaşından büyükler için 12 ay ve 2 ikramiye de dahil olmak üzere  net 624 Euro olarak belirlenmiştir. 

3.3.4. Eğitim ve Kültür

İspanya’da 16 yaşına kadar eğitim zorunludur. İspanya Eğitim ve Bilim Bakanlığı’nın verilerine göre, 2008-2009 döneminde anaokuldan-üniversiteye kadar eğitim gören toplam öğrenci sayısı 8.830.429 olurken, bunun 1.410.440’ı üniversite öğrencisi olmuştur. Ülkede toplam 73 üniversite bulunmakta olup 23 tanesi özel okuldur. Salamanca Üniversitesi dünyanın en eski üniversitelerindendir. Barselona Üniversitesi 2006 yılında dünyanın en iyi 200 üniversitesi arasında yer almayı başarmıştır. Üniverstite öğrencilerinin %91,6’sı kamu üniversitelerinde eğitim görmektedir. 

Ülkedeki toplam öğrencilerin %,9,4’ü yabancı öğrenci olup, yabancı öğrencilerin sayısı 2008-2009 öüretim yılında 695 bin öğrenciye yaklaşmıştır. Üniversite eğitimi alan öğrencilerin ise %7’si hukuk, %6,9’u eğitim, %6,2’si işletme ve ikdisadi alanlarda eğitim görmektedir. 

3.3.5. Sosyal Güvenlik

AB’nin sosyal güvenlik mevzuatı İspanya’da da geçerlidir. Uygulanmakta olan program çerçevesinde, sosyal güvenlik sistemine kayıt herkes için zorunludur. Çalışanların sosyal sigorta primlerinin bir kısmı işveren, bir kısmı da işçi tarafından ödenmektedir. İspanya geçmişte sosyal güvenlik alanında yaşanan zaafiyetin giderilmesi amacıyla bu alanda sıkı tedbirler uygulamaktadır. İşçi haklarını ve sosyal güvenlikle ilgili konuları düzenleyen yasaların katılığı ülkedeki yabancı firmalar sürekli olarak tarafından eleştirilmektedir.

4. GENEL EKONOMİK DURUMU

4.1. Genel Durum

4.1.1. Genel Ekonomik Yapı ve 2009 Yılı Performans Değerlendirmesi

İspanyol ekonomisi ilki Avrupa Birliğine üyeliğin başlangıcından 1986-1998 ve Avrupa Para Birliği’ne geçişten  sonra 1999-2007 olmak üzere iki ayrı büyüme ve atılım dönemi yaşamıştır. İspanya 1986 yılında AB’ye üye olmasının ardından, Topluluktan sağlanan ekonomik yardımlar ve özellikle Topluluk kaynaklı yabancı sermayenin de olumlu etkisi ile 1990’a kadar olan dönemde önemli büyüme artışları kaydetmiş ve yıllık ortalama % 5 oranında büyüyerek sanayileşmiş bir ekonomik yapıya sahip olmuştur.  Bu dönemde AB kaynaklı fonların son derece akıllı bir şekilde alt yapı ve sanayi yatırımlarında kullanıldığı görülmektedir.

1990-93 arasında bazı sorunlar yaşanmasına rağmen, İspanyol ekonomisi son 13 yılda kesintisiz büyüme sağlayabilmiştir. 2000-2007 yılları arasında İspanya’nın AB’nin çeşitli yapısal fonlarından aldığı parasal yardımın 45 milyar Avro, diğer fonlardan aldığı yardımın da 11 milyar Avro’ya ulaştığı, üyelik tarihinden itibaren hesaplandığında ise AB’den sağlanan fonların 100 milyar Euro’yu aştığı belirtilmektedir. İspanya ayrıca, AB ortak para birimine ilk katılan ülkeler arasında yer almayı başarmıştır. Banco de Espana’nın verilerine göre, 2007 yılında % 3,8 oranında büyüyen İspanya böylece 13 yıldır yakaladığı büyüme trendini sürdürmeyi başarmıştır. 

İspanyol ekonomisi gelişmiş ülkelerin genel yapısına sahip olup, hizmet sektörü GSYİH içinde 1. sırayı alırken, bu sektörü sanayi üretimi izlemektedir. Bu iki sektörün GSYİH içindeki payı % 90’a yaklaşmaktadır. Ülkenin göstermiş olduğu ekonomik gelişmeyle beraber tarımın milli hasıladaki payı oldukça düşerken, inşaat sektörünün her zaman yüksek olan payı daha da artmaya başlamıştır. 

2009 yılında ise GSMH reel olarak % 3,7 oranında azalış göstermesine rağmen 1 trilyon Euroyu aşmış kişi başına gelir ise 24 bin Avro olmuştur. 2009 yılındaki GSYMH’nın sektörlere göre dağılımını gösteren tablo aşağıda sunulmaktadır. GSMH içinde inşaat sektörünün payının % 10,4 olarak gerçekleşmesi İspanyol ekonomisinin dikkat çekici bir özelliğidir. İnşaat sektörünün 2007 yılından itibaren azalmaya başladığı özellikle, konut satışlarında 2009 yılında bir önceki yıla göre %25 oranında azalma yaşanmıştır. İnşaat sektörünün milli gelirden aldığı paydaki azalmanın diğer bir nedenide artan maliyetlerdir. Özellikle arsa birim fiyatlarının ve girdi maliyetlerinin yüksekliği 2007-2008 yıllarında inşaat sektörünü olumsuz etkilmiştir.
Tablo.2 GSYİH Sektörel Dağılımı (2009)

	SEKTÖR
	GELİR (milyon Euro)
	Toplamda Payı (%)

	Tarım ve Balıkçılık
	25.654
	2,4

	Enerji
	26.449
	2,4

	Sanayi
	142.859
	13,2

	İnşaat
	113.638
	10,4

	Hizmetler
	687.554
	63,2

	Net vergi
	92.348
	8,5

	GSMH
	1.054.502
	100


Kaynak: İspanya Merkez Bankası

Her ne kadar 1986 yılında Avrupa Birliğine üyeliğin ardından İspanya’da önemli ekonomik atılımlar dönemi başlamış olsa da, daha öncede belirtildiği gibi İspanyol ekonomisi için gelişme döneminin başlangıcını  Avrupa Parasal Birliğine dahil olma tarihi olan 1 Ocak 1999 oluşturmaktadır. Bu dönemde Başbakan Aznar’ın önderliğindeki merkez-sağ hükümetin özelleştirme, yabancı sermaye ve vergi reformlarındaki cesur uygulamaları yaşanan ekonomik atılımda önemli rol oynamıştır. 

Avrupa Parasal Birliğine katılım faiz oranlarının önemli ölçüde düşmesini sağlamış bu ise tüketim ve yatırımlar üzerinde oldukça olumlu etki yapmıştır. Artan göçmen girişi ile sağlanan ucuz işgücü bir diğer olumlu etki olarak değerlendirilebilir. 2000-2008 yılları arasında ülkeye resmi kaynaklara göre 5,3 milyon yeni göçmen İspanya’ya geldiği ve toplam nüfusun %11’i göçmenlerden oluştuğu  belirtilmektedir. Gelen göçmenlerin yaş ortalamasının genç ve doğurganlık oranlarının İspanyollara göre yüksek oluşu, göçmenlerin toplam nüfus içerisindeki payının artarak devam edeceği sonucuna ulaşmak yanlış olmayacaktır. Bu durum, ekonomik olarak bir takım avantajlar sağlamakla birlikte, özellikle sosyal ve kamu maliyesi açısından İspanya’ya dezavantajlar da yaratacağı aşikardır.
1996 yılından bu yana devletin ekonomi içindeki payı, özellikle kamu sektörü modernleştirme programının yürürlüğe girmesiyle beraber ciddi anlamda gerilemiştir. Yürütülen bir çok özelleştirme faaliyeti ile beraber, kamu sektörü; akaryakıt, doğal gaz, demir ve çelik, telekomünikasyon, hava ve deniz taşımacılığı, elektrik üretimi ve bankacılık gibi alanlardan büyük oranlarda çekilmiştir. 

Ülkenin mali performansı incelendiğinde son on yılda önemli ilerleme kaydedildiği; 1995 yılında GSMH’nın % 6,5’u oranında açık veren bütçenin 2006 ve 2007 yıllarında % 1 oranında fazla verdiği görülmektedir. Ancak 2009 yılında uzun zaman sonra İspanya’nın bütçe açığı 85 milyar Avro’ya ulaşmıştır. 2009 yılında bütçe gelirleri bir önceki yıla göre %6,9 oranında azalırkan giderler %8,7 oranında artmıştır. 1996 yılında GSMH’nın % 65’ni oluşturan kamu borçları 2005 yılında GSMH’nın % 43’ne kadar gerilemiştir. 2008 yılında kamu borç stoğunun GSMH oranı %33’lere kadar düşmüştür. İspanya’nın borç stoğunun büyük bir bölümü özel kesime ait olup, yaşanan ekonomik krizin İspanya’da daha ağırlıklı olarak hissedilmesinin bir nedeni de, borca dayalı tüketim harcamalarının birden bire daralması neticesinde reel sektörde talep düşüşünden kaynaklanan ekonomik küçülme olduğunun söylenmesi yanlış olmayacaktır. Genel ekonomik performans kadar bütçe performansının da olumlu olmasında Avrupa Parasal Birliğine katılım ve Avro’ya geçilmesiyle düşen faizlerin olumlu etkisini yine vurgulamak gerekir. 
Enflasyonun gelişimine bakıldığında, enflasyonun 1980’den bu yana sürekli olarak düşüş gösterdiği, 1993 yılında ilk defa % 5’in altına düşen enflasyonun Şubat 2004’te %2,1’e düştüğü, tüketici fiyat endeksinin  2005’te de % 3,4, 2006 yılında ise % 3,5, 2007 yılında ise % 2,8 oranında olduğu görülmüştür. 2008 yılında ise ilk altı aylık dönem içerisinde dünyada petrol ve emtia fiyatlarının yükselmesi, tüketici fiyat endeksinin artmasına neden olmuş, ancak aynı yılın ikinci yarısından itibaren hem petrol fiyatlarının düşüşe geçmesi ve ekonomik aktivitenin yavaşlamasından kaynaklanan talep azlığı tüketici fiyat endeksinin % 4’lere seviyesinde oluşmasına neden olmuştur. Fiyat artışları büyük ölçüde dünya petrol fiyatlarının artışına, Euro’nun Dolar karşısındaki değer kaybına ve İspanya’nın Euro bölgesindeki diğer ülkelere oranla daha büyük olan ekonomik büyüme oranına bağlanmaktadır. Buna rağmen Avrupa Parasal Birliği içinde en yüksek enflasyon oranına sahip olan İspanya’nın bu özelliği diğer AB üyelerini rahatsız etmektedir. 

2008 yılından geriye doğru ondört yıllık süre zarfında İspanya ekonomisi her yıl yeni iş imkanı yaratma becerisi gösterirken, ilk defa 2008 yılında ve 2009’un ilk üç aylık diliminde mevcut iş kapasitesinde azalma olmuş ve işsizlik oranı %18’lere ulaşmıştır. Bu rakam AB üyesi ülkelerin ortalamasının yaklaşık iki katıdır. İşsizlik daha çok genç nüfusu ve vasıfsız işçileri etkilemektedir. Kriz ortamının atlatılıp tekrardan ekonomik büyüme ortamına geçtikten sonra bile işsizlik oranın yüksek seviyelerde kalması beklenilmektedir.
Ülkenin turizm gelirlerinin 2005 yılında bir miktar düştüğü ancak 2007 yılında tekrar yükselmeye başladığı, ülkeye giriş yapan turist sayısı artarken harcamaların düşmesi nedeniyle turizm gelirlerinin azaldığı gözlenmiştir. Ancak İspanya’ya 2007 yılında, 59,2 milyon turist ziyaret etmiş olup, ülkeye gelen turist sayısı bakımından Fransa’nın ardından dünyada ikinci sıradadır. Turizm gelirleri açısından da yine 60 milyar Avro ile ABD’nin arkasından ikinci sırada yer almaktadır.
İspanya’nın dış borç yükünün oldukça fazla buna karşın rezervlerinin 2007 yılı itibariyle 12,9 milyar Euro olması da ekonominin dikkat çekici bir özelliğidir. 2007 yılı Ağustos ayında dünya borsalarında yaşanan kriz sonucu İspanya Merkez Bankası döviz rezervlerinin % 30’unu likidite etmiştir.

2007 yılının yaz aylarında ABD’de finansal piyasalardan başlayan finansal kriz giderek tüm dünyayı etkisine almış, 2009 yılının ilk çeyreğinde tepe noktasına ulaşmış ve ekonomik aktivetelerin tamamını etkiler hale gelmiştir. Bu süreçte yaşananlar, dünya çapında güven kaybına ve tarihte eşi az görülen ekonomik durgunluğa sebep olmuştur. Bir çok finansal kuruluş batmış veya devletler tarafından el konulmuştur. Kaybedilen gelir kaybının trilyon dolarla ifade edilmektedir. 2008 yılında tüm dünya ekonomisi %6 oranında küçülürken, dünya dış ticareti aynı dönemde %20’den fazla azalmıştır. Böyle bir durum İkinci Dünya Savaşı’ndan bu yana yaşanmamıştır. Dünya ekonomilerinin birbirine kuvvetli bağlarla entegre olduğu bu dönemde, bir piyasada yaşanan dalgalanmalar diğer piyaslarda büyük ekonomik istikrarsızlıklara neden olmakta ve domino etkisi yaratarak tüm dünyayı etkisi altına almaktadır. ABD’de emlak piyaslarından başlayan ve Lehman Brothers şirketinin batmasıyla devam eden ekonomik olaylar, diğer ülkelerde ekonomik dalgalanmaları tetiklemiş ve ekonomik durgunluk, işsizlik ve diğer sosyal olaylarla karşımıza çıkmıştır. Yaşanan krizin temel iki nedeni olduğu söylenebilinir. Birinci olarak, finansal kuruluşların risk yönetme kapasitelerinin eksikliği ve devletlerinde bu yetersizlikleri düzeltecek gerekli önlemleri alamaması sayılabilinir. İkinci olarak ise, ağrılıklı olarak özel kesimin borca dayalı olarak devamlı bir şekilde artan tüketim harcamaları olduğu düşünülmektedir. Bu krizin nedenleri uzun yıllar inceleneceği ve konuşulacağı aşikardır. Ancak, piyasların yeterince denetlenip düzenlenmemesi halinde yeni krizlerin yaşanacağı kesin gözüyle bakılmaktadır. Ekonomik krizin aşılmasında kamu maliyesi önemli rol üstlenecek olup, yukarıda açıklanan borca dayalı özel kesim harcamalarının önüne geçilmesi, kamu maliyesi disipliniyle mümkün olacaktır. Para politikalarında ise daha titiz bir analiz yapılması gerektiği şüphesizdir. Risk yönetimi konusunda finansal kuruluşların becerilerini artırmalarını sağlayacak bir ortamın yaratılması gerektiği değerlendirilmektedir.

Yaşanan bu krizde tüm dünya merkez bankaları ortak  ve koordineli bir tepki verebilmişlerdir. Piyasadaki nakit sıkıntısını giderebilmek için faizlerde indirime gitmişler. Daha sonra, tüm dünya merkez bankaları için standart hale gelen bu adamları talep artırıcı bir takım önlemler izlemiştir. Devletler ulusal finansal sistemlerini desteklemişler ve ekonomiyi canlandırmak için paketler açıklamışlardır.

İspanya’da yukarıda genel olarak izah edilen önlemlerin tamamını almıştır. Ancak ekonomik kriz İspanya’yı çok hassas zamanda yakalamıştır. Tüm dünyada kriz başlamadan çok önce İspanya’da oluşan yapısal ekonomik sorunlar 2007 yaz aylarından önce kendini hissettirmeye başlamıştır. İspanya’nın yaşadığı sorunlar şimdiki krizle benzer yönleri olduğu gibi çok daha farklı yönleri vardır. Benzer durum; İspanya özellikle Avrupa Parasal Birliğine dahil olma tarihi olan 1 Ocak 1999 tarihinden sonra çok ucuz maliyetli kredilere dayanarak ekonomik büyümesini sağlamıştır. İspanya’nın iç piyasa şartları ve kamu maliyesi yeterince değerlendirilmeden verilen bu krediler, bir başka deyişle risk yönetiminin yeterince yapılamaması, ekonominin kırılganlığını artırmıştır. Farklı durum ise; ekonomiye tahsis edilen finansal ve üretim kaynaklarının önemli bir kısmı emlak piyasasının kullanımına yoğunlaşmasıdır. İnşaat sektörünün milli gelire katkısı %10’unun altına inmemesi ve emek piyasasının işlerliği ve verimliliği gibi yapısal sorunlar İspanya’ya has durumlardır. Yaşanan bu krizde yine diğer ülkelerde yaşananlardan farklı bir durum ise, İspanya’daki bankaların yapısıdır. İspanya’da ki bankaların tutucu yapısı, toksit aset oluşmasına engel olmuştur.  Kriz sırasında hiç bir bankaya el konulmamış ve doğrudan parasal destek sağlanmamıştır. Ancak, finansal krizin reel sektörünü içine alacak şekilde derinleşmesi, İspanya’da ki finansal kuruluşları etkisi almaya başlamaktadır. Geri dönmeyen kredilerde 2009 yılının ikinci ve üçüncü çeyreğinde önemli artışlar söz konusu olup, bu durumun ileride bankalar üzerine etkisinin olumsuz olacağı şüphesizdir. 
İspanya’da krizin etkileri 2008 yılının 3. çeyreğinden itibaren görülmeye başlanmıştır. İspanya ekonomisi, uzunca süredir ilk defa 2008 yılının son çeyreğinde % 0.7 oranında küçülmüş ve bunu izleyen dört çeyrekte küçülmeye devam etmiştir. 2009 yılında GSMH’nin %3 oranında düşeceği beklenilmektedir. Ekonomik daralma, uzun bir süredir devam eden özel kesim harcamalarının kesilmesine, emlak piyasısında düzeltme hareketlerine neden olmuştur. Ayrıca, devam eden global kriz, 2008 yılının ekonomik büyümesinde önemli rol oynayan dış talebin daralmasına ve beklentilerin olumsuz oluşmasına neden olmuştur. Beklentilerdeki bu olumsuzluk kişilerin harcamalarını iyice kısıtlamasına sebep olmaktadır. İspanya Merkez Bankası Başkanı’nın bu hususla ilgili açıklamalarında, İspanya’da işsizlik oranında ki artışların ters orantılı çarpan etkisi yaratarak toplam talebe etkisinin diğer ülkelere kıyasla fazla olduğu belirtilmektedir. 2008 yılında İspanya’da kişilerin (ticari olamayan kuruluşlar) harcanabilir geliri ortalama olarak %2.8 oranında artarak %13 seviyesine ulaşmıştır. Bu rakamın karşılığı olan ve milli gelirin %0,6 oluşturan yaklaşık 6,3 milyar Avro, 2008 yılında İspanya’da yerkeleşik kişiler tarafından harcama yerine tasarruf olarak kullanılmıştır. Harcamalarda ki bu daralmanın İspanya ekonomisine olan etkilerinden biride kapatılan işyerleridir. 2009 yılında yaklaşık 650.000 işyeri kapanmıştır. Bu olumsuzlukların giderilmesi için İspanya Hükümeti daha önce özel sektör eliyle yapılan harcamaları artırmak için vergi indirimi, muafiyeti, kredi imkanlarının artırılması gibi talep artırmaya yönelik önlemler almaktadır.
İspanya’nın 2009 yılı ödemeler dengesi incelediğimizde, dış açığın bir önceki yıla göre %50 oranında azalarak 50 milyar Avro’ya gerilediğini görmekteyiz. Söz konusu gerilemenin nedeni dış ticaret açığının azalmasından kaynaklandığı değerlendirilmektedir. 2009 yılında dış ticaret açığı, 2002 yılından bu yana ilk defa, %4,9 oranında azalarak 94 milyar Avro’ya gerilemiştir. Bu dönemde ihracat %3,7 oranında artarken ithalat sadece %0,6 oranında artmış ve sırasıyla 188,1 milyar Avro, 282,2 milyar Avro’ya ulaşmıştır.        
Yaşanan ekonomik sorunların başlıca nedenleri şu şekilde özetlenebilir.

i. 2007-2013 döneminde AB kaynaklı kredi ve yardımlarda GSMH’nın önemli bir oranında azaltılmaya gidilmiştir. Bu çerçevede İspanya kişi başına gelirini AB standartlarına çıkardığı için birlik kaynaklı fonlardan daha azalan oranlarda faydalanmaktadır. Geçmiş dönemde faydanılan fonların büyüklüğü dikkate alındığında İspanya önemli bir kaynaktan marum kalmıştır.

ii. 2007 yılında yürürlüğe konulan vergi reformu vergi gelirlerinin GSMH’nın % 0,4’ü oranında azalmasına neden olacağı belirtilmektedir. 2008 yılında vergi gelirleri %6,9 oranında azalmıştır.
iii. Artan dış ticaret açığına paralel olarak İspanya’nın uluslararası rekabet gücünde görülen azalma önemli oranda işgücü verimsizliği nedeniyle üretim maliyetleri artışına bağlanmaktadır. Dış ticaret hacmi 2007 yılında 461 milyar Euro olarak gerçekleşen İspanya, aynı zamanda ihracatına kıyasla önemli oranda artan ithalatı nedeniyle ABD’den sonra 100 milyar Euro’ya yaklaşan dış ticaret açığıyla dünyada en fazla açık veren 2. ülke konumundadır. Cari açık 2007 yılında GSMH’nın % 10’una ulaşmış bulunmaktadır. Dış ticaret açığının büyümesinde ana etkenin değerli Euro olduğu değerlendirilmektedir. Artan petrol fiyatları ve işgücü maliyetlerindeki artış diğer önemli sebeplerdir. Cari açığın 2007 ve 2008 yılının ilk yarısında artmaya devam ettiği gözlenmektedir.

iv. Emlak piyasasında 1998’den buyana fiyatlarında % 100 oranında artmasıyla yaşanan önemli patlamanın etkisiyle mortgage kredilerinin kullanımı artmıştır. Konut talebinde yaşanan azalma fiyatların düşmesi ve mortgage kredilerinde önemli sorunlara yol açmıştır.  2008 yılının ilk yarısında fiyatların düşmeye başldığı gözlenmektedir.  Borsada işlem gören bazı emlak firmalarının hisse senedi fiyatlarındaki keskin düşüşler ve mortgage kredilerindeki düşüşler henüz emlak piyasasının tamamına teşmil edilmese de bir krizin başladığını göstermektedir.

v. İnşaat sektörünün GSMH içindeki göreli büyüklüğü (% 11) konut sektöründe yaşanacak bir krizin tüm İspanyol ekonomisini kolaylıkla etkileyebileceğini göstermektedir. Diğer taraftan global krizlere karşı Avrupa Parasal Birliğinin koruyucu şemsiyesi güven verse de İspanya’nın hassas dengelerine daha fazla zarar verebileceği düşünülmektedir. 

vi. Demografik yapıda yaşanan değişimin ucuz işgücü sağlamakla birlikle beraberinde getirdiği önemli sorunların 2007 yılından itibaren hissedilmeye başlanacağı değerlendirilmektedir. 

vii. İspanyol firmalarının 2000’li yıllarda başlayan globalleşme süreci, satın almalar ve yatırımlar nedeniyle borç yükü önemli oranda artırmıştır. Bu nedenle finansal açıdan hassas bir dönemde olan İspanyol firmaları ve İspanya Borsası, emlak fiyatları ile ilgili muhtemel bir krizden olumsuz olarak etkilenmeye başlamışlardır. 

4.2. Tarım ve Balıkçılık 

İspanya Avrupa Birliği’nin en büyük tarım sektörüne sahip ülkelerinden bir tanesidir. Bu özelliği ile AB’nin tarım için tahsis edilen fonlarından da en fazla yararlanan ülke konumundadır. Tarım sektörünün GSMH içindeki payı yaklaşık % 2,6 civarındadır. Ülke topraklarının % 40’ı tarım yapılabilir topraklar olmasına rağmen % 10’unda tarım yapılmaktadır. Ancak, 2008 yılında tarım yapılabilir alan%0,8 oranında artmış ve 24,9 milyon hektara ulaşmıştır. Bu alanın yaklaşık üçte ikisinde tarım geri kalan bölümünde hayvancılık yapılmaktadır. İspanya kullanılan tarımsal alan bakımından AB üyesi ülkeler arasında Fransa’nın ardında ikinci sırada yer almaktadır  Tarım, İspanyol ve AB fonları ile desteklenmektedir. AB içinde tarımsal fonlardan en çok yararlanan 2. ülke konumundadır. 2004-2005 ve 2006 yıllarında her yıl ortalama destek miktarı 6,5 milyar Euro’yu aşmaktadır. Ülkede elde edilen toplam tarımsal gelirin yaklaşık % 28’ini bu destekler oluşturmaktadır.

İspanyol tarımının en belirgin özelliği geniş arazilere yayılmış tahıl üretim alanları ve üzüm ve zeytin başta olmak üzere bu alanlarda ekili bulunan ağaçsı bitkilerdir. Ancak, değer bakımından milli gelire en büyük katkıyı gerçekleştiren tarım ürünleri tahıldan ziyade sebze ve meyvelerdir. Toplam tarımsal ürün ihracatının % 70’ini sebze (domates ve soğan), meyve (üzüm, zeytin, portakal, badem) ve zeytinyağı ihracatı oluşturmaktadır. Diğer geleneksel tarım ürünlerini pirinç ve tahıllar (buğday, arpa, pirinç) ile şarap oluşturmaktadır. 2004 yılında toplam tarım ürünleri piyasası 260.527 ton olurken, bunun 192.600 tonu yerli üretim olmuştur. Castilla y Leon, Aragon ve Extremadura en çok tarım arazisi bulunan bölgelerin başında gelmektedir. Büyük ve küçük baş hayvan yetiştiriciliği rakamlarına bakıldığında da ilk sırayı domuz alırken onu dana, koyun, keçi ve kümes hayvancılığı izlemektedir. İspanya’da 2005 yılı itibariyle 22,7 milyon koyun, 25.1 milyon domuz, 6.5 milyon büyükbaş sığır, 2,8 milyon keçi ve 240.000 at bulunmaktadır.  İspanya, AB üyeleri içinde en fazla canlı hayvan nüfusuna sahip ülkedir.

İspanyol beslenme alışkanlıkları içinde deniz ürünleri önemli bir yer tutmaktadır. 2007 yılında yaklaşık 8,5 milyar Euro’luk tüketimi olan deniz ürünlerinin 4,5 milyar Euro’luk kısmı yurt dışından ithal edilmiştir. İspanya’nın en fazla deniz ürünü ithal ettiği ülkeler sıralamasında ilk 3 sırayı Fas, Fransa ve İngiltere alırken, ülkemiz 33,7 milyon Euroluk ihracatıyla alt sıralarda  kendine yer bulabilmiştir. 2005 senesi verilerine göre toplam su ürünleri üretimi 1.139.714 tonu bulmaktadır. Bu miktarın 382.000 tonu kültür balıkçılığı üretiminden elde edilmektedir. Tarım ve balıkçılık sektörü İspanya’da mevcut istihdamın %7,7’sini sağlamaktadır. Tuna, lüfer, yassı balık, sardunya, kalamar ve midye en fazla avlanan su ürünleridir. Su ürünleri alanında İspanya’nın ülkemiz için önemli bir pazar olduğu değerlendirilmektedir.

Balıkçılık yanında ormancılıkta oldukça gelişmiştir. İspanya orman alanı büyüklüğü açısından İsveç’in ardından 2. sırada gelmektedir. Meşe ağacı yaygın olarak bulunmaktadır.  2007 yılında 2,5 milyar euro’nun üzerinde odun ve kereste ithalatı yapılmıştır.

Avrupa’da 5. sırada gelen İspanyol gıda endüstrisi toplam GSMH’n da % 5’ni sağlamaktadır. Gıda endüstrisi sanayi üretiminin % 20’sini oluşturmakta, toplam istihdamın ise % 17’sini sağlamaktadır.

Ülkenin tarım ve hayvancılık ürünleri dış ticareti incelendiğinde ise özetle aşağıdaki rakamlar belirtilebilir.

· 2005 yılında toplam dış ticaret hacminin % 12’sini (46,3 milyar Euro) tarım ve hayvancılık ürünleri oluşturmaktadır.

· Tarımsal gıda toplam ihracatın % 20’sini (22,8 milyar Euro), toplam ithalatın ise % 10’nu (23,51 milyar Euro) oluşturmaktadır.

· Yukarıda da belirtildiği üzere balık ve balık ürünleri dış ticareti toplam değerlerin önemli bir kısmını oluşturmaktadır.

Tablo 3: İspanya Tarımsal Üretim I (2006-2008)

	Ürün (’000 Ton)
	2006
	2007 
	2008

	Tahıllar

Buğday

Arpa

Yulaf

Çavdar
	5.575,8

8.318,4

922,6

158,7
	6.436,4
11.945,3
1.309,1

261,4
	6.714,3
11.261,1
1.148,9
279,8

	Mısır

Pirinç
	3.460,8

746,1
	3.610,9
723,4
	3.600,3
665,2

	Patates
	2.515,0
	2.479,6
	2.365,5

	Şeker Pancarı

Ayçiçeği
	5.827
662,1
	4.910
733,2
	3.992
821,9

	Sebzeler

Domates

Çilek

Soğan
	3.800,6
330,5

1.096,6
	4.081,5
269,1
1.184,3
	3.922,5

267,5

1.098,4

	Meyveler

Kayısı

Kiraz Vişne

Şeftali

Erik 

Muz

Badem
	156,9
91,7
1.245,5
178,7
348,4
312,7
	89
75,7
846,9
201,4
358,1
187,7
	

	Üzüm

Masa

Şarap & ÜzümSuyu 
Kuru
	331,2
6.259,9
4,8
	255,9

5,698,1

1,3
	

	Zeytin Sofralık

Değirmen Zeytini

Zeytin Yağı
	496
5.183
1,092,6
	546,5
5.593,8

1.192,6
	464,8
5.349,5


Kaynak: İspanya Tarım ve Balıkçılık Bakanlığı (www.mapya.es)

Tablo 4: İspanya Tarımsal Üretim II  (1970-2000-2005 -‘000 ton)

	Ürün
	1970
	2000
	2005
	1996-2000 Ortalama

	Buğday
	4,126
	7,294
	3,815
	5,746

	Arpa
	3,103
	11,063
	4,457
	9,733

	Mısır
	1,848
	3,992
	4,118
	4,055

	Pirinç
	382
	827
	838,7
	790

	Patates
	5,301
	3,078
	2,604
	3,337

	Şeker Pancarı
	5,415
	7,930
	7,276
	8,362

	Pamuk
	160
	295
	346,1
	333

	Ayçiçeği
	159
	919
	360,9
	1,043

	Kaba Yonca
	9,448
	12,905
	10,155
	12,331

	Marul
	347
	1,015
	1,027
	1,007

	Kavun
	608
	1,068
	1,118
	1,038

	Domates
	1,809
	3,766
	4,644
	3,586

	Biber
	395
	947
	1,042
	907

	Çilek
	11
	345
	308
	309

	Sarımsak
	128
	163
	145
	186

	Yeşil fasülye 
	149
	286
	215
	274

	Portakal 
	1,597
	2,616
	2,295
	2,559

	Mandalina 
	349
	1,802
	2,126
	1,819

	Limon
	97
	915
	897
	856

	Elma
	484
	814
	770
	884

	Kayısı
	229
	1,130
	1,198
	970

	Muz
	421
	397
	356
	388

	Şarap(’000hl)
	26,008
	46,127
	39,773
	37,894

	Zeytin yağı
	434
	983
	786,3
	915


Kaynak: İspanya Tarım ve Balıkçılık Bakanlığı (www.mapya.es)

4.3. Sanayi 

2008 yılında sanayi hasılasının GSMH içerisindeki payı %13,2 olurken, sağladığı istihdam bir önceki yıla göre %1,2 oranında azalarak 2,58 milyon kişiye inmiştir. Bu yıl içerisinde 2000 yılı baz alınarak oluşturulan sanayi üretim endeksi 2008 yılında %6,5 oranında azalmıştır. Aynı yılda, sanayi fiyat endeksi %6,6 oranında artış göstermiştir. 2007 yılında net cirolarda bir önceki yıla göre %6,4 oranında artış yaşanmış ve 625,8 milyar Avro’ya ulaşmıştır. Bu gelirin %80,4’ü satışlardan kaynaklanmıştır. İşletim maliyetlerinin %45’ini hammadde alımları oluşturmaktadır. Sanayi sektöründe yaratılan gelir açısından ilk sırada %15,4’lük payla gıda, içki ve tütün sektörü gelmekte, ikinci sırada %13,2 si demir çelik sektörü tarafından gerçekleştirilmiştir. Tekstil ve konfeksiyon, otomotiv ve yedek parçaları,  kimya ve eczacılık, makina ve parçaları, motor, tıbbi malzemeler, gemi inşa, petrokimya ve çimento ülkedeki diğer önemli sanayi kollarıdır.  Yaratılan gelirden alınan pay bakımından, bünyesinde 500 kişiden fazla işçi çalıştıran firmalar %40,6 oranında, 100-499 kişi çalıştıran şirketler %25,2, 50-99 kişi çalıştıran firmalar %9,8, 10-49 kişi çalıştıran firmalar %18,2, 10 kişiden az işçi çalıştıran firmalar ise % 6,2 oranında pay almaktadırlar. Sanayi üretiminin dörte bir Katalunya, Cominidad de Madrid, Endülüs ve Valencia özerk bölgeleri tarafından gerçekleştirilmektedir.   Şarap ve zeytinyağı üretiminde de dünyanın önde gelen ülkeleri arasında bulunmaktadır. İspanya’nın gelişmiş bir havacılık ve gemi inşa endüstrisi ve mühendislik kapasitesi de bulunmaktadır. 

Üretimin % 27,2’si üretildiği bölgede tüketilirken, % 47’si İspanya’nın kalanında, % 19,3’ü AB’de ve % 6,5’u da dünyanın kalanında tüketilmektedir. Alımların ise % 27,5’u aynı bölgeden, % 37’si İspanya’nın diğer bölgelerinden, % 20,2’si AB’den ve % 14,4’ü dünyanın kalanından yapılmaktadır.

İspanya’da sanayi üretimi Katalunya, Bask, Valencia ve Endülüs bölgesinde yoğunlaşmıştır. Demir çelik endüstrisi Bask (Bilbao, Santander), kimya endüstrisi Katalunya, gıda Endülüs, otomotiv Valencia bölgesinde yoğunlaşmaktadır. Madrid ve etrafı ise sağlık, bankacılık ve IT sektörünün yoğunlaştığı bir bölge olarak karşımıza çıkmaktadır. Yabancı sermaye yatırımlarının ise ülkenin sanayi altyapısının gelişmesine önemli katkılar yaptığı gözlenmektedir. 

İhracata yönelik İspanyol endüstrisinin öncüsü konumunda olan tekstil ve konfeksiyon endüstrisi, Galiçya, Katalunya ve Madrid bölgesinde yoğunlaşmıştır. Sektör yaratılan Zara (Inditex), Mango gibi uluslararası markalarla global alanda rekabet edebilir hale gelmiştir. 

İspanya, Ford, Citroen ve Volkswagen gibi önemli markaların ülkede yatırım yapmasıyla dünyanın 6., Avrupa’nın ise Almanya ve Fransa’nın ardından 3. büyük otomotiv üreticisi konumuna gelmiştir. Otomotiv sektörü ülkedeki toplam istihdamın % 11’ini sağlamaktadır. 2008 yıllında binek otomobil üretimi %11,5 oranında azalarak 1,9 milyon adede gerilemiştir. 2007 yılında da üretimin % 5 oranında azaldığı gözlenmiştir. Sanayi üretimi artan bir şekilde daha çok teknoloji içerikli olmaya başlarken, halihazırda sanayi sektörünün ihracatının yarısından fazlası orta yükseklikte teknolojik içeriğe sahiptir. 2007 yılında sanayi ürünleri ihracatı toplam ihracatın % 78’ini oluşturmuştur. Diğer taraftan otomotiv sektörünün Avrupa Birliği’nin yeni üyelerine yöneleceği ve üretim açısından sektörde bir İspanya açısından büyüme olmayacağı düşünülmektedir.

2007 yılı itibariyle, İspanya’da 18’i çalışır durumda olmak üzere 52 teknoloji parkı mevcut olup, bu parklarda 1520 firma faaliyet göstermektedir. İstihdam edilen 40.575 kişinin % 20’si ar-ge alanında çalışmaktadır.   

İspanya’daki işletmelerin büyük çoğunluğunu KOBİ’ler oluşturmaktadır. 1 Ocak 2008 tarihi itibariyle tarım ve balıkçılık dahil olmak üzere, 1 ile 20 arasında istihdam sağlayan küçük ve orta ölçekli işletmelerin sayısı 3.330.000’dur. Hizmet sektörü KOBİ’lerin en yoğun olduğu sektördür. Sanayi sektöründe 245.588 firma faaliyet göstermektedir. Bunun 222.536 adeti 0-20 arasında istihdam sağlayan KOBİ’lerden oluşmaktadır. İlginç bir istatistikte İspanya’da faaliyet göstern firmaların yarısının hiç bir çalışanının bulunmamasıdır.

Tablo 5 : Aktivite Alanlarına Göre Sanayi Hasılası (2007)

	Sanayi Dalı
	Hasıla (’000 Euro)
	 %

	
	
	

	Gıda, içecek ve tütün
	75.877.155
	17,10

	Rafine petrol ve kimyasallar
	66.291.003
	14,90

	Ulaşım araçları
	61.753.047
	13,90

	Metaller
	35.228.351
	7,90

	Metal ürünleri
	35.228.351
	7,60

	Makina ve ekipmanlar, optik ürünler
	30.659.732
	6,90

	Metal olmayan mineraller
	29.222.487
	6,60

	Kağıt ve grafik ürünler ve kopyalar
	23.160.944
	5,20

	Elektrikli ve elektronik ürünler 
	22.054.845
	5,00

	Plastik ve plastik ürünler 
	17.695.992
	4,00

	Elektrik, gaz ve buhar enerjisi
	15.047.133
	3,40

	Tekstil ve konfeksiyon
	11.148.778
	2,50

	Odun ve kereste
	7.491.409
	1,70

	Deri ve ayakkabı
	3.076.509
	0,70

	
	
	

	Diğer
	12.299.859
	2,80

	
	
	

	Toplam
	444.993.407
	100,00


Kaynak:  INE- İspanya İstatistik Enstitüsü  www.ine.es
Tablo 6 : Otonom Bölgelere  Göre Sanayi Hasılası (2007)

	Otonom Bölgeler
	Hasıla (’000 Euro)
	%

	Katalunya
	104.085.592
	23,4

	Adaluçya (Endülüs)
	48.663.729
	10,9

	Bask Ülkesi
	45.756.326
	10,3

	Valensiya
	45.532.728
	10,2

	Madrid
	36.933.451
	8,3

	Galiçya 
	31.022.453
	7,2

	Kastilla-Leon
	28.706.100
	6,5

	Aragon
	22.240.926
	5,0

	Kastilla-La Mança
	19.957.386
	4,5

	Navarra
	14.279.329
	3,2

	
	
	

	Diğer
	47.815.387
	10,5

	
	
	

	Toplam
	444.993.407
	100,00


Kaynak: INE- İspanya İstatistik Enstitüsü  www.ine.es
4.4. Ulaştırma ve Telekomünikasyon

a. Telekomünikasyon

Dünyanın en büyük uluslararası denizaltı kablo ağlarından birine sahip olan İspanya gelişmiş bir telekomünikasyon alt yapısına sahiptir. GSMH’nn % 4’ü büyüklüğünde olan sektör Avrupa’nın en hızlı büyüyen sektörüdür. 2006 yılında İspanya’da telekomünikasyon hizmetlerinin 56 milyar dolarlık hacme ulaşarak önemli bir pazar haline geldiği görülmektedir. Özelleştirilen devlet telekom şirketi Telefonica’nın piyasadaki baskın pozisyonunun uzunca bir süre devam edeceği anlaşılmaktadır. Telefonica Latin Amerika ülkelerinin tamamı ve Portekiz’de dahil olmak üzere 23 ülkede faaliyet gösteren ve 220 milyon tüketiciye hizmet sağlayan dünyanın en büyük telekomünikasyon firmalarındandır.

1998’den bu yana piyasa koşullarında hizmet veren telekomünikasyon piyasası sayesinde yeni hizmetler ve servis sağlayıcılar, yüksek kapasiteli altyapı ve internete daha hızlı ulaşım mümkün olabilmiştir. Bilişim teknolojileri piyasası bu alandaki toplam AB piyasasının % 5’ini, İspanyol GSMH’sının da % 2’sini oluşturmaktadır. 2004 yılında sektörün değerinin 15 milyar ABD dolarına ulaştığı görülmektedir. 2003 yılında evlerin % 41,9’unda bilgisayar bulunurken, bu evlerin %23,8’i de internet kullanıcısı olmuştur. 2007 yılı itibariyle internet kullanımının oldukça yaygınlaştığı gözlenmektedir.

Özelleştirme ile ilgili yasal mevzuat İspanyol telekomünikasyon sektörünün önemli bir şekilde değişmesine yol açmıştır. Önceki tek servis sağlayıcı olan Telefonica, tam olarak özelleştirilmiştir. 2005 itibariyle İspanya’da 50 sabit hat servis sağlayıcı ve 10 mobil hat servis sağlayıcısı faaliyette bulunmaktadır. Bunlar arasında en önemlileri Telefonica, Vodafone ve Orange’dır (eski Amena). Sabit ağlara yönelik yatırımlar giderek azalırken kablosuz ağlar, geniş bant girişleri ve internet üzerinden ses transferi konusunda yatırımların artarak devam edeceği öngörülmektedir. 

% 38 gibi Avrupanın en düşük sabit hat bağlama oranına sahip İspanya’da bu hatlarda Telefonica’nın üstünlüğü sürmektedir. Ancak rakip firmalarda Orange (Fransa Telekom) ve Ono % 30’luk bir paya ulaşmayı başarmışlardır. 18 milyon hattın hizmette olduğu belirtilmektedir. Mobil hatların yaygınlaşmasıyla sabit hatlardaki lokal ve bölgesel kullanımın azaldığı gözlenmektedir. İspanyol mobil  hat piyasasını ise 3 büyük şirket domine etmektedir. Telefonica % 46 ile yine en büyük paya sahiptir. Telefonica’yı Vodafone ve Orange izlemektedir. İspanya’da 2007 yılı itibariyle 47 milyonun üzerinde mobil hat kullanıcısı olduğu tahmin edilmektedir. 

Telekomünikasyon ekipmanlarına servis sağlayıcılar tarafından yapılacak yatırımın 2006 yılında 7 milyar ABD doları olarak gerçekleştiği tahmin edilmektedir. Bu miktarın yaklaşık yarısı sabit hat ekipmanı yatırımlarıdır. Bu alanda 2004 yılından bu yana süren artış eğiliminin devam edeceği değerlendirilmektedir. Mobil hatlar için gerekli yeni terminaller ve internet hizmetlerindeki rekabet sektörün önemli bir talep yaratacağını göstermektedir. Telekomünikasyon ekipmanları piyasasında ABD, Fransız, Alman, İtalyan ingiliz, Japon, Kore ve Çin firmaları arasında büyük bir rekabet yaşanmaktadır.

 b. Ulaştırma

İspanya, Atlantik ve Akdeniz kıyılarındaki 53 liman ve Madrid ve Barselona başta olmak üzere 33 uluslararası havalimanıyla bütün dünyayla ulaşım ağını son derece etkin bir şekilde kurmuştur. 

- Hava Taşımacılığı

İspanya’daki hava taşımacılığını Sivil Havacılık Genel İdaresi düzenlemekte ve yönetmektedir. Bir kamu kurumu olan ve Bayındırlık Bakanlığı’na bağlı olan AENA halihazırda İspanya’da ve Latin Amerika’da 63 havaalanını yönetmektedir. Coğrafi konumu itibariyle Avrupa ile Güney Amerika ve Afrika arasında önemli bir transfer noktası olan İspanya’da 250 havayolu şirketinin faaliyet gösterdiği 47 ticari havalimanı bulunmaktadır..

En önemli yolcu havalimanları Madrid, Barselona, Palma de Mallorca, Malaga, Gran Canaria, Alicante ve Tenerife Sur olurken kargo taşımacılığı için kullanılan önemli havalimanları ise Madrid, Barselona, Vitoria, Gran Canaria ve Zaragoza’dır. 

- Deniz Taşımacılığı

İspanya, coğrafi konumuna bağlı olarak AB içerisinde en uzun kıyı şeridine sahip olan ülkelerden biridir. Toplam 15 AB üyesinin kıyı şeridi uzunluğu 26.000 km olarak hesaplanırken, bu rakamın yaklaşık 1/3’ü (8.000 km’si) tek başına İspanya’ya aittir. Halihazırda faaliyet gösteren 53 limandan 27’si Bayındırlık Bakanlığı’na bağlı Devlet Liman Yönetimi tarafından idare edilmektedir. Limanların, ülkenin ticaretindeki önemini vurgulamak açısından İspanya’nın toplam ithalatının %78’inin ve ihracatının %51’inin bu limanlar üzerinden gerçekleştiğini belirtmek faydalı olacaktır. 

Deniz taşımacılığı açısından en önemli limanlar Bahia de Algeciras, Valencia, Barselona, Tarragona ve Bilbao’dur. Ayrıca, ülkenin ortasında yer alan Madrid’de de önemli limanlara demiryoluyla bağlanmış olan kuru liman bulunmaktadır. 

- Demiryolu Taşımacılığı

Demiryolu taşımacılığının oldukça gelişmiş olduğu ülkede demiryolu şirketi Renfe, konteyner, kargo ve kamyonet taşımacılığını da içeren bir taşımacılık hizmeti sunmaktadır. İspanya, Avrupa’daki en modern demiryolu taşımacılığına sahip ülkelerden biri olmanın yanısıra, hızlı tren alanında da ilerleme kaydetmiştir. Bu çerçevede 2010 yılına kadar oluşturulması planlanan 2,230 km hızlı tren hattıyla dünya lideri olmayı hedeflemektedir.  Ülkedeki yoğun demiryolu hattı 15.000 km’ye ulaşmaktadır. Büyük şehirlerde neredeyse her mahalleye ulaşan modern metro şebekesi de şehir içi ulaşımı önemli ölçüde kolaylaştırmaktadır. 

- Karayolu Taşımacılığı

İspanya’daki toplam karayolu ağı 665.000 km’yi geçmekte ve İberya yarımadasını Hollanda ve İtalya arasındaki Avrupa’nın en önemli karayolu taşımacılığını rotasına bağlamaktadır. İspanya’daki otobanlar da yaklaşık 11.000 km’lik uzunluklarıyla dünyadaki en geniş otoban ağlarından biridir. 
4.5. Ticaret

2008 yılında İspanya’da faaliyet gösteren firmaların % 54,8’i hizmet sektöründe faaliyet göstermektedir. Bu firmalar, konaklama, nakliye, haberleşme, emlak, eğitim ve sağlık gibi çok geniş bir yelpazade faaliyetlerini sürdürmektedirler. 2008 yılı itibariyle İspanya’da faaliyet gösteren ticari şirket sayısı 830.911’dir. Toplam firmalar içerisinde ticaret uğraşan firmaların oranı %24,8’dir. Ticaretle uğraşan firmaların daha çok toptan ve parekende satıcılığı ve komisyonculuk yaptıkları görülmektedir. Son üç yıllık istatistikler incelendiğinde ticari firma sayısının toplam içindeki payının azaldığı, inşaat sektöründe faaliyet gösteren firmaların payının ise yükseldiği gözlenmektedir. İnşaat sektöründe faaliyet gösteren firmaların oranı %13, sanayi dalında üretim yapan firmaların payı ise %7’dir
Tablo 7: İspanyol Şirketlerin Sektörel Dağılımı (2009)
	
	
	2008-2009 Değişim%

	Hizmetler
	1.839.234
	0,4

	Ticaret
	830.911
	-1,5

	İnşaat
	441.956
	-11,8

	Sanayi
	243.729
	-0,8

	Toplam
	3.355.830
	-1,9


Kaynak : İspanya Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı

Ticari işletmelerin önemli bir bölümünü küçük firmalar oluşturmaktadır. Aslına bakılarsa İspanyadaki firmaların % 52,7’sinin(1,7 milyon firma) hiç çalışanı bulunmamaktadır. 919.092 firmanın(%24) bir veya iki çalışanı bulunmaktadır. Bu iki oran toplandığında İspanya’da 2008 yılında her on firmadan sekizinin bir veya iki çalışanı bulunmaktadır. 2008 yılında, 334.072 firma açılırken, 398.229 firma kapanmıştır. Toplam firmaların %80’i ise aynı yıl içerisinde aktivitelerine devam edebilmişlerdir. Faaliyet alanlarına göre ticari şirketlerin dağılımı ise aşağıdaki tabloda belirtilmektedir. 2007 yılında toptancı firmaların yaptıkları satışların miktarı 423 milyar Avro olurken parekendeci ve otomobil satıcıları sırasıyla 219, 130 milyar Avro’luk ciro elde etmişlerdir. İspanya küçük işletmelerin sayısı açısından AB içinde İtalya’dan sonra ikincidir. 

Tablo 8 : İspanyol Ticari Şirketlerin Sayısal Dağılımı

	Yıl
	Otomotiv 
	Toptancı Firma 
	Parekendeci Firma 
	Toplam

	2006
	78.560
	217.080
	539.636
	835.276

	2007
	79.992
	223.178
	542.059
	845.229

	2008
	81.247
	225.108
	536.857
	843.212


Kaynak : İspanya Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı

Diğer taraftan, büyük çok katlı mağazalar ve uzmanlaşmış perakende zincir  mağazaları her geçen gün İspanya’da pazar paylarını artırmaktadır. Yiyecek maddelerinin ticareti ile ilgili olarak da süpermarketler hipermarketlere göre gerek şehir içinde olmaları gerekse yiyecek konusunda daha uzmanlaşmış olmaları dolayısıyla daha fazla tercih edilmektedirler. Alışveriş merkezleri de her geçen gün çoğalmaktadır. Ülkede faaliyet gösteren hipermarket zincirlerine ilişkin tablo aşağıda yer almaktadır. 

Tablo 9 : Gıda Dağıtım Sektörü, Market Zincirleri ve Satışları  (2007-Milyar Avro)

	
	Mağaza
	Toplam Cirosu €

	1
	El Corte Ingles
	5,01

	2
	Mercadona 
	12,98

	3
	Carrefour
	13,04

	4
	Grupo Eroski
	6,83

	5
	Alcampo
	3,85

	6
	Caprabo
	2,19


Kaynak : İspanya Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı

4.6. Hizmetler 

İspanya’da hizmetler sektörü GSYİH’nin yaklaşık olarak %60’ını temsil ederken, mevcut işgücünün de % 64’üne istihdam sağlamaktadır. Hizmetler sektörü içinde yer alan başlıca kalemler; bankacılık, ticaret, turizm, ulaştırma, bilişim ve iletişim sektörleridir. 

Bankacılık ve Diğer Finansal Hizmetler

İspanya Euro’yu benimseyen ve Avrupa Parasal Birliğine-EMU katılan 12 AB üyesi ülkesinden biridir.  Euro, İspanya’da 1 Ocak 1999 tarihinde yürürlüğe girmiş, 1 Ocak 2002 tarihinden itibaren ise tamamen Euro’ya geçilmiştir. Bu durum İspanya Merkez Bankasının otonom yapısını ortaya koyan 1994/13 Sayılı Kanunda değişiklik yapılmasını gerektirmiştir. 1997 ve 1998 yıllarında yapılan değişikliklerle Avrupa Merkez Bankaları Sistemine uyum sağlanmış ve Avrupa Merkez Bankasının yetkileri tanınmıştır. AB para politikaları Avrupa Merkez Bankası tarafından yürütülmektedir.


İspanya bankacılık sisteminde 3 tür banka vardır ; 

· Bankalar

· Tasarruf Bankaları

· Resmi Kredi Kuruluşları

İspanya’nın çok sayıda ticari bankasının arasında 6 tanesi sektörün yaklaşık % 80’ni kontrol etmektedir. Bu bankaların aktif büyüklüklerine ilişkin bilgiler aşağıda sunulmaktadır. 2007 yılında dünyanın en büyük 100 bankası sıralamasında Santander Central Hispano 10., BBVA 28., La Caixa 45. ve Banco Popular Espanol 100. olmuştur. Santander ve BBVA Grup global bankalar olma yolunda adımlar atarak Latin Amerika ülkelerindeki bankaları yanında çeşitli Avrupa ülkeleri ve Asya’da da bankalar satın almışlardır. Her iki bankanın da finansal gücünün temelinde İspanya’nın koloniyel egemenlik döneminde kolonilerle olan ticareti yönetmelerinin yattığı bilinmektedir.

Tablo 10: Bankacılık Grupları-2007

	Bankacılık Grupları
	Aktif Büyüklük (’000 Euro)
	%

	BBVA-Bilbao Vizcaya Argentaria 
	362.878.086
	27,68

	BSCH-Banco Santander Central Hispano
	357.953.679
	27,31

	Banco Espanol de Credito
	106.674.435
	8,14

	Banco Popular Espanol
	75.517.569
	5,76

	Banco Sabadell
	74.236.469
	5,66

	Bankinter 
	50.645.292
	3,86

	Banco Pastor
	24.479.738
	1,87

	Diğer
	258.499.910
	19,72

	Toplam
	1.310.885.178
	100,00


Kaynak: İspanyol Bankalar Birliği, 2007

İspanyol bankalarının en önemli özelliklerinden bir tanesi verilen hizmetler ve kullanılan teknoloji seviyesi düşük olsa da hemen hemen her mahallede çok sayıda şubelerinin olmasıdır. 

“Caja” olarak adlandırılan tasarruf bankaları öncelikli olarak küçük yerleşim birimlerindeki insanların tasarruflarını toplamak ve bunları kar amacı gütmeden değerlendirmek amacıyla kurulmuştur. İlerleyen dönemlerde bazıları oldukça güçlenen tasarruf bankaları kar amacı gütmeselerde önemli gelirler elde etmeye başlamışlardır. Bunun üzerine 1980’li yıllarda bu bankalar üzerindeki kısıtlamalar kaldırılarak büyük şehirlerde de faaliyet göstermelerine ve her türlü bankacılık faaliyetinde bulunmalarına izin verilmiştir. Çok sayıda olan tasarruf bankalarından en büyük 10 tanesinin aktif büyüklüklerine ilişkin bilgiler aşağıdaki tabloda yer almaktadır. 


İspanya’da ayrıca Resmi Kredi Kuruluşu – ICO Instituto de Credito Official bünyesinde devlet kredilerinin dağıtımını sağlayan resmi kredi kuruluşları mevcuttur. İspanyol İhracat Kredi Şirketi (Bankası); CESCE - Compania Espanola de Credito Exportacion ise dış ticarete yönelik kredi ve sigorta fonlarının yönetiminden sorumlu devlet şirketidir. 

İspanya’nın ve dünyanın önemli sigorta şirketlerinden olan Mapfre ve İspanyol bankaları İspanyol sigorta pazarının ana yönlendiricileridir. Latin Amerika ülkeleri başta olmak üzere bir çok ülkede faaliyet gösteren Mapfre son olarak ülkemizde de Genel Sigorta’yı satın almıştır. 

Tablo 11: Tasarruf Bankaları

	Tasarruf Bankaları
	Aktif Büyüklük (2007 /’000 Euros)
	%

	La Caixa
	226.425.009
	20,10

	CA de Madrid
	152.412.943
	13,53

	Bancaja
	78.277.634
	6,95

	CA Mediterraneo 
	68.768.399
	6,10

	CA de Catalunya
	62.212.934
	5,52

	CA de Galicia
	46.597.530
	4,14

	Ibercaja
	38.450.713
	3,41

	Unicaja
	31.121.188
	2,76

	BBK
	27.981.963
	2,48

	Caja Sol
	26.202.154
	2,33


Kaynak: İspanya Bankalar Birliği, 2007

Ülke’de yabancı bankalarda faaliyet göstermekle birlikte güçlü İspanyol bankaları ve İspanyol halkının muhafazkar tutumu nedeniyle pazar payları sınırlı kalmıştır. Deutsche Bank, Bank Paribas, Barclays, Citibank, Ing Lease İspanya’da faaliyet göteren yabancı firmalardır.

Turizm: 

Fransa’dan sonra Dünya’nın ikinci en fazla turist çeken ülkesi olan İspanya turizm gelirlerinde de ABD’den sonra 2. sırada yer almaktadır. Sektör 2 milyon kişiye istihdam sağlarken GSMH’nın % 12’sini oluşturmaktadır. İspanya’ya en çok turist gönderen iki ülke olan İngiltere ve Almanya, İspanya’nın toplam turist sayısının yaklaşık %50’sini sağlamaktadırlar. 2006 yılında İspanya’yı 59 milyon turist ziyaret etmiş, aynı yıl turizm gelirleri 51 milyar Euro’yu aşmıştır. Öte yandan, İspanyollar da son yıllarda yurt dışı seyahatlere ilgi göstermeye başlamışlar ve bu çerçevede 2004 yılında yurt dışına giden İspanyol sayısı 17,1 milyon olmuştur. Yurt dışı turlarında ana rotalar Portekiz, Fransa, Andorra, İtalya, İngiltere ve Almanya gibi yakın çevrelerinde yer alan AB ülkeleri olmuştur. İspanyolların büyük bir kısmı, seyahat için Haziran, Temmuz ve Ağustos’un yanısıra Noel ve Paskalya tatillerini tercih etmektedirler. Henüz sınırlı miktarda da olsa ülkemizde İspanyol turistlerin tercih ettikleri bir ülke haline gelmeye başlamıştır.

İspanya’da emlak, özellikle de yazlık ev satış sektörü de yükselen sektörler içerisinde yerini almış bulunmaktadır. Mevcut 3.3 milyon yazlık ev sayısına, yıllık ortalama %3’lük bir artışla yeni evler eklenmektedir. 2001’den bu yana kıyı şeridinde 81.000’den fazla ev inşa edilmiştir. Bu sektöre talebin artmasında İspanya’nın sıcak iklim koşullarının özellikle soğuk iklimlerde yaşayan Kuzey Avrupalılara cazip gelmesi ve yaşlıların emeklilik sonrası şehirlerden kıyı şeridine taşınma eğilimine girmesinin büyük katkısı bulunmaktadır. İspanya Merkez Bankası’nın verilerine göre İspanya’da emlak sektörüne olan yatırım 1999’da 2.9 milyar Euro’dan 2003’te %147 oranında artarak 7.2 milyar Euro’ya çıkmış bulunmaktadır. 2003-2007 dönemindeki artışın çok daha fazla olduğu değerlendirilmektedir.

İspanyol turizm sektörü tartışmasız başarısına rağmen 2007 yılında yayınlanan “Turizm Rekabet Raporunda” 15. sırada yer alabilmiştir. Fiyat, çevre koşulları, hukuki düzenlemeler, güvenlik ve alt yapı gibi konularda pek çok ülkenin gerisinde kalan İspanya buna rağmen turizmde marka olmayı başarmışlardır. Kıyılarda yaşanan ve görüntü kirliliği yaratmaya başlayan aşırı yapılaşma, kalabalık nüfusla birlikte önemli bir sorun yaratmaktadır.

Diğer taraftan UNESCO’nun Dünya Miras Listesinde İtalya’dan sonra 2. sırada yer alan İspanya tarihi zenginliklerinden kaynaklanan avantajını Turizm açısından oldukça iyi değerlendirmektedir. 

4.7. Enerji

İspanya sanayileşmiş ülkeler arasında en hızlı büyüyenlerden biri olmakla beraber yerel enerji kaynakları oldukça kısıtlıdır. İspanya’nın enerji ithalatı, toplam ithalatının %10’una tekabül etmektedir. Güneş ve rüzgar enerjisi gibi yenilenebilir enerji kaynaklarına yapılan yatırımların her geçen gün artması ile beraber ülkenin nükleer enerji, ithal doğal gaz ve petrol bağımlılığının azalması hedeflenmektedir. 2005 yılında toplam enerji ihtiyacının % 85’ini ithal eden İspanya için sektör sürdürülebilir büyümenin sağlanması için hayati önemdedir. 

Elektrik: 

Tablo 12: Elektrik Üretimi

	Toplam Üretim (2007)
	283,2 milyar kw saat

	Termik Santrallar
	% 51

	Hidroeelektrik Santrallar
	% 18,2

	Nükleer Enerji
	% 27,2

	Diğer
	% 3,6


Endesa en büyük enerji üretim ve dağıtım şirketidir. Üretim kapasitesinin önemli bir kısmını kömür kullanan santrallar oluşturmaktadır. Sektördeki ikinci en büyük şirket Iberdrola’dır. Union Fenosa, Hidrocantbrico ve Gas Natural diğer önemli enerji firmalarıdır. 

Ocak 2004 tarihinde, İspanya ve Portekiz resmi olarak imzaladıkları bir anlaşma ile Birleşik Iberya Elktrik Piyasasını “Pan-Iberian Electricity Market” oluşturmuşlardır. Anlaşma ile her iki ülke firmalarına birbirlerinin pazarında faaliyette bulunma hakkı tanımaktadır. Anlaşmaya göre iki ülke elektrik piyasalarının düzenlenmesine ilişkin kuruluşlarında (İspanyol-OMEL ve Portekiz OMIP) birleşerek tek kuruluş haline gelmesi öngörülmekle birlikte bu henüz gerçekleşmemiştir.

İspanya elektrik enerjisinin önemli bir kısmını termik santrallardan elde etmektedir. Son yıllarda santrallarda kömür yerine doğal gaz özellikle combined-cycle, gas fired (CCGFT) türbinlerin kullanımı önemli ölçüde artmaktadır. Endesa, Union Fenosa  ve Iberdrola’nın son dönemde gerçekleştirdikleri tüm yatırımlar bu yöndedir. Bu tercih ise ülkenin doğal gaz bağımlılığını artırmaktadır. Son dönemde Cezayir’in doğalgaz fiyatının artırılması yönündeki isteği iki ülke arasında önemli sorunlara yol açmıştır.

Petrol: Sektörle ilgili çeşitli kaynaklarda 2006 yılı itibariyla İber Yarımadasının petrol rezervlerinin 160 milyon varil olduğu belirtilmektedir. 2005 yılında 7 aktif bölgede ancak 3000 varil/gün üretim yapılabilmiştir.  Son derece düşük miktardaki kaynaklarına rağmen günlük yaklaşık 1,5 milyon varil petrol tüketimiyle İspanya önemli bir ithalatçı konumundadır. Petrol ithalatı ana olarak Rusya Federasyonu, Libya ve Suudi Arabistan’dan yapılmaktadır. 

Tablo 13 : Petrol Üretim ve Tüketimi

	Petrol 
	(‘000 varil/gün-2007)

	Toplam Üretim
	29.00

	Ham Petrol Üretimi
	2.75

	Tüketim
	1.611,04

	Net (İthalat-İhracat)
	- 1.582,04


Ülkenin en büyük petrol şirketi; 1999 yılında devlet şirketi olan İspanyol Repsol ile Arjantin devlet şirketi Yacimientos Petroliferos Fiscales’in birleşmesiyle oluşan Repsol-YPF’dir. 28 ülkede faaliyet gösteren Repsol dünyanın önde gelen petrol şirketlerindendir. Repsol-YPFnin ardından ikinci önemli petrol şirketi CEPSA’dır. Petrol ve türevleri taşımacılığını ise sektörde faaliyet gösteren 10 firmanın kurduğu Compania Logistica de Hidrocarburos-CLH firması yapmaktadır.

İspanya toplam kapasitesi 1,3 milyon varil/gün olan 9 adet petrol rafinerisine sahiptir. CEPSA’nın sahibi olduğu Cadiz Rafinerisi ülkenin en büyük rafinerisidir. Repsol-YPF’de toplam kapasitenin yaklaşık yarısını kontrol etmektedir.

Doğal Gaz: İber yarımadasında önemli doğal gaz rezervi bulunmamaktadır. Sınırlı miktarda üretim Repsol-YPF tarafından Poseidon adı verilen off-shore bölgede yapılmakta ve bölgede arama çalışmaları sürdürülmektedir. 

1980 yılından itibaren ülkede doğal gaz tüketiminin, elektrik üretimine yönelik olarak kurulan dağal gaz santrallarına paralel olarak önemli oranda artarak 954 Bcf’ye (milyar kübik feet) ulaştığı görülmektedir. 1992 yılında İspanya’nın sektördeki 3 büyük şirketi olan Katalan Gaz, Gaz Madrid ve Repsol Butona birleşerek ülkenin en büyük gaz şirketi Gas Natural’ı oluşturmuşlardır.

Tablo 14 : Doğal Gaz Üretim ve Tüketimi

	Doğal Gaz
	(milyar kübik feet-2007)

	Toplam Üretim
	2

	Tüketim
	1.161

	Net (İthalat-İhracat)
	- 1.200


Boru Hatları: İspanya içindeki doğal gaz boru hattı şebekesinin (4.500 mil) önemli bir bölümünü  Enegaz adlı şirket işletmektedir. Ülkeniz doğal gaz ithalatı iki uluslararası doğal gaz boru hattı ile gerçekleştirilmektedir.

1. Trans-Pirene Doğal Gaz Boru Hattı : İspanya-Calahorra ile Fransa-Lacq  arasında 1993 yılında faaliyete geçen 330 Mmcfd kapasiteli hat Norveç doğal gazının İspanya’ya getirilmesini sağlamaktadır.

2. Magrip-Avrupa Doğal Gaz Boru Hattı (MEG) : Cezayir-Hassi R’mel ile İspanya-Cordoba arasında 1996 yılında yapımı tamamlanan 1000 millik hat 820 Mmcf/d kapasitesindedir.

2001 yılı Temmuz ayında CEPSA’nın lideri olduğu konsorsiyum ile Cezayir Sonatrach firması ; Cezayir ve Avrupa arasıda ikinci doğal gaz boru hattını oluşturacak olan Medgaz projesinin gerçekleştirilmesi üzerinde anlaşmışlardır. 1,5 milyar ABD dolarlık proje ile 120 millik boru hattı İspanya-Almeria ile Cezayir Beni Saf bölgesi arasında döşenecek ve daha sonra Fransa’ya kadar uzatılacaktır. Hattın 2009 yılında tamamlanması planlanmaktadır.

Sıvılaştırılmış Petrol Gazı (LNG): İspanya Avrupa’nın önde gelen LNG ithalatçısı ülkelerindendir. Enegas Barselona, Cartegana ve Huelva bölgelerinde 3 LNG terminali işletmektedir. Repsol ve İberdrola’nın içerisinde bulunduğu büyük bir konsorsiyum Bilbao’da, Union Fenosa, berdrola ve Endasa ise Sagunto’da birer adet büyük LNG terminali işletmektedirler. 2006 yılında tamamlanan ve Cezayirden gelen LNG’yi doğal gaza çeviren El Ferrol Terminali  ise Union Fenosa ve Endesa tarafından işletilmektedir.

Kömür: Önemli kömür rezervlerine sahip İspanya 2003 yılında 584 milyon ton kömür üretmiştir. Devlet şirketi Hunosa tarafından üretilen kömür termik sntrallarda kullanılmakla birlikte, alternatif enerji kaynakları ve ithalat nedeniyle üretim düşmektedir.

Nükleer Enerji: İspanya’da 8 nükleer santral faaliyet göstermektedir. 2 santral kuruluşlarından bir süre sonra kapatılmışlardır. Kapatılmalara rağmen nükleer santralların toplam üretiminde azalma olmamıştır. Nükleer santralların etkinlik ve teknolojilerinin artmasına rağmen Başbakan Zapetero İspanya’nın aşamalı olarak nükleer enerjiden yenilenebilir enerji kaynaklarına yöneleceğini açıklamıştır. Bu politikaya paralel olarak 2007 yılı başında çıkartılan bir yasa ile İspanya’da yeni yapılan konutlarda güneş panelleri kullanımı zorunlu hale getirilmiştir. 

Yenilenebilir Enerji: İspanya 2011 itibariyla toplam enerji üretiminin % 12’sini (toplam elektrik üretiminin % 25’ini) yenilenebilir enerji kaynaklarından gerçekleştirmeyi hedeflemektedir. 2004 yılı Amerikan Rüzgar Enerjisi Birliği verilerine göre İspanya Almanya’dan sonra 8.300 MW kapasite ile rüzgar enerjisi üretiminde dünya sıralamasında ikinci gelmektedir. Planlanan 57.000 MW’lık yatırımlar dikkate alındığında yakın gelecekte sektörde dünya lideri haline gelecektir. Endesa önümüzdeki 4 yıllık dönemde rüzgar enerjisine 2 milyar dolarlık yatırım yapacağını açıklamıştır. Rüzgar enerjisi üretiminde kullanılan tribünlerin de yaklaşık % 25’i İspanyol firmaları tarafından üretilmektedir. İspanya AB üyeleri arasında ısıl güneş enejisini en çok kullanan 4. ülke olurken, fotovoltaik enerji alanında Avrupa’nın 2. dünyanın 4. büyük üreticisidir. 2010 yılına kadar ısıl güneş enerjisi sektörüne 1 milyar Euro’nun üzerinde yatırım yapılması planlanmaktadır. Müşavirliğimizce hazırlanan İspanya güneş enerjisi sektör raporuna www.musavirlikler.gov.tr adresinden ulaşılabilinir.

İspanya, enerji üretim maliyetleri konusunda AB ülkeleri arasında oldukça rekabetçi bir konumdadır. Ülkedeki özelleştirme faaliyetleri elektrik alanında da devam etmektedir. 1/1/1998 itibariyle yürürlüğe girmiş bulunan 54/1997 sayılı Elektrik Kanunu çerçevesinde sektörün özelleştirilmesi çalışmaları devam ettirilmektedir. 

4.8. Doğal Kaynaklar

Batı Avrupa’nın mineral doğal kaynaklar açısından en zengin ülkesi konumunda olan İspanya demir-dışı ve kıymetli metal üretiminde Avrupanın en önemli üreticisidir. 100’e yakın mineral doğal kaynağın bulunduğu İspanya bunlardan 18’inde önemli miktarda üretim yapmaktadır. Bunlar ; bakır, altın, demir, kurşun, çinko, aluminyum, magnezyum, cıva, potasyum, flor, bentonit, kükürt, deniz ve kaya tuzu, kalay, kireçtaşı, tungsten, kuvars’dır. Ülkede mermer, granit gibi fonksiyonel taş üretimi de oldukça tatminkar seviyededir.Belirtilen madenlerde üretim ihtiyacın çok üstünde olduğundan ihracatda yapılmaktadır. Bask ve Asturia bölgeleri zenginliklerini sahip oldukları mineral doğal kaynaklara borçludurlar. 

Doğal kaynaklar “Regalia İlkesi” düzenlemesi çerçevesinde devletindir.  21 Temmuz 1973 tarihli Madencilik kanunu ve 7 Kasım 1998 tarihli “Hidrokarbon Kanunu” mineral endüstrisini düzenlemektedir. Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı bünyesinde bulunan Enerji Politikası ve Madencilik Genel Müdürlüğü sözkonusu kanunları uygulamaktadır. İspanya Madencilik ve Jeoloji Enstitüsü  başlıca madencilik kuruluşlarındandır. 2002 ve 2004 yıllarında sektördeki devlet ve özel sektör monopollerinin aşamalı olarak kaldırılması ve liberalleşme yönünde önemli düzenlemeler yapılmıştır.

Tablo 15 : İspanya Mineral Üretimi ve Sektörün Önemli Firmaları (Metric Ton)

	Mineral
	Firma
	2002
	2003
	2004

	Alüminyum

Alumina

Metal
	Alumina Espanola S.A.

Alcoa Inespal S.A.
	1.000.000

622.700
	1.000.000

634.100
	1.000.000

642.500

	Bakır (Metal)

Blister

Rafine
	Atlantic Copper S.A.

Industrias Reunidas de Cobra
	298.000

308.200
	300.000

290.300
	224.300

243.241

	Demir 

Pik demir
	
	3.978.000
	4.000.000
	4.000.000

	Çelik

Ham

Sıcak Hadde
	Compania Esponla de Laminacion S.L.

Aceralia Corparacion Siderergica

Arbed S.A.
	16.358.000

15.000.000
	16.287.000

14.000.000
	17.684.000

15.000.000

	Kurşun
	Espanola del Zinc S.A.
	116.000
	99.100
	105.600

	Cıva
	Minas de Almeden y Arrayanes S.A.
	727
	500
	500

	Gümüş (kg)
	
	3.409
	2.246
	2.400

	Altın   (kg)
	Rio Narcea Gold Mines Ltd.
	5.158
	5.362
	5.600

	Çinko (Metal)
	Espanola del Zinc S.A
	502.400
	519.900
	531.700

	Doğal Taşlar

Kireçtaşı

Mermer
	
	236.411

5.230
	248.000

5.000
	240.000

5.000

	Magnezit
	Magnezitas Navarras S.A.
	150.000
	150.000
	150.000

	Potasyum
	Iberpotas S.A.
	481.329
	594.355
	590.000

	Kömür
	Antracitas Gaiztarro S.A.

Endesa
	18.538.000
	17.335.000
	17.300.000


Kaynak : İspanya Madencilik ve Jeoloji Enstitüsü

4.9. Para ve Sermaye Piyasaları

Ülkenin Merkez Bankası Banco de Espana
’dır. Banco de Espana, bankaların düzenlenmesi ve faaliyetlerinin denetlenmesi bakımından çok önemli bir role sahiptir. AB’nin Ekonomik ve Parasal Bütünleşmesinin (EMU) 1/1/1999’daki 3. aşamasıyla beraber Avrupa Merkez Bankası (ECB) ve Merkez Bankaları’nın Avrupa Sistemi kurulmuş ve bugüne kadar euro-bölgesindeki ülkelerin milli bankaları tarafından geleneksel olarak gerçekleştirilmiş olan bazı görevlerin yeniden tanımlanması ve bazılarının da ECB’ye bırakılması gündeme gelmiştir. Bu bağlamda, Banco de Espana’nın da ECB’ye tam entegrasyonun gerçekleştirilebilmesi için bankacılık bölümünde de açıklandığı gibi Özerklik Yasası’nın yenilenmesi gerekmiştir. Bu değişiklikle ECB’nin euro bölgesinin mali politikalarını belirleme yetkileri ve kurlara ilişkin yetkisi tanımlanmıştır. Ayrıca, Banco de Espana da ECB’nin tam üyesi olarak AB Anlaşması ve ECB’nin statüsü hakkındaki hükümlere konu olduğunu bu kanunla yinelemiştir. İspanya Merkez Bankası ve ECB’nin asli görevi para istikrarını (Euro) sağlamaktır.

Banco de Espana’nın 2007 yılı Bankacılık raporuna göre 2007’de ülkedeki  tescil edilmiş kredi kuruluşu sayısı 358’e ulaşmıştır. Ulusal düzeyde 53 adet banka, 46 tasarruf bankası ve 85 adet kredi kuruluşu (kooperatif) bulunmaktadır.  Faaliyet gösteren yabancı bankaların sayısı ise 98 e ulaşmıştır. Raporun daha önceki “bankacılık” bölümünde detaylı olarak anlatıldığı gibi, bu bankaların bazıları halihazırda başta Latin Amerika olmak üzere uluslararası alanda da etkin konumdadırlar. Bu Bankalar arasında en büyükleri olarak, BBVA, Banco Popular Espanol, Banco Santander Central Hispano, Caja Madrid ve La Caixa sayılabilir. Bankaların büyük çoğunluğu uluslararası finans dahil olmak üzere kurumsal ve bireysel müşterilerine tam servis sunmaktadırlar. İspanyol mali sistemine giriş koşulları yerli ve yabancı bütün firmalar için aynıdır.

1831 yılında kurulan İspanyol Menkul Kıymetler Borsası ‘Bolsa de Madrid-Bolsas y Mercados Espanoles’ (BME) 
 ise Madrid, Barselona, Bilbao ve Valensiya Borsaları’nın birleşiminden oluşmaktadır. Madrid Borsası dünyanın sayılı borsaları arasında değerlendirilmektedir. 2006 yılında borsanın işlem hacmi 2005 yılına göre % 36 oranında artarak 1.15 trilyon Euro’ya ulaşmıştır. 2006 Ocak-Aralık döneminde IBEX-35 (En çok kazandıran 35 firma endeksi) % 36,04 olmuştur. 2007 yılında da son 5 yıldaki artış eğilimini sürdüren IBEX-35  % 7,3 oranında artmıştır. 2007 yılında işlem hacmi ilk defa 1 trilyon Euro’yu aşmıştır. 2008 yılında ise İspanya’nın yaşadığı ekonomik sorunlar ve global krizinde etkisiyle IBEX-35 teki değer kaybı % 20’yi aşmıştır. İspanya Borsası tüm modern borsalarda olduğu gibi ‘option’ ve ‘future’ işlemlerine de olanak sağlamaktadır. Borsa’da işlem gören 241 firmanın yaklaşık yarısı 2009 yılının ilk altı aylık bilinçolarında zarar açıklamışlardır. Daha da önemli bir gelişme ise bu firmaların % 70’inde satışların 2008 yılının ilk altı ayına göre daha kötüye gitmesidir. Bu veriler, yaşanan krizin İspanya’da 2009 yılında da derinleşerek devam edeceğinin göstergesidir. 

4.10 Yatırımlar

İspanya’nın 1993’ten bu yana yapmakta olduğu yurt dışındaki yatırımları, İspanya’ya yapılan yabancı sermaye yatırımlarını aşmış bulunmaktadır. 2008 yılı sonu itibariyle İspanya’nın yurt dışındaki doğrudan yatırımları İspanyol kaynaklarına göre yaklaşık olarak 440 milyar Euro’yu aşmaktadır. İspanyol yatırımları İngiltere başta olmak üzere AB ülkeleri, ABD ve Latin Amerika ülkelerinde yoğunlaşmaktadır. İspanya Latin Amerika ülkelerinde ABD’den sonra 2. en büyük yatırımcı ülke konumundadır. 

İspanya’daki yabancı yatırımlar incelendiğinde ise, yabancı yatırımların geçen 25 sene içerisinde İspanyol ekonomisinin modernleşmesinde büyük rol oynadığı görülmektedir. 1993-2008 yılları arasında ülkeye giren kümülatif yabancı sermaye miktarının 299.5 milyar Euro’ya ulaştığı görülmektedir. İspanya yabancı sermayenin yöneldiği önemli ülkeler arasına girmeyi başarmış bulunmaktadır. İspanya’nın geniş iç piyasası, ihracat imkanı ve büyüme potansiyeli sayesinde bir çok yabancı yatırımcı yatırım için İspanya’yı tercih etmiştir. İspanya’ya yatırım yapan ülkeler arasında en büyükleri ABD, Hollanda, İngiltere, Fransa, Lüksemburg, Kanada, Almanya, İtalya ve İsveç olmuştur. Yabancı sermaye stoğu toplam GSMH’nın % 30’na yaklaşmaktadır.

İspanya’daki yabancı sermaye stoğunun sektörel dağılımı incelendiğinde aşağıdaki tabloda belirtilen durumla karşılaşılmaktadır. UNCTAD verilerine göre İspanya yabancı sermaye stoğu açısından dünyada 8. Avrupa ülkeleri arasında ise 5. sırada bulunmaktadır. 

Tablo  16 : Yabancı Sermaye Girişi (2003-2009 )

	Yıllar
	Yabancı Sermaye ’000 Euro 

	2003
	18.298.421

	2004
	18.921.958

	2005
	17.581.497

	2006
	13.682.536

	2007
	36.754.860

	2008 
	37.715.000

	2009
	14.694.000


   Kaynak: Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı

Tablo 17 : Yabancı Sermayenin Sektörel Dağılımı (% - 2008/2009)

	
	Sektör
	2008
	2009

	1
	Sanayi 
	18
	38,6

	2
	Ticaret
	4,2
	4,2

	3
	Bankacılık ve Finans
	3
	10,6

	4
	Emlak
	4,5
	4,6

	5
	Turizm
	2,2
	0,8

	6
	Enerji
	63,7
	2,4

	7
	Ulaştırma-İletişim
	5,5
	13,8

	8
	İnşaat
	5,1
	3,9

	9
	Tarım
	1,3
	0,7


Kaynak: Sanayi Ticaret ve Turizm Bakanlığı

2008 yılında enerji sektöründe görülen yoğunluk İspanyol enerji şirketi ENDESA’nın yaklaşık 19 milyar Euro’ya İtalyan ENEL ile İspanyol Acciona şirketine satışından kaynaklanmaktadır. Satışın toplam tutarının 43 milyar Euro olduğu ve ENEL’in şirketin % 70’ini satın aldığı düşünüldüğünde 2007 ve 2008 yılında da İspanya’ya yabancı sermaye girişinde meydana gelen önemli artışın nedeni anlaşılabilecektir.

2006 yılı itibariyle İspanya’da aralarında Dünya’nın en önemli firmalarının bulunduğu 11.000 nin üzerinde yabancı firma faaliyet göstermektedir. Bu firmalar İspanya’da 1.2 milyon kişiye istihdam olanağı sağlamışlardır. İspanya’ya yönelik yabancı sermaye yatırımlarının bir diğer özelliği 2005 ve 2006 yıllarındaki yatırmların % 85’ini genişleme yatırımlarının oluşturmasıdır. Bu ülkedeki mevcut yabancı sermayenin durumundan memnun olduğunu göstermektedir.

Toplam yabancı sermaye yatırımları içinde üretime yönelik doğrudan yatırımların oranı artmaktadır. 2006 yılı itibariyle portfolio yatırımları dışındaki yatırımların 15 milyar Euro’yu aştığı görülmektedir. Yabancı sermaye yatırımlarını teşvik etmek ve yönlendirmek amacıyla kurulan Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığına bağlı Interes-Invest in Spain
  adlı devlet kuruluşu özerk bir yapıya sahiptir ve yabancı yatırımcılara çeşitli konularda yardımcı olmaktadır.

Ülkedeki yabancı sermaye 1996’dan bu yana incelendiğinde, 2001 ve 2002’deki krizler dışında, ülkeye ciddi oranda net yabancı sermaye akımı olduğu görülmektedir. 2006 yılına gelindiğinde ise, yıl içinde gerçekleşen yabancı sermaye yatırımları 13,6 milyar Euro olmuştur. Yabancı sermaye girişinin 2004 yılında  30,5 milyar Euro, 2005 yılında 17,4 milyar Euro olarak gerçekleştiği dikkate alındığında düşme eğilimi içinde olduğu gözlenmekle beraber ENDESA’nın satışı ile 2007 ve 2008 yıllarında önemli oranda yabancı sermaye girişi sağlanmıştır.

Yabancı sermayenin yöneldiği coğrafi bölgeler incelendiğinde yatırımların % 50 oranında Madrid ve Katalunya bölgesinde yoğunlaştığı, Murcia, Andalucia ve Valencia’nın diğer önemli bölgeler olduğu görülmektedir.

Tablo 18: İspanya Yabancı Sermaye Stoku (Brüt-Kümülatif/1993-2009)

	
	Ülke
	Miktar ’000 Euro

	1
	Amerika Birleşik Devletleri
	58.957.987

	2
	Hollanda 
	58.826.301

	3
	İngiltere
	43.734.871

	4
	İtalya 
	25.111.526

	5
	Lüksemburg
	20.368.080

	6
	Almanya
	19.953.379

	7
	Portekiz 
	18.421.418

	8
	Fransa
	17.686.490

	9
	Kanada
	8.352.274

	10
	İsviçre
	7.445.931

	 
	Türkiye
	      7.022

	
	
	

	
	Toplam Yabancı Sermaye Stoğu
	299.567.122

	
	
	


Kaynak: İspanya Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığı-DataInvex

Tablo 19: Yabancı Ülkelerde İspanyol Yatırımları (Brüt-Kümülatif/1993-2009)

	
	Ülke
	Miktar ’000 Euro

	1
	İngiltere
	80.540.607

	2
	Hollanda
	68.115.852

	3
	Brezilya
	42.734.916

	4
	Arjantin
	41.013.742

	5
	ABD
	39.633.697

	6
	Lüksemburg
	37.070.386

	7
	Fransa
	26.897.828

	8
	Almanya
	26.537.086

	9
	Meksika
	23.699.758

	10
	Portekiz 
	21.742.131

	11
	Macaristan
	18.271.371

	12
	İtalya
	16.589.224

	 
	Türkiye
	  2.761.092

	
	
	

	
	Toplam Yabancı Sermaye Stoğu
	540.527.674

	
	
	


Kaynak: İspanya Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığı-DataInvex

Yabancı ülkelerdeki ispanyol yatırımları özellikle son yıllarda önemli oranda artmaktadır. İspanyol yatırımcıların geleneksel pazarlar olan Latin Amerika dışında pazarlara yöneldikleri gözlenmektedir. Diğer göze çarpan bir gelişme ülkemize yönelik İspanyol yatırımlarının son iki yılda çok küçük miktardan 2.8 milyar Euro’ya ulaşmasıdır.

4.11. İhracat Sektörleri

İspanya Dünya Ticaret Örgütü (DTÖ) verilerine göre dünyanın en büyük 17. ihracatçısı konumundadır. En büyük ihracat kalemleri içinde yarı mamüller (demir-çelik, seramik, kağıt) %26.4 ile 1. sırayı alırken, onu makinalar ve endüstriyel ürünler,  otomotiv, gıda, ve tüketim malları (tekstil-konfeksiyon, ayakkabı) ürünleri izlemektedir. İhracatın sektörel dağılımı aşağıdaki tabloda gösterilmektedir.
Tablo 20: İhracat Sektörel Dağılım (2006-2008/ milyon Avro)

	Sektör
	2007
	%
	2008
	%
	2009
	%

	Gıda
	24.921
	13,4
	26.787
	14,2
	24.891
	15,7

	Enerji
	8.732
	4,7
	12.075
	6,4
	7.129
	4,5

	Hammadde
	3.713
	2
	3.605
	1,9
	3.091
	2,0

	Yarı Mamüller
	48.565
	26,2
	49.775
	26,4
	17.749
	11,2

	Makina ve Endüstriyel Ürünler
	39.524
	21,3
	38.732
	20,5
	32.472
	20,5

	Otomotiv 
	34.673
	18,7
	32.309
	17,1
	27.447
	17,3

	Dayanıklı Tüketim Malzemeleri
	5.675
	3
	5.127
	2,7
	3.344
	2,1

	Tüketim Malzemeleri
	15.352
	8,2
	15.632
	8,3
	14.622
	9,2

	Diğer
	3.863
	2
	4.137
	2,1
	4.468
	2,8


Kaynak: İspanya Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığı 
4.12. Özelleştirme

Özelleştirme özellikle 1980’lerden itibaren ekonomi politikalarının ortak bir uygulaması haline gelmiştir. İspanyada özelleştirmenin yoğun olarak başladığı 1982-1995  döneminde özelleştirmeden 66 ayrı satışta 13,2 milyar Euro gelir elde edilmiştir. 1996 yılı itibariyle elde kalan kamu şirketlerinin değeri 15 milyar euro olarak açıklanmıştır.

Diğer taraftan 1996-2003 yılları arasında gerçekleştirilen 48 özelleştirmeden elde edilen gelir ise yaklaşık 30 milyar euro olmuştur.  2 dönem özelleştirmede kamu şirketlerinin 1996 yılında belirlenen değerlerinin çok üstünde satıldığı görülmektedir.

İspanya’nın özelleştirme deneyimi kendine özgü bazı unsurlar içermektedir. İspanyol hükümetleri blok özelleştirmeden kaçınmakta, yüksek oranda özelleştireceği firmaları ise aşamalı olarak satışa sunmaktadır. İspanya’da özelleştirmeden sorumlu kuruluş Maliye Bakanlığına bağlı olarak faaliyet gösteren ve 1995 yılında kurulan Sociedad de Estatal de Participaciones Industriales- SEPI adlı devlet kurumudur.

Hükümet özellikle önemli devlet şirketlerinin satışlarında hisselerin yerli firmaların elinde kalması yönünde üstü kapalı girişimlerde bulunmakta bu ise AB tarafından rekabet bozucu olarak değerlendirilmektedir.

Tablo 21 : İspanya Özelleştirme

	
	Şirket
	Satılan Sermaye Oranı (%)
	Toplam Gelir (Mil. Euro)
	
	Şirket
	Satılan Sermaye Oranı (%)
	Toplam Gelir (Mil. Euro)

	1
	Gas Natural
	3,81
	222,44
	9
	Iberia
	48,51
	527.06

	2
	Repsol
	10
	1,049.08
	10
	Telefonica 
	20,9
	3,782.7

	3
	Endesa III
	25,44
	4,205.92
	11
	Aldeasa
	74.94
	273.71

	4
	Aceralia
	52.80
	824.38
	12
	Argentaria
	29.2
	2,073.32

	5
	Endesa IV
	30
	6,333.57
	13
	Tabacalera
	49,16
	1,751.79

	6
	Indra
	63.30
	418.50
	14
	
	
	

	7
	REE
	31.5
	340.88
	15
	
	
	

	8
	ENCE
	26.01
	99,34
	16
	
	
	


Kaynak: SEPI, www.sepi.es

2007 yılında gerçekleştirilen Endesa’nın devlet elinde kalan hisselerinin özelleştirilmesi Alman EON ve İtalyan ENEL şirketleri arasında büyük bir rekabete neden olmuş ve şirket İtalyan  ENEL ile İspanyol Acciona şirketlerine rekor bir fiyatla satılmıştır. 

4.13. Son Yılda Ekonomiyi Etkileyen İç ve Dış Olaylar

İspanya’da genel seçimler 9 Mart 2008 tarihinde gerçekleştirilmiş ve seçimleri yine Başbakan Zapatero liderliğindeki PSOE kazanmıştır. Ekonomide beklenen krize rağmen geçmiş dönemde gösterilen başarı ile PSOE seçimlerde büyük bir sürpriz yapmıştır. Ancak zafer sevinci oldukça kısa sürmüş ve İspanya tarihinin en önemli krizlerinden biri ile karşı karşıya kalmıştır. GSMH içinde önemli bir paya sahip konut sektöründe başlayan yavaşlama ve enflasyonist baskılarla başlayan durgunluk dönemi hala devam etmektedir.  Amerika’da ipotek kredileri ile başlayan global ekonomik krizin de etkisiyle düşmeye başlayan Madrid Borsası’da tarihinin en zor dönemlerinden birini yaşamaktadır. 

2008 yılında İspanya ekonomisine etkide bulunan en önemli olayın hiç kuşkusuz tüm dünyada yaşanan ekonomik krizin olduğunu söylemek yanlış olmayacaktır.  
Petrol fiyatlarındaki artışın sürmesi, İspanya’nın cari işlemler dengesindeki açığın büyümesi ekonomiyi etkileyen dışsal unsurlar olarak değerlendirilebilir. Konut talebinde ve buna paralel olarak inşaat sektöründe yaşanan duraklamanın boyutları henüz küçük olmakla birlikte ekonomiyi etkileyecek boyutlara ulaşmasından endişe edilmektedir. Cari açığın İspanya için kronik bir hal alması ve ülkenin uluslararası rekabet gücünü olumsuz yönde etkilemesi ülkenin gündemindeki en önemli sorun olarak ortaya çıkmaktadır.

İspanya’nın en büyük enerji şirketi olan ve Alman EON şirketinin de talip olduğu ENDESA’nın bir kısım hisselerinin İtalyan ENEL ve İspanyol ACCIONA firmaları tarafından satın alınması sonrasında Hükümetin satışa rekabeti bozucu şekilde müdahil olduğu iddiaları nedeniyle, Milli Menkul Değerler Komisyonu başkanı istifa etmiştir. İspanyol hükümetinin ENDESA’nın ulusal bir firma olarak kalması yönünde her türlü desteği sağlaması AB içinde rekabeti bozucu yönde bir davranış olarak değerlendirilerek eleştirilmiştir.  

2007 yılı itibariyle vergi oranlarında yapılan değişiklik ve özellikle Kurumlar Vergisindeki düşme ile 2005 ve 2006 yılı bütçelerinin fazla vermesinin ilerleyen dönemde ekonomiye olumlu yansıyacağı değerlendirilmektedir. Yeni vergi oranları çerçevesinde gelir vergisinde toplam % 6’lık bir indirim sağlanmaktadır. Kurumlar vergisi oranı ise küçük ve orta ölçekli firmalar için % 30’dan % 25 e indirilirken gelirlerinin ilk 90.000 euro’su vergi dışında bırakılmaktadır. Büyük firmalar içinse vergi oranı % 35’ten % 30’a iki yıllık bir süreçte düşürülmektedir.

İspanyol dış politikasının İspanya’nın global firmalarının uluslararası faaliyetlerine olumsuz yansıdığı eleştirilerine zaman zaman basında rastlanmaktadır. İspanya’nın Venezuella ve Küba ile ilişkilerinde kaydettiği olumlu ilerlemenin İngiltere ve ABD ile politik ilişkilerde pozitif olmayan bir hava yarattığı bu durumun ise İspanyol firmalarını olumsuz etkilediği belirtilmektedir.

2007 yılı Ocak ayında Avrupa Birliği tarafından açıklanan ‘Sebze ve Meyve Sektörlerinde Ortak Piyasa Organizasyonu’ programının İspanyol tarımına olumlu katkıda bulunacağı tohum, balıkçılık, fındık ve diğer kuru meyve sektörlerinde önemli destekler sağlanacağı belirtilmektedir.

5. EKONOMİK VE TİCARİ İLİŞKİLER

5.1. Ödemeler Dengesi ve Sermaye Hareketleri

Dünya ekonomisi petrol fiyatlarındaki yükselişin sürmesine ve yüksek faizlere rağmen 2006 ve 2007 yıllarında büyümesini sürdürmüştür. Büyümeyi destekleyen ana etken Çin, ABD ile gelişmekte olan ülkelerin ‘emerging economies’ performansı olmuştur.


Bu senaryo içerisinde İspanya’nın borçlanma gereği 2006 ve 2007 yıllarında da artarak GSMH’nın % 7 sine yaklaşmıştır.  Borçlanma gereğinin artışı ulusal tasarruflarında azalmasına neden olmuştur. Ödemeler dengesi rakamlarına göre, borçlanmanın GSYİH’ye oranı 2003 yılında % 2,5, 2004 yılında % 4,3 olarak gerçekleşmiştir.

Borçlanma gereğinin artışının temel nedeni cari işlemler dengesi açığında ticaret dengesindeki bozulma nedeniyle görülen büyük artıştır. Cari açık 2003 yılında GSMH’nın % 5,3 ü iken, 2004 yılnda % 7,4, 2007 yılında ise % 9’una ulaşmıştır. 2008 yılında ise, İspanya’nın özellikle dış talepten kaynaklanan durum nedeniyle borçlanma geriğinde azalma söz konusudur.
İspanya’nın cari işlemler dengesi içerisinde AB’nin önemli bir rolü bulunmaktadır. Euro bölgesi ile yapılan işlemler hem gelir hem de gider olarak ticaret akışının yaklaşık yarısına tekabül etmektedir. Diğer bir ifadeyle, İspanya’nın Euro bölgesiyle olan toplam ticareti toplam ihracatının % 60’ını, toplam ithalatının ise % 55’ini oluşturmaktadır. Diğer taraftan cari açık içerisindeki AB payının giderek azaldığı gözlenmektedir. 2004 yılındaki toplam açığın  % 41’ini AB’ne verilen açık oluştururken bu oran 2005’te % 39, 2006’da % 35,8 olarak gerçekleşmiştir.
Ticaret dengesinde görülen açığın temel nedeni ithalatın hızla artışına rağmen ihracat performansının zayıf olmasıdır. Ticaret dengesindeki bozulma başta enerji olmak üzere tüm sektörlerde ve coğrafi bölgelerde gözlenmektedir. Bozulmanın başlıca nedenleri aşağıdaki şekilde belirtilebilir.

· İç talebin canlılığı ve ithalatı körüklemesi (diğer AB ülkelerinde iç talep oldukça düşük seviyelerdedir),

· İspanyol rekabet gücünde görülen zayıflama, (üretim maliyetleri, işgücü yetersizliği)

· İspanyol endüstrisinin dışa bağımlı yapısı (enerji, hammade ve ara malı)

Hizmetler dengesinin, özellikle de İspanya’nın turizm gelirlerinin, ticaret açığını kısmen dengelediği söylenebilir. Hizmetler dengesindeki fazla da son üçyılda 21-22 milyar Euro civarında gerçekleşmiştir.Euro bölgesinin ağırlığı bu alanda ticarete göre nispeten daha az olup gelirlerin %43’üne ve hizmetler fazlasının %45’ine tekabül etmektedir. 

İspanya’yı ziyaret eden turist sayısında son yıllarda artış gözlenmekle beraber kalış süresi ve harcamanın azaldığı ve gelirleri artırıcı etkisinin azaldığı belirtilmektedir. Turizm dışındaki hizmetler sektörü gelirlerinde, toplam gelirlerin ve ödemelerin %70’ne tekabül eden kısım ulaşım hizmetleri, gayri menkul ve iş hizmetlerinden gelmektedir.

Gelirler dengesi ve cari transferlerdeki bozulmada 2007 yılında sürmektedir. Cari transferlerde ilk defa 2004 yılında açık verilmesinin ardından bu durum 2006 ve 2007 yıllarında sürmektedir. Sermaye hesabında görülen fazlalık ise 2005 ve 2006 yıllarında AB ülkelerine yapılan transferler nedeniyle azalmaya başlamıştır. Gelirler dengesi, İspanya’nın uluslararası yatırım pozisyonunu yansıtmaktadır. İspanya net yatırım pozisyonu olarak İngiltere ve ABD’ye açık verirken, özellikle İspanyol net doğrudan yatırımının belirgin olduğu Latin Amerika’dan net gelir elde etmektedir. İspanya’nın Euro bölgesinden gelen gelirleri haricindeki gelirlerinin %29’u Latin Amerika’dan, %26’sı ise İngiltere’den gelmektedir. Giderler tarafında ise, Euro bölgesi dışı ödemelerde İngiltere % 46 ile başı çekerken, geri kalan miktarın % 27’si ABD’ye, % 11’i de kıyı ötesi (offshore) merkezlere aktarılmaktadır. İspanya’nın göç alan bir ülke olmaya başlamasıyla beraber İspanya’daki özellikle Latin Amerika kaynaklı göçmenlerin sayısı artmaya başlamış, dolayısıyla İspanya’dan kaynak transferi olmaya başlamıştır. 

Artan cari açık yanında doğrudan yatırımlar neticesinde İspanya’nın borçlanma gereği artmış ve denge portfolyo yatırımlarıyla ülkeye giren fonlarla (sıcak para) sağlanabilmiştir. İspanya’nın doğrudan yatırımları 2005 yılında düşerken 2006 ve 2007 yılında yine artma eğilimine girmiştir. İspanya ya giren yabancı sermayenin de 2006 yılında 2004 ve 2005 yıllarına nazaran azaldığı ancak 2007 ve 2008 (Ocak-Haziran) yine artmaya başladığı görülmektedir.

İspanyanın yurtdışı portföy yatırımlarında 2003 yılından itibaren dikkate değer bir azalma görülmektedir. Azalmanın başlıca nedeni ise ülkedeki Yabancı Menkul Kıymet Yatırım Firmalarının (ETVE) faaliyetlerinin duraklamasıyla açıklanmaktadır. 

İspanya’ya yönelik portföy yatırımlarında ise 2004 yılında yaşanan düşüşün ardından 2005 ve 2006 yıllarında dikkate değer bir artış gözlenmektedir. Bu durumun doğrudan sermaye girişi ile birlikte ödemeler dengesine olumlu yansıdığı ve cari işlemler dengesindeki açığı dengelediği açıktır. 2006 yılında 198 milyar Euro’luk portfolio yatırımı gerçekleştiği görülmektedir. 2007 yılında ise 2005 ve 2006 yıllarında sağlanan performansın sürdürülemediği 95 milyar Euro’luk portfolio yatırımı gerçekleştirilebildiği görülmektedir.

Diğer taraftan İspanya’nın artan dış borçlarına rağmen döviz rezervlerindeki azalma da dikkate değer bir gelişme olup İspanyol ekonomisinin bir diğer zayıf noktasını ortaya koymaktadır. Bir diğer önemli noktada önemli ve global İspanyol firmalarının son yıllarda büyük bütçeli açılımlarla gerçekleştirdikleri alımlar ve birleşmelerin İspanyol bankalarının kredi riskini önemli ölçüde artırmış olduğudur. 

İspanyol ödemeler dengesi hesabının incelenmesinden de görüldüğü üzere, bir çok etken son 13 yılda önemli bir başarı kaydeden İspanyol ekonomisinin bir kriz anında son derece hassas bir yapı arz ettiğini ortaya koymaktadır.  Hernekadar dış ticaret açığı nedeniyle oluşan cari açığın kapatılması amacıyla bir dizi tedbiri 2006 yılından itibaren uygulamaya koymuştur. Ancak 2007 yılında artan cari açık 2008 yılındada artmaya devam etmektedir.

Tablo 22: İspanya Ödemeler Dengesi (2004-2009)

	Ödemeler Dengesi (milyon Euro)
	
	

	
	2006
	2007
	2008
	2009

	I-Cari İşlemler
	(-) 88.313
	(-) 105.378
	(-) 104.412
	(-)58.299

	Ticaret Dengesi
	(-) 80.142
	(-) 89.805
	(-) 87.660
	(-)45.111

	Hizmetler
	22.143
	22.152
	26.265
	25.328

	Gelirler
	(-) 20.983
	(-) 31.507
	(-)33.782
	(-)30.536

	Cari Transferler
	(-) 5.574
	(-) 6.733
	(-)9.235
	(-)7.980

	II. Sermaye Hesapları
	6.175
	4.516
	5.506
	4.057

	III.Mali Hesaplar
	81.471
	97.633
	95.471
	57.580

	Doğrudan Yatırımlar

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	(-) 58.547

83.100

    24.554
	(-) 50.902

(-)101.191

    50.289
	(-)6.913

54.662

47.749
	(-)1.103
6.227
5.124

	Portföy Yatırımları

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	199.615

 (-) 3.928

195.687
	104.779

 (-) 8.601

 96.178
	3.763

(-)21.869

(-)18.106
	44.921
4.580

49.501

	Diğer Yatırımlar

-İspanya’nın

-İspanya’ya
	(-)31.647

66.361

34.446
	37.025

57.196

94.221
	76.284

14.822

91.106
	8.964
797

9.761

	Net Mali Değişkenler
	2.003
	(-) 4.159
	(-)7.800
	(-)5.666

	Merkez Bankası Rezervleri
	(-)480 
	(-)164 
	(-)645
	(-)1.563

	Eurosistemden Alacaklar
	(-)12.327 
	28.329 
	31.713
	6.146

	Diğer Net Alacaklar
	(-) 12.993 
	(-) 13.843 
	(-)931
	5.882

	IV. Net Hata ve İhmaller
	(-) 3.506 
	(-) 315 
	(-)1.477
	(-)3.339


Kaynak: Banco de Espana-İspanya Merkez Bankası

5.2. Dış Ticaret

5.2.1. Genel Durum

İthalatın büyüme oranı, nihai tüketicinin talebi ve güçlü Euro ile beslenerek ihracatın artış oranını geride bırakmıştır. İspanya’nın ihracatı, Euro’nun 2000-2008 yılları arasında reel anlamda gelişmiş ülkelere göre özellikle dolar ve yen karşısında değer kazanmasından etkilenmiş ve İspanyol ihracatının dünya piyasalarındaki ve Euro bölgesindeki payı, 2008 yılında Asya ekonomileri ile merkezi ve doğu Avrupa ülkelerinin rekabeti karşısında gerilemiştir. 2008 yılının ilk yarısında ise İspanya’nın ihracat artış hızında bir yavaşlama eğiliminin gözlenmiş ise de, yıl sonunda ihracat artış hızı ithalattan daha fazla olmuştur.

5.2.2. Dış Ticaret Mevzuatı

AB üyesi bir ülke olarak İspanya, diğer üye ülkeler gibi Ortak Ticaret Politikasının en önemli aracını teşkil eden Ortak Gümrük Tarifesini (OGT) uygulamaktadır. OGT, halen 2658/87 sayılı Konsey Yönetmeliği çerçevesinde uygulanmakta, tarifeleri gösterir liste
 her yıl yenilenmektedir. İspanya üç ayrı gümrük mevzuatı uygulamaktadır. Bunlar ana kara ve bazı adalarda uygulanan AB mevzuatı, AB mevzuatına geçiş sürecinde bulunan ve daha önce gümrüksüz bir bölge olan Kanarya Adaları uyum mevzuatı, ve birer gümrük serbest bölgesi olarak değerlendirilen Ceuta ve Melilla adaları için uygulanan mevzuatdır.


Aşağıda belirtilen ürünlerin İspanya’ya ithalatı yasaktır.

i. Atlantik Kırmızı Tuna (Belize, Panama ve Honduras menşeli)

ii. Bakır Sülfat içeren oyuncaklar

iii. Narkotikler ve uyuşturucular

iv. Asbestos

v. L-trytophane ve bu maddeyi içeren ürünler

vi. Gıda şeklinde kokulu plastik silgiler

vii. Cıvalı tıbbi termometreler

viii. ABD menşeli et hormonları

Yukarıdaki ürünlerden ABD menşeli et ve hormonlar dışında kalan ürünlerin ihracatı da yasaklanmıştır.

5.2.3. İthalatta Alınan Vergiler

AB üyesi ülkeler haricindeki ülkelerden yapılan ithalatta OGT uyarınca gümrük vergisi tahsil edilmektedir. Ayrıca, ithalat esnasında ithalatçıdan katma değer vergisi (IVA) de tahsil edilmektedir. İspanya genelinde, üç ayrı vergi oranı uygulanmaktadır. Genel IVA oranı % 16, düşürülmüş oran % 7 ve kısıtlı sayıda üründe uygulanmakta olan en düşük oran ise % 4’tür. Bazı işlemler IVA’dan muaf tutulmuştur. Kanarya adaları, Ceuta ve Mellila’da IVA uygulanmamaktadır. Kanarya adalarında %5’lik bir dolaylı vergi uygulanırken, Ceuta ve Mellila’da da üretim, hizmetler ve ithalat üzerinde benzeri bir oran uygulanmaktadır. 

1/95 sayılı Ortaklık Konseyi Kararı’nın kabulü ve 1 Ocak 1996 tarihinde Türkiye ile AB arasında Gümrük Birliği’nin yürürlüğe konulmasıyla, ülkemiz ve İspanya arasında gümrük vergileri sanayi ürünleri ve işlenmiş tarım ürünlerinde sıfırlanmıştır. 

KDV oranları aşağıdaki şekilde özetlenebilir;

1. % 18 standart oranı değeri 25 Euro’nun üzerindeki birçok mamül ürüne uygulanmaktadır.

2. % 9 gıda ürünleri, su, tarımsal kimyasallar, hayvan ilaçları, medikal ürünler, otel restoran, ulaştırma, inşaat, eğlence, sağlık  hizmetleri.

3. % 4 ekmek, süt ürünleri, yumurta, meyve ve sebzeler, kitap ve gazeteler, ilaçlar, özürlüler için aletler, toplu ulaştırma araçları.

KDV Kanarya Adaları, Ceuta ve Melilla’da uygulanmamaktadır. Kanarya Adalarında % 4.5 oranında Genel Dolaylı Kanarya Vergisi uygulanmaktadır.

5.2.4. Tarife Dışı Engeller

Bazı ürünler menşeine bakılmaksızın AB’nin düzenlemeleri çerçevesinde özel mevzuata tabi tutulmaktadır. 

Gümrük Birliği anlaşmasına konu ürünler için ülkemizden İspanya’ya yapılan sevkiyatlarda temel olarak ihracatçının sadece ticari fatura ve konşimentoyu gümrüğe sunması yeterli olmaktadır. Eczacılık ürünleri, bozulabilen gıdalar, canlı hayvanlar ve bazı tıbbi ürünlerin ithalinde farklı belgelerin de sunulması gerekmektedir. 

Bu bağlamda belgelendirme talep edilen temel ürün grupları hakkında genel bilgiler aşağıda yer almaktadır:

- Canlı bitki, bitki ürünleri ve tohumların ithalinde AB tarafından verilen Sağlık Belgesi aranmaktadır. Ayrıca, hayvan, deniz memelileri, balıklar ve diğer canlıların ithalinde de sağlık denetimlerinin yaptırılması şartı aranmaktadır. 

- Gıda maddeleri: Sağlık Genel Müdürlüğü gıda maddelerinin hazırlanışı, içeriği ve depolanışı bakımından insan tüketimine yönelik standartlar oluşturmuştur. Bu ürünlerin etiketlerinin AB etiketleme düzenlemelerine uyumlu olması ve İspanyolca olması gerekmektedir. Ayrıca, gıda ve hayvan yemlerinin içeriğinde genleri modifiye edilmiş organizmaların (GMO) kullanılması halinde, AB’nin 18/4/2004 tarihinde yürürlüğe giren yönetmeliğine göre, bu ürünlerin etiketlerinde bu bilginin yer alması ayrıca, GMO’ların ürün zincirinde takip edilebilmesi açısından da bu ürünlerin ilişkin bilginin ilgili dosyada en az 5 yıl tutulması gerekmektedir. 

Süt ürünleri, çikolata, margarin ve sabunlar için daha detaylı etiketleme kuralları getirilmiştir. Şarap ve diğer alkolik içecekler için getirilen standartların da karşılanması gerekmektedir.

- Tekstil: Etiketlerin İspanyolca olması hususu geçerli olup konuya ilişkin Mevzuat 5/6/1987 tarihli 928/1987 sayılıdır. Sadece İspanya da tescili yapılmış markaların etiketlerde kullanılmasına izin verilmektedir.  

- İlaçlar, Eczacılık Ürünleri ve Kozmetikler: Bu ürünlerin ülkeye girmeden önce, Sağlık Genel Müdürlüğü’nün teknik denetiminden geçmesi ve tescil edilmesi gerekmektedir. İspanyol gümrükleri ürünlerin ithali sırasında Eczacılık Sertifikası (Pharmaceutical Certificates) aramaktadır. Ayrıca, gıda ürünlerindekine benzer şekilde, içeriğindeki kimyasal bileşenlerin detaylı olarak yazılmasını da içeren işaretleme ve etiketleme yükümlülüklerine tabidir.

- Gübreler ve mantarlar: İthal gübrelerin Tarım Bakanlığında kayıt altına alınması gerekmektedir. İnceleme ve analizler ürünün gümrükten çekilmesinden evvel gerçekleşmektedir. Tarım Bakanlığı’nın ilgili ürüne ilişkin tüm yazılı reklam ve tanıtım materyallerini onaylaması, etiketlerin İspanyolca olması ve detaylı uyarılar içermesi gerekmektedir.

- Silahlar: İspanyol Savunma Bakanlığı’nın bütün silahları kontrol etmesi ve belgelendirilmesi gerekmektedir.

- Metaller: İspanyol Garanti Bürosu değerlendirme hizmeti sağlamakta ve ithal edilmiş tüm değerli metallere değerlendirme damgası koymaktadır.

- Motorlu Taşıtlar: Bütün araçların motorda ve şaside yer alan seri numaraları denetlenmektedir. Bunlardan birinin eksik olması halinde İspanyol gümrüğü özel bir vergi karşılığında bu numarayı vermektedir. Taşıtlar için homologasyon belgesi temin edilmesi de bir zorunluluktur.

- İç ve Dış Lastikler: Bütün iç ve dış lastiklerin seri numarası olması gerekmektedir.

- Tarım ürünleri: Etiketlendirme şartları AB etiketlendirme sistemine birebir uyumlu olmakla birlikte etiketlerin İspanyolca olması zorunluluğu vardır. 

- İspanya kullanılmış makina ve malların ülkeye sokulmasına müsade etmektedir. Ancak, bu ürünlerin de yeni ithal mallarına uygulanan standartlara tabi tutulması gerekmektedir.

5.2.5. Anti-Damping Uygulamaları

AB üyesi ülkelerde, dampinge karşı önlemler AB Komisyonu tarafından alınmakta, ülkelerin dampinge karşı uygulama yapan bireysel otoriteleri bulunmamaktadır. Dolayısıyla, herhangi bir ürüne karşı AB tarafından menşe ülkeye karşı konulmuş bir dampinge karşı vergi mevcut ise, bahse konu ürünün AB’ye ilk giriş yerinin İspanya olması halinde, dampinge karşı vergi İspanya gümrüğünde tahsil edilmektedir. Bunun dışında bireysel dampinge karşı bir uygulama yapılmamaktadır.

5.2.6. Çok Taraflı Ticaret Anlaşmaları ve Preferanslar

İspanya, AB üyesi olarak, AB’nin üye olduğu tüm uluslararası anlaşmalara taraftır.

5.3. Dış Ticaret İstatistikleri (Ülkenin istatistiklerine göre) 

Ayrıntılı istatistikler Raporun eklerinde sunulmaktadır. 

5.3.1 Yıllara göre Dış Ticaret Değerleri

AB üyeliğini takiben İspanya’nın dış ticareti önemli oranda artmıştır. İhracatı da uluslararası ortalamanın üstünde artış göstererek, İspanya’yı ticaret olarak dünyada önemli bir noktaya taşımıştır. 2006 yılında DTÖ verilerine göre İspanya dünya ihracatının % 1,7’sini gerçekleştirerek 17. ve dünya ithalatının da %2,5’ini gerçekleştirerek dünyanın en büyük 12. ithalatçısı olmuştur. 2007 yılında toplam ihracatının % 71’ini, ithalatının ise % 75’ini mamül mallar oluşturmaktadır. Enerji açısından tamamen dışa bağımlı olan İspanya’nın ithalatında petrol ve doğal gazın oranı % 15 civarındadır. 2008 yılında da, geçmiş yıllarda ki dış ticaret yapısında bir değişiklik olmamıştır. İspanya 2008 yılında gerçekleştirdiği ithalat ile dünyada 11. sırada, ihracata göre 17. sırada olduğu DTÖ verilerine göre kaydedilmektedir. 
İspanya’nın dış ticaret hacmi 2000-2008 yılları arasında % 60.4 oranında artış göstermiş ve 2008 yılında da 470.3 milyar Avro’ya çıkmıştır. 2000-2008 döneminde ihracatın % 51,6 oranında arttığı, ithalatın ise %66,8 oranında artış gösterdiği görülmektedir.

Aşağıdaki tablo incelendiğinde İspanya’nın dış ticaret açığının 2003 yılından itibaren önemli oranda artmaya başladığı dikkat çekmektedir. 2003-2008 döneminde dış ticaret açığının %109 oranında artarak 94 milyar Avro olduğu görülmektedir. GSMH’nın % 9’unu varan dış ticaret açığı ile İspanya ABD’den sonra dış açık konusunda dünyada ikinci sırada gelmektedir.

   Tablo 23- Genel Dış Ticaret Değerleri (2000-2009/bin Avro)

	Yıllar
	İhracat
	 İthalat
	Hacim
	Denge

	2000
	124.173.300
	169.460.100
	293.645.400
	- 45.290.800

	2001
	129.771.000
	173.210.100
	302.981.100
	- 43.439.100

	2002
	130.814.107
	172.788.576
	303.602.683
	- 41.974.469

	2003
	137.815.320
	184.094.526
	321.909.846
	- 46.279.206

	2004
	146.460.358
	207.129.961
	353.590.319
	- 60.669.603

	2005
	153.558.995
	231.371.566
	384.930.561
	- 71.812.571

	2006
	170.438.630
	262.687.190
	433.125.820
	-92.248.560

	2007
	181.478.550
	280.430.560
	461.909.110
	-98.952.010

	2008
	188.184.388
	282.251.283
	470.335.671
	-94.066.895

	2009
	158.254.300
	208.436.811
	366.691.111
	-50.182.511


   Kaynak: ICEX-İspanya İhracatı Geliştirme Kuruluşu

2000-2008 arasında ihracat artışı %52 olurken ithalatın %67 oranında artış kaydetmesi dış ticaret açığının temel sebebi olarak ortaya çıkmaktadır. İspanyol hükümetinin ileriye dönük tüm planlarında ihracatı ve ülkenin rekabet gücünü artırmaya yönelik tedbirler başta gelmektedir. Ancak 2008 yılında ülkedeki ekonomik krizin de etkisiyle ihracat artış hızının da düşmeye başladığı görülmektedir. 

5.3.2 Ülkelere Göre Dış Ticaret

2008 yılında İspanya’nın en büyük dış ticaret ortağı toplam ihracatının %70,1’i ve toplam ithalatının %59,1’i ile AB ülkeleri olmuştur. Anılan dönemde, AB ülkelerine yapılan ihracatın 2007 yılının aynı dönemine oranla %5,5 oranında artarak 127.146 milyon Avro olduğu, AB ülkelerinden yapılan ithalatın da %8,5 oranında artarak 165.730 milyon Avroro olduğu görülmektedir. AB ülkeleri içinde de ihracatın %55,9’u ve ithalatın %49,3’ü Eurozone bölgesinde yer alan AB üyesi ülkelerle gerçekleşmiştir.

Ülkeler bazında incelendiğinde ise İspanya’nın 2008 yılındaki en önemli ticaret ortaklarının ticaret hacimleri dikkate alınarak Fransa (%14,7), Almanya (%13,4), İtalya (%9,3), İngiltere (%5,8), Portekiz (%5,4), Çin (%4,5), ABD (%3,8) ve Hollanda (%3,6) olduğu görülmektedir. Ülkemiz İspanya’nın önemli ticaret ortakları sıralamasında %1,55’lik ticaret hacmi ile 13. sırada yer almaktadır. 

İspanya yatırım ve ticaret açısından yeni pazarlara açılım konusunda yapılan planlama çerçevesinde 11 ülke belirleyerek bu ülkeler için detaylı açılım ve destek programları hazırlamıştır. Bu ülkeler; Cezayir, Brezilya, G.Kore, Çin, ABD, Hindistan, Japonya, Fas, Meksika, Rusya ve Türkiye’dir. G. Kore ve Türkiye için hazırlanan planın detayları II. Bölüm’de (Türkiye ile Ekonomik ve Ticari İlişkilerin Gelişimi) yer almaktadır.

2009 yılında dış ticaretin ülkelere göre dağılımını gösteren tablolar aşağıda sunulmaktadır.

Tablo 24 - İspanya-İhracat İlk 20 Ülke (2009)

	
	ÜLKE
	İHRACAT

(‘000 Euro)
	%
	
	ÜLKE
	İHRACAT

(’000 Euro)
	%

	1
	Fransa
	30.200.700
	19,1
	11
	Türkiye
	2.597.300
	1,6

	2
	Almanya
	17.570.300
	11,1
	12
	Polonya
	2.493.700
	1,6

	3
	Portekiz
	14.456.400
	9,1
	13
	Meksika
	2.453.300
	1,6

	4
	İtalya
	12.951.300
	8,2
	14
	Cezayir 
	2.089.900
	1,3

	5
	İngiltere
	9.984.200
	6,3
	15
	Çin 
	1.989.400
	1,3

	6
	ABD
	5.803.500
	3,7
	16
	Yunanistan
	1.764.500
	1,1

	7
	Hollanda
	4.731.300
	3,0
	17
	Rusya
	1.477.400
	0,9

	8
	Belçika
	4.352.800
	2,8
	18
	Avusturya 
	1.339.900
	0,8

	9
	Fas
	3.081.200
	1,9
	19
	Brezilya
	1.339.300
	0,8

	10
	İsviçre
	2.668.700
	1,8
	20
	Çek Cumhuriyeti
	1.264.600
	0,7


   Kaynak: Ticaret Odası

   Tablo 25 - İspanya-İthalat İlk 20 Ülke (2009)

	
	ÜLKE
	İHRACAT

(‘000 Euro)
	%
	
	ÜLKE
	İHRACAT

(’000 Euro)
	%

	1
	Almanya
	29.915.100
	15,2
	11
	İrlanda 
	3.851.500
	2,2

	2
	Fransa
	25.064.400
	12,2
	12
	Cezayir
	3.786.200
	1,6

	3
	İtalya 
	14.899.300
	8,7
	13
	Japonya
	3.120.700
	1,5

	4
	Çin
	14.454.200
	6,7
	14
	Nijerya
	2.889.600
	1,3

	5
	İngiltere
	9.754.700
	4,7
	15
	İsviçre
	2.727.400
	1,3

	6
	Hollanda 
	8.922.700
	3,9
	16
	Türkiye
	2.632.700
	1,3

	7
	ABD 
	8.509.800
	3,5
	17
	Polonya
	2.411.600
	1,2

	8
	Portekiz
	7.253.400
	3,2
	18
	Fas
	2.380.100
	1,1

	9
	Belçika 
	5.465.200
	2,8
	19
	Brezilya
	2.251.500
	1,1

	10
	Rusya
	4.588.300
	2,8
	20
	İsveç
	2.093.600
	1,1


   Kaynak: Ticaret Odası

5.3.3 Dış Ticaretin Sektörel Dağılımı

Dış ticaret hacmi en yüksek olan ürünler değer bazında sıralandığında 2008 yılında ilk sıraları sanayii ürünlerinin aldığı görülmektedir. 

Tablo 26 :  Dış Ticaretin Sektörel Dağılımı (2009-milyon Avro)

	
	
	
	

	2009
	Denge
	İhracat
	 %
	İthalat
	%

	Toplam
	-50.183
	158.254
	100
	208.437
	100

	Gıda
	1.844
	24.890
	15,7
	23.046
	11,1

	Enerji Ürünleri
	-26.690
	7.129
	4,5
	33.819
	16,2

	Ham Madde
	-2.849
	3.091
	2,0
	5.940
	2,8

	Yarı Mamüller
	3.391
	17.749
	11,2
	14.358
	6,9

	Makina ve teçhizat 
	-10.773
	32.472
	20,5
	43.245
	20,7

	Otomotiv 
	1.562
	27.447
	17,3
	25.885
	12.4

	Dayanıklı Tüketim Malları
	-3.255
	3.344
	2,1
	6.599
	4,1

	Tüketim Malları (Tekstil Dahil) 
	-7.969
	14.622
	9,2
	22.591
	10,8


Kaynak: İspanya Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığı

Makina ve otomotiv sektörünün ağırlıklı olduğu sektörel dağılımın ihracat ayağına baktığımızda kimya, demir-çelik ve kağıt gibi sektörleri bünyesinde barındıran yarı mamul ihracatının %26,5 ile ilk sırada olduğu, onu makina ve teçhizat sektörünün % 20,6 ile ve otomotiv sektörünün % 17,1 ile izlediği görülmektedir. Ülkenin dış ticaret fazlası veren tek sektörü olan gıda % 14,2 ile makina ve otomotiv sektörlerini izlemektedir. 

İthalatın sektörel dağılımı incelendiğinde ise; makina ve teçhizat sektörünün % 33,4 ile ilk sırayı aldığı, onu %31,2 ile yarı mamul, %30,1 ile enerji, %17,5 ile otomotiv ve %13,9 ile tüketim mallarının izlediği görülmektedir.

Tekstil ve konfeksiyon hem ithalat hem ihracatta önemli sektörler arasında yer almaktadır. Zara, Mango, Cortefiel gibi dünya çapında markalar yaratabilen İspanya bir moda ülkesi olabilme yolunda önemli çaba sarf etmektedir. Otomotiv sektörünün ülkede gelişmesinde ise Citroen, Ford ve Wolkswagen gibi önemli firmaların yatırımlarının önemli katkısı olmuştur.  

5.3.4  
Başlıca Maddelere göre İthalat 

İspanya’nın 2004 yılında en fazla ithalat yaptığı ülkeler Almanya (%16,1), Fransa (%15,2), İtalya (%9,1), İngiltere (%6,1) ve Çin (%4,1) olmuştur. Benzeri bir eğilim, 2005 yılında da devam etmiş ve Almanya (%14,61), Fransa (%14,15), İtalya (%8,59), İngiltere (%5,70) ve Çin (%5,03) ilk sıralardaki yerlerini muhafaza etmişlerdir. Ülkemiz de 2005 yılında İspanya’nın en fazla ithalat yaptığı ülkeler sıralamasında %1,25’lik payıyla ilk 20 arasında yer almıştır.

Yukarıda yer alan tablolarda yer alan 2008 yılı değerleri incelendiğinde, İspanya’nın ithalatında önem arzeden ilk 5 ülkenin değişmediği ancak 5. sırada yer alan Çin’in İngiltere’nin önüne geçerek 4. sıraya yerleştiğini görmekteyiz. İthalat da gözlemlediğimiz önemli bir eğilim AB üyesi ülkelerin Pazar paylarının azalırken diğer ticaret partnerlerinin payınn artmakta olduğudur. Bu gelişmeye paralel olarak ülkemizin de İspanya’nın ithalatındaki payı giderek artmaktadır. Türkiye 2008 yılında % 1,2’lik payla 17. sırada yer almıştır.

İthalat madde ve sektör bazında incelendiğinde; 2008 yılında otomotiv sanayii toplam ithalat içindeki % 15.2’lik payıyla ilk sırayı alırken, mineral yağların % 14.8, endüstri makinaları ve teçhizat % 10.8, elektrikli makina ve ekipmanların % 8,9, döküm demir ve çeliğin %4.3, plastik ve plastik ürünlerinin % 3,1, eczacılık ürünlerinin % 2,7 ve organik kimyasalların % 2,45 ile ilk sıralardaki yerlerini korudukları görülmektedir. Konfeksiyon ürünleri (61+62) ithalatının da % 3.2 ile toplam ithalat içinde önemli bir payı olduğu görülmektedir. 

2008 yılında da otomotiv sektörünün ve enerji ürünlerinin liderliğinin devam ettiği görülmektedir. Ülkenin otomotiv ithalatı dönemsel azalmalara rağmen iç talebin fazlalığı nedeniyle artmaktadır. İspanya, aynı zamanda sektörde önemli bir ihracatçı ülke konumundadır. Sektörün İspanya’da gelişmesinde yabancı sermaye yatırımlarının çok önemli katkısı olmuştur. 

İthalatta önem arzeden başlıca ürünler ise Ek I’de yer alan tabloların incelenmesinden de görüleceği üzere; otomotiv, artan enerji fiyatlarına paralel olarak petrol ve doğal gaz, endüstri ve telekomünikasyon makinaları, elektrikli makinalar, konfeksiyon, demir ve çelik, çeşitli gıda, kimyasal maddeler ve plastik ve plastikten mamul ürünlerdir. İspanya önemli bir deniz mahsulleri ürünleri ithalatçısı olma özelliğiyle de ülkemiz için bu alanda önemli bir Pazar teşkil etmektedir. (Ek I – Tablo 30-31)

5.3.5 Başlıca Maddelere göre İhracat

İspanya’nın ihracatının % 40’ı yüksek katma değeri olan ürünlerden oluşmaktadır. İspanya’nın 2004 ve 2005 yıllarında en çok ihracat yaptığı ülkeler sıralamasında Fransa (% 19,4), Almanya (% 11,7), Portekiz (% 9,7), İngiltere (% 9), İtalya (% 9) ve ABD (% 4) ilk sıralarda yer almaktadır. 2008 yılında da sıralamada ufak değişiklikler olsa da ilk 6 ülkenin değişmediği görülmektedir. Ancak ithalatta olduğu gibi ihracatta da AB üyesi ülkelerinin payı azalma eğilimi içerisindedir.     

İhraç edilen ürünler sıralamasında otomotiv ve yedek parçaları 2008 yılında % 20,3 ile ilk sırayı alırken, makina ve teçhizat % 8,4, elektrikli makina ve ekipmanlar % 6.5 mineral yağlar % 4,6, plastik ve plastik ürünleri % 3,9, demir ve çelik % 4, meyveler % 2,6, eczacılık ürünleri % 3,1 ile ilk sıralardaki yerlerini korumuşlardır. 

Raporun ekinde yer alan tabloların incelenmesinden de görüleceği üzere otomobil ve yedek parçaları, makinelar, sebze ve meyve, tekstil ve konfeksiyon, demir-çelik ve diğer metaller, plastik ürünler, ilaçlar, organik kimyasallar, plastik ve plastikten ürünler, çeşitli gıda ürünleri ile mineral yağlar İspanya’nın ihracatında önem arzeden ürünlerdir. (Ek I – Tablo 30-31)

BÖLÜM II

1. TÜRKİYE İLE EKONOMİK VE TİCARİ İLİŞKİLERİN GELİŞİMİ

1.1 Ekonomik İlişkilerin Genel Durumu

1.1.1  Ekonomik İlişkilerin Gelişimi
2008 yılında iki ülke arasındaki ticaret gelişmeye devam etmiş, öte yandan, karşılıklı yatırımlar henüz daha gelişme aşamasında olduğundan ekonomi gündemi İspanyol hükümetinin tek taraflı olarak kullandırdığı kredi veya hibelerden oluşmuştur. Türkiye ile İspanya arasında son dönemde imzalanan kredi anlaşmaları İspanyol firmalarının ülkemizin önemli projelerinde yer almasına olanak sağlamıştır. Karşılıklı yatırımların artmasıyla beraber ekonomik ilişkilerin de gelişmesi beklenmektedir. 

Türkiye ile İspanya arasındaki ticari ve ekonomik ilişkilerin yasal altyapısı tamamlanmış olup, Ticaret ve Ödeme Anlaşmaları 1951 yılında, Ekonomik ve Sınai İşbirliği Anlaşması 1992 yılında, Yatırımların Karşılıklı Teşviki ve Korunması Anlaşması 1995 yılında, Ekonomik ve Mali İşbirliği Mutabakat Zaptı 1998 yılında ve Çifte Vergilendirmenin Önlenmesi Anlaşması 2002 yılında (5 Temmuz 2002, 18 Aralık 2003 tarihli Resmi Gazete’de yayımlanmış ve 1/1/2004 tarihi itibariyle yürürlüğe girmiş) imzalanmıştır. 

Türkiye-İspanya Uluslararası Karayolu Taşımacılığı Anlaşması 3 Mart 1998 tarihinde Madrid’de imzalanmıştır. 

Türkiye-İspanya Karma Ekonomik Komisyonu I. Dönem Toplantısına hazırlık amacıyla 25-26 Eylül 1998 tarihlerinde Antalya’da bir Ortak Çalışma Grubu Toplantısı düzenlenmiş ve bu toplantı sonunda 26 Eylül 1998 tarihinde bir Mutabakat Zaptı imzalanmıştır. 26-28 Ekim 1998 tarihlerinde Madrid’de düzenlenen Türkiye-İspanya Karma Ekonomik Komisyonu         I. Dönem Toplantısı sonunda hazırlanan Mutabakat Zaptı ve Küçük ve Orta Ölçekli İşletmelere İlişkin Konularda İşbirliği Mutabakat Zaptı 28 Ekim 1998 tarihinde imzalanmıştır. İki ülke arasında bu tarihten sonra herhangi bir KEK toplantısı yapılmamıştır.

1998 yılının Ocak ayında imzalanan ve 2002 yılının Temmuz ayına kadar geçerli olan İspanyol ve Türk Hükümetleri arasında ‘Ekonomik ve Mali İşbirliği Mutabakat Zaptı çerçevesinde İspanya tarafından Türk Hükümeti’ne, 400 milyon ABD doları projelerin finansmanına uygun koşullu kredi olarak, 10 milyon ABD doları ise projelerin fizibilite çalışmalarına hibe olarak verilmiştir. 2002 yılının Temmuz ayında kredinin kullanım süresi tamamlanmış ve bu çerçevede uygun koşullu FAD kredileri (Fondo de Ayuda al Desarrollo-Gelişmeye Yardım Fonu) Konya Atık Su Arıtma Tesisi İnşaatı, Foça Atık Su ve Deniz Deşarjı Tesisleri Projesi, GAP Bozova Sulama Sistemleri Ağı, Ankara İstanbul Demiryolu Hattı Rehabilitasyonu Projesi ve İzmir Aliağa Cumaovası Demiryolu Hattı Elektrifikasyonu Projeleri için kullanılmıştır. 2002 yılının Temmuz ayında kullanım süresi dolan kredi anlaşmasının devamı sayılabilecek yeni Ekonomik ve Mali İşbirliği Anlaşması 28 Temmuz 2004 tarihinde imzalanmıştır. 

Türk-İspanyol İş Konseyi 1989 yılında kurulmuştur. Konseyin Türk tarafını Dış Ekonomik İlişkiler Kurulu (DEİK), İspanyol tarafını ise İspanya Dış Ticaret Enstitüsü (ICEX) ile İspanya İşverenler ve Sanayiciler Konfederasyonu (CEOE) oluşturmaktadır. İş Konseyi’nin Türk tarafı başkanlığını Dr. Zeynel Abidin Erdem, İspanyol tarafının başkanlığını Carlos Perez de Bricio Olariaga (CEPSA) yürütmektedir. İspanya Başbakanı Jose Luis Rodriguez Zapatero ve beraberindeki heyetin 12-13 Kasım 2006 tarihlerinde ülkemize gerçekleştirdiği resmi ziyaret vesilesiyle 13 Kasım 2006 tarihinde İstanbul’da DEİK / Türk-İspanyol İş Konseyi tarafından bir çalışma kahvaltısı düzenlenmiştir. Sözkonusu toplantıya İspanyol tarafından Başbakan Zapatero, Dışişleri Bakanı ve Sanayi, Turizm ve Ticaret Bakanı, milletvekilleri ve üst düzey bürokratların yanısıra 23 işadamı, Türk tarafından ise Başbakan Erdoğan, Dışişleri Bakanı, Enerji Bakanı ve Sanayi ve Ticaret Bakanı, milletvekilleri ve üst düzey bürokratların yanısıra 35 işadamı katılmıştır. 

(İş Konseyi çerçevesinde Türk-İspanyol İş Forumu son olarak Sayın Başbakanımızın 13-16 Ocak 2008 tarihlerinde İspanya’yı ziyareti vesilesiyle 14 Ocak 2008 tarihinde Madrid’de toplanmıştır. Yaklaşık 100 Türk işadamının katıldığı toplantıda İspanyol tarafından katılımın sınırlı olduğu gözlenmiştir.)

1.1.2 Sermaye Hareketleri ve Yatırımlar

İki ülke arasındaki yatırım ve sermaye hareketlerinin 2006 ve 2007 yılllarında ivme kazanmaya başladığı gözlenmektedir. 2005 yılına kadar her iki taraftan da sınırlı düzeyde gerçekleşen sermaye akımları 2007 yılında dikkat cekici rakamlara ulaşmaya başlamıştır. Bunda karşılıklı olarak gerçekleştirilen bazı yatırımların etkisi büyük olmuştur. 2008 yılında iki ülke arasındaki ticari ve ekonomik ilişkiler dünyada yaşanan ekonomik krizin etkisinde kalmıştır. 2008 yılında yaşanan olumsuz gelişmeler özellikle yatırım konusunda, İspanyol firmaların isteğinin kırıldığı gözlemlenmiştir. 
1. İspanyol sigorta firması Mapfre, Çukurova grubuna ait Genel Sigorta’nın % 80’lik hissesini 285 milyon Euro’ya satın almak için Niyet Anlaşması imzalamış ve böylece bu alanda ilk defa bir İspanyol firması Türkiye pazarına girmiştir. İspanyol sigorta pazarının önemli firmalarından olan Mapfre, 40 ülkede faaliyet göstermektedir. Firma 2006 yılında 13 milyar 600 milyon Euro gelir elde etmiş olup borsadaki sermayesi 8.5 milyar Euro’nun üzerinde bulunmaktadır. Satın alma işleminin tamamlanmasının ardından Genel Sigorta şubelerinin birer Mapfre şubesi olacağı belirtilmektedir.

2. Borusan Holding bünyesinde bulunan Borusan-Mannesmann firması İspanya’nın güneyinde bulunan Hellin-Albecete bölgesinde boru üretimi yapmak amacıyla 36 milyon Euro’ya ulaşması beklenen bir yatırım için anlaşma imzalamıştır. Firmanın yatırımı birlikte planladığı İtalyan Socotherm firmasının halihazırda bölgede bir boru kaplama tesisi bulunmaktadır. Borusan tarafından üretilen boruların bu tesiste kaplanarak İspanya ve Portekiz’de pazarlanmasının yanısıra özellikle İspanya-Cezayir arasındaki doğal gaz taşıma projelerinde kullanılması planlanmaktadır. Castilla-La Mancha yerel hükümetinin de mali destek sağladığı yatırımın, bölgede 200-300 kişilik istihdam yaratacağı basında yer almıştır. Konuyla ilgili olarak 20 Nisan 2007 tarihinde Hellin-Albecete’de gerçekleştirilen ve üst düzey Borusan Holding yetkililerinin de bulunduğu medya tanıtım toplantısına Müşavirliğimiz de katılmıştır.

3. Türk Noksel firması da İspanya’nın Murcia bölgesinde yine çelik-boru fabrikası kurmak amacıyla girişimlerine 2008 yılında başlamıştır.

4. Grupo Maritim TCB ile Ege Gübre arasında varılan anlaşma ile İzmir yakınlarında bir konteyner terminali kurulması kararlaştırılmıştır. 51,74 milyon Euro olarak öngörülen yatırımın ilk bölümünün 2009 yılında faaliyete geçmesi beklenmektedir. TCB ve Ege Gübre ortaklığının bu terminali 15 yıl işletmesi hedeflenmektedir. 

5. Türk demiryolları tarihinin ilk hızlı trenleri 21 Kasım 2007 tarihinde CAF firması tarafından TCDD’ye teslim edilmiştir. CAF ile TCDD arasında yapılmış olan anlaşma çerçevesinde, 180 milyon Euro karşılığında CAF’tan 10 adet hızlı tren paketi alınması öngörülmektedir. Anlaşma kapsamı daha sonra genişletilerek miktar 12’ye çıkarılmıştır. İlk aşamada Ankara-İstanbul arasında faaliyet gösterecek olan bu trenlerin iki şehir arasındaki mesafeyi 3 saate indirmesi hedeflenmektedir. 

Diğer taraftan, ülkemiz, İspanya Hükümeti için ticaret ve yatırımda öncelikli ülkeler arasına seçilmiştir. İspanya Devlet Ticaret Sekreterliği tarafından yapılan bir değerlendirme ile Pazar Geliştirme Planına, önceden seçilmiş olan ABD, Meksika, Fas, Cezayir, Brezilya, Çin, Hindistan, Rusya ve Japonya’nın yanı sıra ülkemiz ve Güney Kore’nin de eklenmesine karar verilmiş ve listede yer alan ülke sayısı 11’e çıkmıştır. 

Basında yer alan haberlerde, programın son taslağına göre İspanya’nın Türkiye’ye olan ihracatını geliştirmek ve İspanyol firmalarının Türkiye’de yerleşmesine yardımcı olmak amacıyla 2007-2009 yılları arasındaki dönemde İspanyol Hükümeti’nin Türkiye’ye yönelik 353 milyon Euro’luk promosyon ve İspanyol firmaları için destek bütçesi ayırdığı belirtilmektedir. Bu miktarın iki üke arasında imzalanan Mali İşbirliği Programının bütçesini de kapsadığı değerlendirilmektedir. Öte yandan, plana Türkiye ile birlikte dahil edilen Güney Kore’ye İspanya’nın aynı amaçlar doğrultusunda sadece 7 milyon Euro’luk bir bütçe ayırdığını söylemekte fayda bulunmaktadır. 

Temel amacı; İspanyol firmalarının Türkiye’deki varlığını kuvvetlendirmek ve ülkenin büyük sanayi merkezlerinde İspanyol varlığını tesis edebilmek olarak tanımlanan planda, Türkiye’ye yönelik planlanan yatırımın oranının yüksek olması finans kaynaklarının kamu desteğine bağlı olmasından kaynaklanmaktadır. Nitekim, planda FAD’ın katkısı 290 milyon Euro’yu bulmaktadır. Planın 2. kısmında öngörülen yatırımın 30 milyon Euro’luk kısmının küçük ve orta ölçekli işletmelerin (KOBİ) Türk KOBİ’lerle ticari anlaşmalar yapmasını sağlamaya, 10 milyon Euro’luk kısmının İspanyol firmalarının pazarda tutunmaları çalışmalarına, 10 milyon Euro’luk kısmının ICEX’in (İspanyol Dış Ticaret Enstitüsü) tanıtım faaliyetlerine ve son kalan 12 milyon Euro’nun ise yatırımları desteklemeye ayrılması planlanmaktadır.

İspanya’nın 2000-2008 (Ocak-Haziran) yılları arasında ülkemize yapmış olduğu yatırım miktarı 2.8 milyar Euro olmuştur
. Bu miktarın 2.4 milyar Euro’luk kısmının 2006-2008 döneminde gerçekleşmesi özellikle son yıllarda İspanyol firmalarının ülkemize olan ilgisinin arttığını göstermektedir. 2007 yılında 80’e yakın İspanyol firması ülkemize yatırım yapmış veya ticari faaliyet göstermeye başlamıştır. Ülkemizin aynı dönemde İspanya’daki toplam yatırımları ise hala kayda değer bir rakama ulaşamamış ve 7 milyon Euro olmuştur. 2007 yılında ülkemizden yapılan yatırım ise sadece 194 bin Euro olmuştur. 

İspanya’da faaliyet gösteren Türk firmalarına ilişkin liste ekte sunulmaktadır. Ülkemizde faaliyet gösteren İspanyol firmalarına ilişkin liste www.oficinascomerciales.es adresinden, İspanya’da faaliyet gösteren Türk firmalarının listesi ise www.musavirlikler.gov.tr adresinden temin edilebilir.

2008 yılında ülkemize yönelik İspanyol yatırımlarının maden, fabrikasyon, inşaat, otomotiv, turizm ve emlak konularında yoğunlaştığı görülmektedir. Yatırımların artışında ülkemiz turizm sektörüne yönelen firmaların emlak yatırımları ve faiz-borsa kazançları nedeniyle ülkemize yönelen İspanyol fonlarının artmasının da etkisi bulunmaktadır.   

1.1.3 Mali İşbirliği Kapsamında Gerçekleştirilen Projeler

İspanya, 88/361 sayılı AB Direktiflerini tamamen benimsemiş olup bu yasa uyarınca üye ülkeler ve diğer ülkeler arasındaki sermaye hareketine uygulanan her türlü kısıtlamayı kaldırmış ve yatırımcıların milliyetlerine göre değil ikamet ettikleri ülkelere göre değerlendirilmesi zorunluluğunu getirmiştir. Bu bağlamda, yabancı yatırımın tamamının yabancı olmasına izin verilmekte, ayrıca prosedürel işlemler yerli ve yabancı yatırımcılara eşit şekilde uygulanmaktadır. İspanya ve Türkiye 1995 yılında Karşılıklı Yatırımlara İlişkin Anlaşma imzalamış olup, Türkiye’nin Gümrük Birliği üyeliği sonrasında anlaşma hükümleri pekişmiştir. 

1998 yılında imzalanan ve 2002 yılında sona eren Mali İşbirliği Anlaşmaları 2004 yılında yenilenmiştir. İki ülke arasında 28 Temmuz 2004 tarihinde imzalanan ve 2006 tarihinde süresi uzatılan yeni Türk-İspanyol Mali İşbirliği Programı Türkiye’de İspanyol firmalarca yürütülecek projelere 300 milyon Euro’luk finansman kolaylığı sağlanmasını öngörmektedir. Program çerçevesinde kredinin 5 milyon Euro’luk kısmı projelerin fizibilite çalışmalarında kullanılmak üzere hibe olarak ayrılmıştır. 30 milyon Euro’luk kısım ise küçük ve orta ölçekli Türk firmalarının İspanya’dan gerçekleştirecekleri alımlarda kullanılması amacıyla tahsis edilmiştir. Mali İşbirliği Anlaşmaları çerçevesinde İspanyol hükümetinin kredileri ile bugüne kadar aşağıda belirtilen projeler gerçekleştirilmiştir:

i. İspanya Ticaret ve Turizm Devlet Sekreterliği Türkiye'deki Gediz Nehri Havzasında Entegre Çevre Yönetim Planı etüd çalışmasının finansmanı için 350.000 Euro'ya yakın bir oranda hibe verilmesini onaylamıştır. Türkiye Çevre ve Orman Bakanlığı, TYPSA/IDOM/DERYA/TUGALCEVRE ortaklığının teklifini uygun görmüş ve İspanyol Devletinin finans kurumu olarak faaliyet gösteren ICO İspanyol Resmi Kredi Kurumu ile anlaşma imzalamıştır. 

ii. FOÇA Belediye Başkanlığı ile 9 Mayıs 2000 tarihinde kontrat imzalayan Pridesa Proyectos e Instalaciones de Desalación, S.A. ile Çevtaş Çevre Teknolojisi San.ve Tic. A.Ş. ve TML İnşaat San.Tic. ve Turizm A.Ş. firmalarından oluşan İspanyol-Türk konsorsiyumu, İspanyol Gelişimi Teşvik Kredisiyle (FAD) yapılan ve Foça için atık su tesisi ve 4 km’lik tünelle deniz şarjı tesisi imarını içeren tesisin yapımını tamamlamıştır. 

iii. Bozova Pompaj Sulaması Projesi, İspanya ile Türkiye arasında 1998 yılında imzalanan İkili Ekonomik İşbirliği Anlaşması çerçevesinde sağlanan FAD kredisine dayalı olarak gerçekleştirilmektedir. Bitiminde toplam 9.000 hektarlık bir alanın sulamaya kavuşturulması planlanan projede ülkemizde bugüne kadar uygulanmakta olan borulu sistemden farklı olarak; sulama yapılan alanın her noktasında yağmurlama ve damlama sulaması için gerekli basıncın elde edildiği bir sistem olan ‘Yüksek Basınçlı Kapalı Sistem’ kullanılmaktadır. 

iv. İstanbul-Ankara arasındaki mevcut demiryolunun rehabilite edilerek, iki şehir arasındaki ulaşım süresini 3 saat 10 dakikaya düşürecek ve hızlı tren projesinin birinci etap temeli 8 Haziran 2003’de bir törenle atılmıştır. Projeyi, Türk İspanyol İşbirliği ile Alsim-Alarko (%45), Obrascon Huarte Lain S.A. (OHL) (%45) ve Agrupacion Guinovart Obras y Servicios Hispania S.A. (%10) konsorsiyumu üstlenmiştir. İspanyol ve Türk Hükümetleri arasında 1998 yılında imzalanan 'Ekonomik ve Mali İşbirliği Mutabakat Zaptı' çerçevesinde yürütülen projeye ilişkin sözleşmenin toplam tutarı 437 milyon Euro'dur. 161 milyon Euro’su FAD kredisiyle finanse edilmektedir. 

v. 2002 yılı başında Konya Büyükşehir Belediye Başkanlığı Su ve Kanalizasyon İdaresi Genel Müdürlüğü (KOSKİ) “anahtar teslim” esasına göre “Konya Atıksu Arıtma Tesisi” nin yapımını ihaleye çıkartmış ve OHL-INIMA Servicios Europeos de Medio Ambiente, S.A. ve Sistem Yapı İnşaat ve Ticaret A.Ş. firmalarından oluşan Türk-İspanyol konsorsiyumu KOSKİ’nin proje tesis ihalesini kazanmış ve 16 Temmuz 2002 tarihinde sözleşme imzalanmıştır. Proje hedef yılı olarak I. aşamaya göre Tesis 2015 yılında inşa edilecek, II.aşamaya göre ise 2030 yılında uygulama projeleri yapılacaktır. 

vi. İspanyol Gelişmeye Yardım Fonu tarafından sağlanan Fizibilite Çalışmaları Finans Hattı (FEV) Kredisiyle gerçekleştirilecek Mersin Limanında Konteyner Terminali İnşaatı Projesi ve Çandarlı Limanı İnşaatı Projesi Fizibilite Çalışmaları için ihaleler gerçekleştirilmiştir. Birinci projeyi ALATEC-ALG-IDOM-TÇT’nin oluşturduğu konsorsiyum üstlenmiş ve çalışmalarını teslim etmişlerdir. İkinci projeyi ise SENER-EUROESTUDIOS-DOLSAR’ın oluşturduğu konsorsiyum kazanmıştır. Planlanan ‘Yeni Mersin Konteyner Limanı’ Projesiyle, tesisin 1 milyon TEU kapasitesi ile Doğu Akdeniz bağlantılı uluslararası deniz trafiğinde transhipment merkezi konumuna gelmesi hedeflenmiştir. Çandarlı Limanı projesi ise, tamamlandığında İzmir Limanına alternatif olacak, tesisin 2030 yılı itibarıyla uzun dönem gelişim Master Planının düzenlenmesi ve bu plan çerçevesinde 2020 yılı kısa dönem gelişim planının fizibilite çalışmasının yürütülmesi ile Projenin ÇED çalışmalarının gerçekleştirilmesini kapsamaktadır. Mersin için 259.630 Euro Çandarlı için ise 261.393,55 Euro tutarındaki hibe kredisi onayı 20 Ocak 2004 tarihinde alınmış ve firmalar çalışmalarına başlamışlardır. 

vii. Türkiye Petrol Rafinerileri A.Ş. (TÜPRAŞ)’ın şirketin rekabet gücünü artırmaya yönelik projelerinden olan ‘’İzmit Rafinerisi Yeni Reformer ve Dizel Kükürt Giderme Ünitesi Tesisi’’ yapımını Tecnicas Reunidas
 liderliğindeki Türk (Alarko A.Ş.-Akfen A.Ş).-İspanyol konsorsiyumu kazanmış ve 13 Kasım 2002 tarihinde sözleşme imzalanmıştır. İnşaat ve montaj işleri 5 Kasım 2003’te başlamıştır. Bu proje ile Tüpraş, kurşunsuz benzin üretim potansiyelini arttırmak ve motorindeki kükürt üst sınır değerini AB ülkelerinde 2007 yılında yürürlüğe girecek olan %0.005 (50 ppm) maksimum kükürt oranına uyumlaştırmayı sağlamak amacındadır. Buna bağlı olarak Dizel işleme kapasitesi yılda 2,4 milyon ton ve Kurşunsuz Benzin üretim kapasitesi ise yılda 1.1 milyon ton olarak belirlenen tesisin 2006 yılında tamamlanması planlanmış olup toplam yatırım tutarı 286 milyon ABD dolarıdır. 

viii. CAF ve Alarko ortaklığı 109 milyon Euro tutarındaki Antalya Hafif Raylı Sistem Birinci Aşaması’nı üstlenmiştir. Bu projenin finansmanının 41 milyon Euro’luk kısmı İspanyol Bakanlar Kurulu tarafından Mart 2008’de kabul edilen FAD projesi ile olacaktır. Avrupa Yatırım Kredi Bankası da projenin 45 milyon Euro’luk kısmının finansmanını sağlayacaktır. FAD kredisinin geri ödemesi, 8 yılı geri ödemesiz olmak üzere 20 yıllık dönemde ve yıllık %2 faiz ile yapılacaktır. 

1.1.4 İkili Anlaşma ve Protokoller

İspanya Turizm ve Ticaret Devlet Sekreteri Pedro Mejía, 28 Temmuz 2004 tarihinde ülkemize gerçekleştirdiği resmi ziyaret sırasında, İspanya ile Türkiye arasındaki ekonomik işbirliğini gözden geçirmek ve güçlendirmek amacıyla, Dış Ticaret, Hazine, Kültür ve Turizm Müsteşarları ile görüşmelerde bulunmuş ve iki Anlaşma imzalamıştır. 

Bu anlaşmalardan ilki Hazine Müsteşarlığı ile imzalanan “Türkiye Cumhuriyeti ile İspanya Krallığı arasında Ekonomik ve Mali İşbirliği Hususunda Mutabakat Zaptı” olmuştur. Bu Anlaşma, 1998 yılında iki ülke arasında imzalanan ve demiryolları, su arıtma ve sulama gibi sektörlerde pek çok altyapı projesinin hayata geçirilmesini sağlayan Anlaşmanın devamı niteliğindedir. Anlaşma çerçevesinde İspanyol Hükümeti’nin, iki Hükümet tarafından üzerinde mutabakata varılacak ve İspanyol firmaları tarafından gerçekleştirilecek olan Türkiye’deki kamu yatırım projelerini finanse etmeye yönelik, önümüzdeki iki yıl süresince geçerli olacak 300 milyon Euro’luk mali kolaylıklar sağlaması öngörülmektedir. Bahse konu miktarın 265 milyon Eurosu ile kamu yatırım projeleri finanse edilecektir. Bu kredilerin yarısı geri ödeme süresi 11 yılı geri ödemesiz olmak üzere toplam 34 yıl ve yıllık faizi % 0,1 olan FAD kapsamındaki uygun koşullu kredilerdir. FAD kredileri, projelerde kullanılacak İspanyol menşeli yatırım malları ve hizmetlerinin finanse edilmesinde kullanılacaktır.

Buna ek olarak, söz konusu İspanyol yatırım malları ve hizmetlerinin azami %15’ine tekabül eden miktarda olmak üzere, kredinin bir miktarı Türkiye’deki yerel harcamalar için kullanılabilecektir. Aynı şekilde, yine İspanyol yatırım malları ve hizmetlerinin azami %15’ine tekabül eden miktarı kadar olmak üzere, üçüncü ülke menşeli yatırım malları ve hizmetler de finanse edilebilecektir. 

265 milyon Euro tutarındaki İspanyol kredisinin diğer yarısı ise, OECD Mutabakatı koşullarında ve ihracat için verilen krediler olup kredinin koşulları belirli aralıklarla OECD
’nin web sayfasında güncelleştirilmektedir. Anlaşmanın Türkiye’de uygulanmasından sorumlu olan kurum, T.C. Başbakanlık Hazine Müsteşarlığı Dış Ekonomik İlişkiler Genel Müdürlüğü’dür. 

Anlaşma aynı zamanda, KOBİ’lerin İspanya’dan sermaye malları ithalatını finanse etmeye yönelik 30 milyon Euro tutarında bir kredi hattı açılmasını da içermektedir. Bu kredi hattı, her iki ülke Hükümetlerinin, Türk Bankaları aracılığıyla uygulanacak gerekli prosedürler üzerinde mutabakata varmasıyla yürürlüğe girecektir. 

Sözkonusu ziyaret sırasında imzalanan diğer bir anlaşma ise İspanyol Devlet Sekreteri ile T.C. Kültür ve Turizm Bakanlığı Müsteşarı Sn. Prof. Dr. Mustafa Isen’in birlikte imzaladıkları, Turizm Alanında İşbirliği Hususunda Mutabakat Zaptıdır. 

Türkiye-İspanya Uluslararası Karayolu Taşımacılığı Anlaşması 3 Mart 1998 tarihinde Madrid’de imzalanmış olup, sözkonusu Anlaşma çerçevesinde kurulan, Kara Ulaştırması Karma Komisyonu’nun son toplantıları, 26-27 Eylül 2006 tarihleri arasında Ankara’da ve Kasım 2007 tarihleri arasında Madrid’de gerçekleştirilmiştir. 2007 yılı için kesin izin belgesi kotası 3.700 olarak belirlenmiş ancak bu miktar kullanılan ilave belgelerle 4.050’ye ulaşmıştır. 2008 yılı için talep edilen 8000 belgeye rağmen ancak  4.070 belge temin edilebilmiştir.
1.1.5 Diğer Temas ve Görüşmeler

Türkiye-İspanya Hükümetlerarası İkinci Zirve Toplantısı 22-23 Şubat 2010 tarihleri arasında Madrid ve Sevilla’da düzenlenmiştir. Söz konusu Zirve kapsamında dış ticaret konusunda yapılan sektörel toplantılar, Devlet Bakanı Sn. Zafer ÇAĞLAYAN başkanlığında Türk heyeti ile İspanya Sanayi, Turizm ve Ticaret Bakanı  Sn.Miguel SEBASTIAN GASCON başkanlığında İspanyol heyeti arasında 22 Şubat 2010 tarihinde İspanya Başbakanlık Binasında (Moncloa) saat 13:00’da yapılmıştır.

1.2 Dış Ticaret İstatistikleri

1.3.1 Türkiye ile Dış Ticaret Durumu

Ülkemiz ile İspanya arasındaki ticaret hacmi son yıllarda sürekli artış göstermektedir. İspanya’nın da ticaret ortağı olarak önemi ülkemiz açısından giderek artmaktadır. 2001-2008 yılları arasında iki ülke arasındaki ithalat ve ihracat rakamları incelendiğinde, 2005 yılına kadar, iki ülkenin dış ticaret rakamlarının birbirine çok yakın seyrettiği ve benzer oranlarda artış kaydedildiği gözlenmektedir. 2006 yılından itibaren ise dış ticaret dengesinde ülkemiz lehine bir bozulma görülmektedir. 2008 yılında İspanya’nın Türkiye’den ithalatı önemli oranda artarak 4 milyar Avro’ya yaklaşmıştır. Bu bağlamda, İspanyol dış ticaret istatistiklerine göre, iki ülke arasındaki ticaret hacminin 2001-2008 yılları arasındaki dönemde 2 milyar Euro’dan %193 oranında artışla 2008’de 6.6 milyar Avro’ya çıktığı görülmektedir. 2008 yılında ticaret dengesinde İspanya aleyhine 678 milyon Avro açık görülmektedir.

   Tablo 27. İki Ülke Arasındaki Dış Ticaret Değerleri (Milyon Avro)

	Yıllar
	Türkiye’ye İhracat
	Türkiye’den İthalat
	Dış Ticaret Hacmi
	Denge

	2001
	1.112
	1.154
	2.266
	- 42

	2002
	1.454
	1.409
	2.863
	45

	2003
	1.738
	1.798
	3.535
	- 60

	2004
	2.599
	2.457
	5.055
	142

	2005
	2.691
	2.884
	5.575
	- 193

	2006
	2.752
	3.552
	6.304
	- 800

	2007
	2.962
	4.212
	7.174
	-1.251

	2008
	2.989
	3.667
	6.656
	-678

	2009
	2.597
	2.633
	5.203
	-35


    Kaynak: İspanyol Gümrük İdaresi

1.3.2 Başlıca Maddelere Göre Türkiye’ye İhracat 

İspanya’nın ülkemize başlıca ihracat kalemleri genel ihracat kalemleriyle büyük ölçüde aynıdır. 2001-2008 yılları arasında en önemli ihraç malları arasında ilk sıraları motorlu araçlar ve parçaları, endüstriyel makina ve teçhizat, plastik ve plastikten maddeler ile demir ve çeliğin aldığı görülmektedir. 

İspanya’nın 2001-2008 yılları arasında ülkemize olan motorlu araçlar ve parçaları ihracatı 185 milyon Avro’dan 785 milyon Euro’ya, endüstriyel makina ve teçhizat 110 milyon Avro’dan 415 milyon Avro’ya, plastik maddeleri ihracatı da 56 milyon Euro’dan 199 milyon Euro’ya çıkmıştır. (Ek I - Tablo 29)

2008 yılında İspanya’dan ithalatımızda başlıca ürünler; binek otomobilleri, dizel ve yarı dizel motorlar, plastik ve plastik mamülleri, demir ve çelik ürünleri, tekstil ve konfeksiyon ürünleri elektrikli makina ve cihazlar olmuştur. (Ek I - Tablo 29)

1.3.3 Başlıca Maddelere Göre Türkiye’den İthalat

İspanya’nın ülkemizden 2001-2007 yılları arasında yaptığı ithalatın sıralamasında kendi içinde farklılıklar görülmektedir. Öte yandan, İspanya’nın ülkemize ihraç ettiği ürünlerle ülkemizin İspanya’ya ihraç ettiği ürünler büyük ölçüde benzerdir. 2001-2002 yıllarında ilk sıraları daha çok ham maddelerin ya da katma değeri daha düşük ürünlerin aldığı, 2003-2007 yılları arasında ise ilk sıraları daha yüksek katma değerli ürünlerin aldığını söylemek mümkün bulunmaktadır. 

2007 ve 2008 yıllarında İspanya’ya olan ihracatımızda başlıca ürünler arasında ; motorlu kara taşıtları, televizyon alıcıları, demir ve çelik ürünleri, konfeksiyon ürünleri, beyaz eşya             (buzdolabı, çamaşır makinası), mineral yakıtlar, çimento, cam ve cam eşya ve balık ilk sıralarda yer almıştır. (Ek I -Tablo 28)

1.4 Ticari İlişkilerde Bilinmesi Gerekli Genel Konular

1.4.1 Ticari Engeller 

İspanya’da tarifeler, gümrük uygulamaları, sağlık denetimleri, miktar kontrolleri, lisans uygulamaları, standart ve etiket uygulamaları, belgeleme uygulaması vb. konular bakımından AB üyesi diğer ülkelerden farklı ve özel olarak  dikkati çeken, Türkiye kaynaklı ürünlerin pazara girişi bakımından engel oluşturan bir uygulama bulunmamaktadır. Bütün diğer AB üyesi ülkeler için geçerli olduğu gibi sağlık, güvenlik, çevre koruma gibi özellik taşıyan alanlarda, esas itibarıyla AB kuralları kapsamında getirilen kurallar ve uygulamalar bazı maddelerin İspanya’ya ithalinde güçlük yaratabilmektedir. 

İspanya’da, esasen sağlık, güvenlik amaçlı denetim uygulamalarında, bazı özel durumlar hariç, pazara girişi baştan engelleyen, büyük ölçüde güçleştiren katı uygulamalar yerine, genellikle beyan esasına dayalı ve nihai sorumluluğu ithalatçı veya dağıtıcı kuruluşa bırakan daha esnek bir yaklaşım benimsendiği gözlenmektedir. Ayrıca, bütün AB ülkeleri özellikle haklı rekabeti destekleyici çeşitli garanti sistemleri getirmek zorundadırlar. İSO kalite normları 9000 serisi kaliteyi garantileyen ve rekabet faktörünü ön plana çıkaran bir uygulamadır. Çevre üzerine İSO 14000 serisi ve OHSAS 18001 teknik özelliklerine göre iş kazalarını önleme sertifikası da her geçen gün daha önem kazanmışlardır. 

1.4.2 İthalat Mevzuatı (genel olarak gümrük vergileri, KDV ve diğer vergileri, genel olarak ticari tanımlama uygulamaları, etiketleme, markalama, paket ve ambalajlama, ticarette uygulanan standartlar, diğer hususlar)

Ülkenin dış ticaret mevzuatı hakkında önceki bölümlerde ayrıntılı bilgi verilmişti. Bu bölümde ülkemiz açısından önem arzeden bazı hususlar üzerinde durulacaktır.

İspanya, 1986 yılında AB’ye üye olmuş, geçiş dönemini tamamladıktan sonra 1993 yılında da tam entegrasyon sağlanmıştır. İspanya, Balear adaları ve, bazı istisnalarla beraber, Kanarya Adaları AB Gümrük Bölgesinin parçası haline gelmiştir. Ancak, İspanya’ya ait olan ve Kuzey Afrika’da bulunan Ceuta ve Melilla özerk şehirleri AB Gümrük bölgesi dahilinde sayılmamaktadır. Bu çerçevede İspanya 3. ülkelere karşı AB’nin Ortak Gümrük Tarifesini uygulamaktadır. 

İspanya 1995 yılından itibaren Dünya Ticaret Örgütünün de üyesidir.

Ülkemiz ile AB arasında imzalanmış olan Gümrük Birliği Anlaşması ile kurulan Gümrük Birliği çerçevesinde iki taraf arasında sanayi ve işlenmiş tarım ürünleri ticaretinde gümrük vergisi ve herhangi bir eş etkili vergi uygulanmamaktadır. Tarım ürünlerinde ise AB’nin Ortak Tarım Politikası çerçevesinde tarifeler uygulanmakta ve ürünün özelliğine göre ithal esnasında çeşitli belgeler talep edilebilmektedir.  

Ortak Tarım Politikası çerçevesinde soya fasülyesi, ayçiçeği, kereste ve mısır için düşük vergiler uygulanırken,  ortak politika kapsamındaki ürünlere oldukça yüksek vergiler konulmakta ve bu ürünlerin pazara girişi engellenmektedir.

İspanya, 3. ülkelere AB’nin Ortak Gümrük Tarifesini (OGT) uygulamaktadır. 3. ülkelere uygulanmakta olan OGT ortalama % 5 civarındadır. Bu ürünleri kontrol eden Gümrük Otoritesi olan Departamento de Aduanas e Impuestos Especiales, Agencia Estatal de la Administracion Tributaria’ya (İspanyol Resmi Vergi İdaresi) bağlı olarak faaliyet göstermektedir. İspanya genelinde uygulanmakta olan katma değer vergisi oranı %16 olup, bazı ürünlerde, indirimli oran olan %7, kısıtlı sayıda üründe de en çok indirimli oran olan %4 uygulanmaktadır.

İspanya gümrüğüne gelen malların gümrükten çekilmesi için yapılan masraf 3. ülkeler için, gümrük vergisi, %16 oranında katma değer vergisi, müşavirlik ücretleri, depolama ve elleçleme giderleriyle beraber ithal edilen ürünün CIF bedelinin yaklaşık % 20-30’una yaklaşmaktadır. İndirimli oranda katma değer vergisi uygulanan ürünlerde bu bedel indirim oranında azalmaktadır. 

İspanya, AB’nin Fikri Mülkiyet Hakları konusundaki mevzuatını ciddiyetle uygulamakta, mülkiyet ve kişisel bilgilerin dolaşımı hususunda ciddiyetle çalışmaktadır. 15/1999 nolu Kanun kişisel bilgilerin korunması ile ilgili olarak uygulanmaktadır. Fikri mülkiyet haklarının korunması 1/1996 sayılı Kararda yer almakta ve fikri mülkiyet hakları bu mevzuatta, mevcut veya gelecekteki orjinal edebi, sanatsal veya bilimsel yaratıcılık ürünleri olarak tanımlanmakta ve korumaya tabi oldukları ifade edilerek eser sahibinin medeni veya ceza hukuku çerçevesinde bu eserlerinin korunması için mahkemeye başvurabileceği belirtilmektedir.

İspanya’ya ihracat yapmak isteyen üreticilerimizin dikkate alması gereken diğer bir nokta da İspanya’da satışa sunulacak olan ürünlerin etiketlerinde mutlaka İspanyolca bilgilerin yer alması gerektiğidir. AB mevzuatı çerçevesinde farklı ürün gruplarına (gıda maddeleri, tekstil, kozmetik ürünler, tıbbi ürünler, vb.) yönelik olarak etiketlerin taşıması gereken bilgiler de farklılık göstermektedir. 

İthalat Dokümanları

Malların İspanya’ya girişinde istenen genel belgeler, bir adet ticari fatura, bir yükleme belgesi ve  üç adet menşe belgesidir. Bunun dışında talep edilen belgeler aşağıda özetlenmektedir.

Tarım Dışı Ürünler : 3. ülkelerden yapılan ithalatta ‘Single Administrative Document’ talep edilmektedir. Ülkemizden AB’ne ve İspanya’ya gerçekleştirilen ithalatta ise EUR 1 veya ATR belgesi talep edilmektedir.  EUR 1 ve ATR belgeleri Türkiye’de serbest dolaşım hakkına sahip ürünlerin AB’nde de serbest dolaşımına imkan tanımaktadır. 

Kimyasal Ürünler : REACH
 Avrupa Birliği içerisinde kimyasal maddelerin üretim ve ticaretini düzenleyen önemli bir reformdur. Haziran 2007’de yürürlüğe giren olan uygulama ile yılda 1 tonu aşan tüm üretim ve ithalatın Merkezi Avrupa Kimyasallar Kuruluşuna tescili zorunlu hale getirilmektedir.

Eczacılık Ürünleri :İlaçlar için üretici tarafından hazırlanan ilacın içeriğine ilişkin belgeler zorunlu olarak talep edilmektedir. 

Okyanus Aşan Gemiler : İspanya limanlarına giren gemilerden Ulaştırma Bakanlığınca Uyum Sertifikası talep edilmektedir. 

Tarımsal Ürünler : AB mevzuatı gereğince hayvan ve hayvansal ürünler ile bitki sağlığına ilişkin sertifikalar İspanya’ya girişte talep edilmektedir. Ülkemiz menşeli balıkçılık ürünleri ile özellikle kuruyemiş (fındık, beyaz leblebi, kuru üzüm ve incir) ihracatında ürünlerimiz bu sertifikalara sahip olmakla birlikte İspanyol laboratuvar test sonuçlarının farklı çıkması nedeniyle ülkeye girişine izin verilmemektedir.

Piller ve atık elektrikli ve elektronik malzemelerle ilgili AB mevzuatı bu ürünlerin ticareti ile ilgili önemli koşullar getirmektedir. Kullanılmış pillerin çevre kirliliği yartmaması için gerekli önlemlerin alınması sorumluluğu ithalatçıya getirilirken, atık malzemelerin ülkeye girişi büyük oranda engellenmektedir.

Standartlar ve Teknik Koşullar
AB yükümlülükleri uyarınca tüketici emniyeti ve sağlığının korunması kapsamında AB’nin teknik mevzuatı ve Genel Ürün Emniyeti Direktifleri uygulanmaktadır. Topluluk önlemlerinin bulunmadığı durumlarda Üye Devletler kendi sınırları dahilinde düzenlemeler yapmakta serbesttirler. Üye Devletler, CE işareti taşıyan ürünlerin uygulanan CE direktiflerinin bütün hükümleri ile uyumlu  olduklarını kabul etmek zorundadırlar. Bu nedenle, Üye Devletler, CE işareti ile ilgili hükümler yanlış uygulanmadıkça, kendi sınırları içinde CE işareti taşıyan ürünlerin piyasaya sürülmesini veya hizmete sokulmasını yasaklayamaz, kısıtlayamaz veya engelleyemezler. AB’deki bir çok standart Uluslararası Standartlar Örgütü (ISO) gibi uluslararası kuruluşlardan alınmakla birlikte, AB’deki standart oluşturma sürecinde sivil toplum örgütleri de etkin rol oynayabilmektedirler. 

Tarımsal ürünlerin sertifikalandırılması ve test edilmesi ile ilgili 1 Ocak 2005 tarihinde yürürlüğe giren AB mevzuatı aşamalı olarak tamamen benimsenmiştir. Herhangi bir AB ülkesine giriş koşullarını yerine getiren ürünün İspanya’ya girişinde ilave testler aranmamaktadır.

İspanya Sanayi, Ticaret ve Turizm Bakanlığı sanayi ürünlerinin (demir ve çelik ürünleri, otomotiv) homologasyon, kalite kontrol ve sertifikasyonu ile ilgili konulardaki uygulamaları belirlemekte ve yönetmektedir. 

İspanya’da standart geliştirme ve uygunluk değerlendirme alanlarında faaliyet gösteren kuruluşlar AENOR
 (Asociacion Espanola de Normalizacion y Certificacion- İspanyol Standart ve Belgelendirme Kurumu) ve ENAC
 (National Accreditation Entity-Milli Akreditasyon Kurumu)’dur. AENOR’un faaliyet alanı, gönüllü standartlar ve belgelendirme programları iken, ENAC Uygunluk Değerlendirme Kuruluşları’nı denetlemektedir. 

AEONOR ; standart ve sertifika programları geliştiren gönüllü bir kuruluştur. İspanyol Standatlarının (UNE) geliştirilmesi, desteklenmesi  ve kullanımında sorumludur. İspanya’yı uluslararası kuruluşlar nezdinde temsil etmektedir. AENOR yapısı içinde bulunan teknik komiteler UNE normlarının oluşturulduğu ve planlandığı birimlerdir.  Teknik Komiteler tarafından onaylanan normlar Resmi Gazete’de yayınlanmakta ve bunlar hakkındaki yorum ve eleştiriler AENOR tarafından kabul edilmektedir. Yorum ve eleştiriler çerçevesinde yeniden hazırlanan kurallar AENOR tarafından onaylanıp yayınlanmaktadır.

ENAC ;  Uygunluk değerlendirme kuruluşlarının denetiminden sorumlu ENAC’ın belirlediği laboratuvar, denetleme kuruluşları, sertifika kuruluşları, çevre kuruluşları ulusal düzeyde tüm kamu kuruluşları tarafından kullanılmaktadır. ENAC ayrıca Tarım Bakanlığınca, Bakanlığa hizmet veren test labaratuvarlarının denetiminden de sorumludur. 

AB teknik mevzuatı AB Resmi Gazetesinde
 yayımlanırken, İspanyol mevzuatı ve yönetmelikler de İspanyol Resmi Gazetesi olan Boletin Oficial del Estado
 (BOE)’da yayımlanmaktadır. BOE aylık olarak Sanayi Bakanlığı tarafından onaylanmış olan tüm yeni teknik düzenlemelerin listesinin yanısıra teknik mevzuatlarda olan değişiklikleri veya yürürlükten kaldırılan mevzuatları da yayımlamaktadır. Ancak, BOE’de teknik düzenlemelerin tam metni yer almamakta, tam netinler için AENOR’a başvurmak gerekmektedir.

AB içinde standartlar ISO gibi önemli uluslararası standart kuruluşlarından adapte edilmektedir. AB standartlarının bu çerçevede oluşturulması ise üç önemli standart kuruluşu tarafından gerçekleştirilmektedir. Komiteler AB üyesi ülkelerin standardizasyon kuruluşlarından oluşmaktadır.

· CENELEC,  Elektroteknik Avrupa Komitesi,

(http://www.cenelec.org/Cenelec/Homepage.htm)

· ETSI, Avrupa Telekomünikasyon Standartları Enstitüsü

(http://www.etsi.org/)

· CEN, Avrupa Standartlar Komitesi 

(http://www.cen.eu/cenorm/homepage.htm)

İspanya’nın özellikle ülkemiz menşeli demir çelik ürünlerinde ilave homologasyon sertifikası talep ettiğine dair şikayetler zaman zaman ihracatçılarımız tarafından gündeme getirilmektedir. İspanyol makamlarının AB içinde sağlanan sertifikalardan kuşkuya düştükleri zaman veya ürün için herhangi bir sertifika bulunmaması durumunda İspanyol labaratuvarlardan temin edilecek homologasyon belgesi istedikleri değerlendirilmektedir. 

1.4.3 Pazarlama ve hizmetler (perakende piyasası, dağıtım, satış kanalları ve başlıca yayın kuruluşları, acente ve distributörlerin kullanımı)

Sürekli büyüyen İspanyol ekonomisinde dağıtım tüketicilere ulaşmak açısından hayati önem taşımaktadır. Toptancıların geleneksel dükkanlara ve bu dükkanların da müşteriye ulaştığı geleneksel dağıtım yöntemlerinden, büyük uluslararası süpermarketler ve ana satın alma birimleri gibi daha yeni yöntemlere kadar çok çeşitli dağıtım kanalları mevcut bulunmaktadır. Otonom bölgelerde pazarlamada geleneksel yöntemler kullanılırken büyük şehirlerde büyük uluslararası marketler ve daha karmaşık pazarlama yöntemleri dikkat çekmektedir.

Fiyat, ödeme koşulları ve satış sonrası hizmetler bir firmanın pazardaki başarısı açısından büyük rol oynamaktadır. Ancak fiyat ve markanın İspanya pazarına girişte en önemli faktörler olduğu değerlendirilmektedir.  Ödemeler genellikle 30, 60 veya 90 günlük vadelerle yapılırken bazı büyük şirketler (büyük perakendeciler de dahil olmak üzere) 6 aya kadar uzayan vadelerle alışveriş yapmayı talep edebilmektedirler. İspanya’da satışa sunulan bütün teknik ürünlerin ve bazı tüketici ürünlerinin satış sonrası hizmet/müşteri destek hattı olması gerekmektedir.

İspanyol firmalarının alım kararları tekliflerin firmanın daha alt üzeydeki uzmanları tarafından yapılan incelemenin ardından gerçekleşmekte bu yüzden verilen cevap oldukça zaman almaktadır. Yabancı dillerin kullanımının yaygın olmadığı ülkede pazara girişte tüm dökümanların İspanyolca olması ve İspanyolca dilinin kullanılması önemli bir avantaj olarak ortaya çıkmaktadır.

İspanya, başta Madrid ve Barselona merkezli olmak üzere bir çok bölgesel pazardan oluşmaktadır. Ülkede çeşitli derecelerde özerk ve kültürel farklılklar gösteren 17 otonom bölge bulunmaktadır. Otonom Bölgelere yönelik ayrıntılı ticari ve ekonomik bilgiler www.interes.org adresinden ulaşma imkanı bulunmaktadır. Acentalar, dağıtıcılar, yabancı firmalar ve hükümet bağlantılı kuruluşlar temel olarak Madrid ve Barselona’da faaliyet göstermektedir. Ülkenin diğer yerlerindeki şubeler, satıcılar ve hükümet ofisleri de doğrudan ithalat yapmak yerine bu merkezlerdeki bağlantı noktalarından almayı tercih etmektedirler. Yabancı bir firmanın satış başarısı yakalayabilmesi açısından en önemli noktalardan biri de dolayısıyla Madrid veya Barselona’da yetkili bir acenta, dağıtıcı veya bağlantılı ofis oluşturmaktır. Diğer taraftan, son yıllarda çeşitli özerk bölgeler de kendi yatırım tanıtım organlarını kurmaya başlamışlar ve yabancı yatırımları kendi bölgelerine çekmek için çalışmalar yapmaya başlamışlardır. Bu çerçevede Valencia, Murcia ve Bilbao’nun yeni merkezler olarak ortaya çıktığı gözlenmektedir. Sonuç olarak, bazı yabancı firmalar üretimlerini daha az gelişmiş alanlara kaydırmaya başlamışlardır.   

Kanarya Adaları Fas’ın Güney Batı Afrika sahiline 100 km uzaklıkta 7 adadan oluşan bir ada grubudur. İspanya nın bir parçası olsalarda otonom yapısını sürdürmekte, AB’den farklı bir mevzuat uygulamaktadır. Sınırlı miktarda üretim faaliyetinin bulunmadığı ada turistik öneminin de etkisiyle gıda ve içecek sektörü için önemli bir potansiyel pazardır.  İki milyon nüfusu bulunan ada yaz aylarında 10 milyona yakın turist çekmektedir.

Yabancı firmaların İspanyol piyasasında mallarını satabilmeleri ve dağıtım yapabilmeleri açısından çok çeşitli anlaşma tipleri
 bulunmaktadır. Bu anlaşmalardan dağıtım anlaşmaları temelde satıcı ve malı perakendecilere satan dağıtıcı arasında bir ticari ilişki tesis etmektedir. Bu anlamda bir dağıtım anlaşmasının malların satış şartları, üretilen ürünün lisanslandırılması, bölgesel pazarlama, reklam, maliyet ve sağlanacak hizmetlere ilişkin hükümler taşıması gerekmektedir. Daha önce bu tip anlaşmalara ilişkin İspanyol mevzuatında kesin hükümler yer almazken, 16/4/2003 tarihinde AB’nin 2790/1999 sayılı düzenlemelerini üstlenmek üzere yürürlüğe koymuş olduğu 378/2003 sayılı yeni yönetmelik ile bu alanda da düzenlemeler yapılmıştır.

İspanyol Dış Ticareti Geliştirme Kuruluşu ICEX tarafından yabancı firmalara da önerilen dağıtım anlaşmasına; http://www.icex.es/staticfiles/MODELO%20CONTRATO%20DISTRIBUCION% 20INGLES_4916_[1] adresinden ulaşma imkanı bulunmaktadır.

Diğer bir anlaşma tipi olan acentalık anlaşmalarında acenta, ana firmaya bağlı olarak faaliyet göstermekte ve ana firmanın işini büyütmek ya da riski üstlenmeden ana firma adına işlemleri yapmak ve sonuçlandırmak üzere anlaşma yapmaktadır. İspanyol hukuku, acentanın bağımsızlığını, acentanın ödemelerini ve taraflar arasındaki ilişkileri düzenlemektedir. Bir diğer acentalık türü olan komisyon acentalığında acenta ana firma veya kendi  adına sözleşme ve ticari alışveriş yapabilmektedir. Komisyon acenta anlaşmaya taraf olmadığı zaman bile kolaylaştırıcı olarak müdahil olabilmektedir.

İspanya’da yatırım yapmak isteyen yabancı firmaların kuracağı şubeler tam yasal kimliğe sahip olmalarının yanısıra kârları İspanya’da vergilendirilmektedir. İspanya’da iş kurmayı kolaylaştırmak açısından İspanyol hükümeti ve yerel ticaret odaları, isteklilerin iş kurmaya ilişkin tüm idari işlemleri gerçekleştirebilecekleri bir ofis yaratarak, ‘Tek Durak’ (Ventanilla Unica
-One Stop Shop) kavramını geliştirmişlerdir. Bu ofiste iş adamları resmi işlemleri ve gerekli belgelendirmeyi bilen uzmanlarla muhatap olmaktadır. 

1.4.4. Kamu Alımları

İspanya’daki farklı idari birimlerden (merkezi hükümet, özerk bölgeler, belediyeler, vs.) devlete ait hisse oranı %50’den fazla olanlar, yapacakları alımlarda daha önceki yasalarda önemli değişiklikler getiren 16 Haziran 2000 tarihli Royal Decree 2/2000 Kamu İdareleri Sözleşme Kanununa
  (18/05/1995 tarihli ve 13/1995 nolu Kanun’da önemli değişiklikler yapmıştır) uygun hareket etmek durumundadırlar. 

Bahse konu yasaya göre hükümet fonlarını kullanma ve sözleşme yapma yetkisine sahip kamu kuruluşları aşağıda belirtilmektedir.

i. Merkezi Hükümet : Bakanlar ve Devlet Sekreterleri

ii. Otonom Bölgeler   : Yasal Temsilcileri

iii. Belediyeler
       : Belediye Başkanı

iv. Devlet Şirketleri     : Yöneticiler

İhale süreci hazırlanması zorunlu uygun dökumanlarla dürüst olarak işletilmekte ve tartışmalara fırsat vermemektedir.  Bütün teklifler gizli tutulmakta ve bazı belgelerin teklife eklenmesi zorunlu tutulmaktadır. Hazırlanması zorunlu belgeler aşağıda belirtilmektedir. 


i. Şirket tarafından kullanılan kanuni temsilcinin akreditasyon belgesi,

ii. Ekonomik ve mali yeterlilik ispatı, teknik yeterlilik belgesi, sözleşme yasağı bulunmama deklarasyonu,

iii. İhale sahibi tarafından belirlenecek geçici teminat banka belgesi,

iv. İspanyol hukukunu ve mahkeme kararlarını resmi olarak tanıma,

v. Mali ve sosyal sigorta yükümlülüklerinin yerine getirileceğinin belgelenmesi.

Merkezi hükümet alımları ile ilgili ayrıntılı bilgilere Maliye Bakanlığının web sitesinden ulaşma imkanı bulunmaktadır. 
   

Kamu alımları için açık, sınırlı ve müzakere edilmiş olmak üzere 3 farklı tipte ihale yapılmaktadır. Açık ihalelerde ihale şartları yayımlanmakta ve bütün ilgililerin katılımına açık olmaktadır.Yabancı firmaların sınırlı ihalelere katılması daha zor olmaktadır. 5 ile 20 arası firma değerlendirilmek üzere dosya vermeye davet edilmekte ve bu işlemin tamamlanmasının ardından istenilen şartları taşıyan firmalardan teklif vermeleri istenilmektedir. 

Müzakere edilmiş ihalelere katılım şartları ise çok daha zor olmaktadır. Nitekim 3 firmadan fazlasının teklif vermesi istenilmekte ve davet halihazırda mevcut bilgiye dayanmış olduğu için ayrıca dosya hazırlamalarına gerek görülmemektedir. Acil durumlarda açılacak ihalelerde ise farklı yöntemler izlenebilmektedir. Hükümet organları da, askeri ya da diğer hassas konularda bazı firmaları önceden belirleyip kısıtlı bir ihalede teklif vermek üzere davet edebilmektedirler. 

Bütün talepler İspanyol Resmi Gazetesinde yayımlanmaktadır. Hükümet projelerine teklif verilmesi için yayımlanan davetiyelerin ihale tarihinden en az 26 gün önce yayımlanması gerekmektedir. Ayrıca, 4,5 milyon ABD $ üzerindeki ihalelerin ilamları en az 40 gün önce AB Bülteninde  yayımlanmaktadır. 12 milyon Euro ve üstü anlaşmaların Bakanlar Konseyi tarafından onaylanması gerekmektedir.

İhalelere girecek yabancı firmalar için İspanyol temsilciye ihtiyaç duyulmakta ve gerekli hallerde İspanyol mahkemelerine başvurulacağının resmi olarak kabul edilmesi de gerekmektedir. Anlaşmazlık durumunda İspanyol milli ve yerel hükümetleri sadece İspanyol mahkemelerinin kararlarını tanımaktadırlar. 

İspanyol hükümetiyle anlaşma imzalamak isteyen yabancı firmaların bütün belgelendirmelerini İspanyol Konsolosluklarından onaylatması da ayrıca istenilmektedir. Yabancı firmaların müzakere edilmiş ve kısıtlı ihalelere de şartları taşımaları durumunda katılmaları mümkün bulunmaktadır. Yerel hukuk uyarınca, bütün yabancı firmaların ihalelere teklif vermeden evvel İspanya’da yasal olarak temsil edilmeleri (resmi acentalık anlaşması, dağıtıcı, bayi veya şube kanalıyla) gerekmektedir.   

1.4.5. Başlıca Yayın Kuruluşları

İspanya’da AB geneline göre, kişi başı gelire oranla en fazla gazete ve dergi yayımlanırken günlük gazete okuma alışkanlığı % 41 ile AB’deki en düşük oranlardan biridir. İspanya’da, çoğu yerel olmak üzere 140 günlük gazete basılmaktadır. İspanya’nın en yüksek tirajlı ve en etkin gazeteleri, ulusal bazda yayımlanan El Pais (günlük tirajı: 440.226), ABC (günlük tirajı: 266.818), El Mundo (günlük tirajı: 286.685) ve La Razon (günlük tirajı: 141.207) ile Barselona merkezli La Vanguardia (günlük tirajı:205.330) ve El Periodico (günlük tirajı: 170.170)’dur. 

Bunların yanısıra, metro çıkışlarında bedava olarak dağıtılan ve bu yüzden de büyük rağbet gören Metro (günlük tirajı 1.605.000) ve 20 Minutos (günlük tirajı 1.862.000) gazeteleri de Pazartesi-Cuma arası yayımlanmaktadır. Özerk bölgelerde o dillerde yayın yapan gazeteler de sıklıkla okunmaktadır. 

5 büyük medya holdingi (Prisa Grubu, Godo Grubu, Zeta Grubu, Vocento Grubu ve Voz Grubu), İspanya’daki gazetelerin büyük çoğunluğuna sahiptir. Cinco Dias ve Expansion en önemli ekonomi ve ticari içerikli gazetelerdir. Ülkede ingilizce yayın yapan ticari gazete bulunmamaktadır.

1.4.6 Serbest bölgeler ve mevzuatı

İspanya’da hem ana kara üzerinde hem de adalarda bir çok serbest bölge faaliyet göstermektedir. En büyük serbest bölgeler Barselona
, Cadiz
, Kanarya Adaları
 ve Vigo
’da bulunmaktadır. İspanyol gümrük mevzuatı firmaların kendi serbest ticaret alanları olmasına imkan tanımaktadır. Gümrük vergileri sadece üretilen veya bölgeye getirilen malların İspanya’ya tüketim amacıyla ithal edilmesi halinde geçerli olmaktadır. Bu bölgelerde faaliyet gösteren firmalar, İspanyol iş kanunlarına bağlı olarak hareket etmektedirler. 

1.5 Yıl İçinde Açılan Fuarlar

İspanya uluslararası fuar organizasyonu bakımından oldukça zengin bir tablo çizmektedir. Fuarlar konusunda en önemli otorite Madrid Fuar idaresi olan İFEMA’dır. IFEMA
’nın Madrid’deki fuar alanı 150.000 m2 olup, bu alanda yıllık olarak 70 fuar düzenlenmekte ve bunların yarısından fazlası uluslararası nitelikte fuarlar olmaktadır. Düzenlenen fuarlara yaklaşık olarak 1,5 milyonu ticari olmak üzere 4 milyon ziyaretçi ve 37.000’in üzerinde firma katılmaktadır. IFEMA’nın yanısıra diğer önemli ve uluslararası fuar organizasyonları, diğer şehirlerde de düzenlenmektedir. Bunların arasında en önemlileri, Barselona
, Bilbao
 ve Valensiya
 Fuar Otoriteleridir.

Dört yılda ayrı bir kentte, o kentin ismiyle  gerçekleştirilen Uluslararası Fuar,  2008 yılında İspanya’nın Zaragoza kentinde gerçekleştirilecektir. Fuar’ın konusu ‘Su ve Sürdürülebilir Kalkınma’ olarak belirlenmiştir. Ülkemizinde ulusal düzeyde katılımda bulunacağı Fuar hakkında bilgilere http://www.zaragozaexpo2008.es/ adresinden ulaşılabilinir.

Ülkemiz İspanya’daki en önemli fuarlara (SIMM, Motortec, Cevisama (Valencia), Fitur, Construmat (Barselona) fuarlarına ulusal düzeyde katılmaktadır. Düzenlenen diğer önemli fuarlara ise firmalarımızın ilgi gösterdikleri gözlenmektedir. 

1.6 Türkiye’nin Pazara Giriş İmkanları

OECD verilerine göre 7. büyük ekonomisi olan, 2008 yılı verilerine göre kişi başına geliri 24 bin Avro, 2008 toplam yılı ithalatı 284 milyar Avro olan İspanya ülkemiz ihracatçıları için önemli bir pazar oluşturmaktadır. 

2005 ve 2006 yıllarında AB ortalaması üzerinde çıkan enflasyon oranı ve yüksek üretim maliyetleri nedeniyle dış rekabete karşı avantaj kaybına uğradığı değerlendirilen İspanya, uluslararası konjonktürde karşılaştırmalı üstünlüklerini devam ettiren ülkemiz firmaları için pazara giriş imkanı sunmaktadır. 

İki ülke arasındaki ticaret hacmi AB ile oluşturulan Gümrük Birliğinin ardından tüm diğer AB üyesi ülkelerle olduğu gibi önemli oranda artmaya başlamıştır. Gümrük Birliği AB üyesi ülkelere yönelik olarak pazara giriş için önemli bir avantajdır.

İspanya ekonomisinin GSYİH’da en fazla artışı sağlayan inşaat sektörü, inşaat malzemeleri üreticilerimiz için önemli bir pazardır. İnşaat sektöründe kullanılan demir çelik ürünlerinin ithalatında İspanyol idaresi sertifikasyon (homologasyon) belgeleri  istemektedir. “Eduardo Torroja” olarak adlandırılan sertifika ürün belgelendirme kuruluşları tarafından ihracatçı firma nezdinde yaptıkları inceleme sonucunda temin edilmektedir. Ancak, bu belgeyle yapılan ithalatta, ithalatçı İspanyol firmanın pek çok belgeyi malın gümrüğe gelmesinden sonra İspanyol idaresine sunması gerekmektedir. İhracatçılarımızın İspanyol standart ve belgelendirme kuruluşu AENOR’dan ya da ECA isimli belgelendirme kuruluşundan uygunluk belgesini almaları halinde, İspanyol ithalatçı firmaların “Eduardo Torroja” belgesi ile Türkiye’den gönderilen ürünler için yapması gereken işlemlerin hiçbirisinin yapılmasına gerek kalmamaktadır. Bu nedenle inşaat demiri ihracatçılarımızın bu belgelerden birini temin etmeleri ithalatçıların işlemlerini kolaylaştıracağı için tercih edilmelerine  yardımcı olacaktır.

İspanya’nın 2007 yılında uygulamaya koyduğu “New Building Code” yeni yapılan binalarda güneş enerjisi panelleri kullanımını zorunlu hale getirmektedir. Bu çerçevede İspanya’da önümüzdeki dönemde güneş panellerine olan taleb önemli oranda artacaktır. Yenilenebilir enerji kaynaklarının kullanımında dünyanın önde gelen ülkeleri arasında olan İspanya’nın bu alandaki (rüzgar, güneş) yatırımları artmaktadır. Üretim maliyetlerinin yüksekliği sektörde kullanılan teknooji ve diğer aletlerin ülkemizde üretilip İspanya’ya ihracatına imkan tanıyabilecek olanaklar sunmaktadır. 

Müşavirliğimizce yapılan incelemelerde aşağıda belirtilen sektörlerde ülkemiz firmalarının pazara girişinin yararlı olacağı sonucuna ulaşılmıştır. Belirtilen sektörlerden bazıları halihazırda ülkemizden İspanya’ya ihracatta önem arzeden sektörlerdir.

· Tekstil ve konfeksiyon

· Otomotiv ve oto yedek parça

· Demir ve çelik ürünleri

· Elektrikli ev aletleri

· Elektrikli makina ve cihazlar

· Deniz mahsülleri

· Plastik ve plastik ürünleri

· Kauçuk ve kauçukta eşya

· Deri ve saraciye

· Mobilya ve aydınlatma malzemeleri

· Kuyumculuk ürünleri

· İşlenmiş alüminyum alaşımları

· Çimento

· Güneş panelleri ve rüzgar tribünleri

İspanya’da geniş tüketim alanı olan ancak son dönemde üretimin azaldığı kuru meyve sektörü ülkemiz ihracatçıları için önemli fırsatlar sunmaktadır. Ancak AB’nin 2007 Ocak ayından itibaren uygulamaya koyduğu program tarımsal ürünlere önemli destekleri içermekte olup zayıf olan bahse konu sektörlerin güçlendirilmesi öngörülmektedir. 

1.7 Belli başlı Ekonomik ve Ticari Kuruluşlar

1.7.1 Tarım, ticaret, hizmetler, ulaştırma, inşaat ve turizm sektörlerinde faaliyet gösteren belli başlı firmalar, kuruluşlar ve mesleki kuruluşlar)

İspanya ile ilgili önemli kuruluşların ve derneklerin adresleri Ek-1’de yer almaktadır.

1.7.2 Ülkede yerleşik olarak faaliyette bulunan  Türk firma temsilcilikleri ve Türk kültür vd. Derneklerinin isim, adres ve telefonları

Ülkemiz ve İspanyol iş adamları arasındaki ilişkilerin geliştirilmesi ve ortak çalışma imkanlarının araştırılması ile ilgili olarak bugüne kadar Madrid’de Türk-İspanyol İşbirliği ve Kalkınma Derneği (ASHISTURK) ve Barselona’da Türk-Katalan İş Adamları Derneği (ATCEM) kurulmuş olup, her iki dernekte günümüzde faaliyetlerini durdurmuş bulunmaktadır. 

Bu iki derneğin faaliyetlerini durdurmuş olmaları nedeniyle son olarak kuruluşu Müşavirliğimizce de desteklenen Türk-İspanyol İşadamları Derneği AFHISTURK- Asociacion Foro Hispano-Turco  yeniden örgütlenerek 2007 yılında Madrid’te faaliyete geçmiştir. 

Henüz üye toplama ve kuruluş aşamasında olan Derneğin irtibat bilgileri aşağıda sunulmaktadır.

Adres 
: AFHISTURK Asociacion Foro Hispano-Turco  


               C/ Cartagena, 113 – 28002 Madrid İspanya

Tel
: 915 102 795

Fax
: 915 195 244

Web
: www.afhisturk.com 

E.posta
: info@afhisturk.com 

2. SORUNLAR, GÖRÜŞLER VE ÖNERİLER

2.1.  Pazara Girişte Sorunlar

Türk şirketlerinin İspanya Pazarına girişte yaşadıkları en büyük sorun vize işlemlerinden kaynaklamaktadır. Türk firmalarının İspanya’da ofis açmaları durumnda görevlendirecekleri idarecilerin oturma ve çalıma iznine sahip olması gerekmektedir. Bu iznin alınması en az 6 ay sürmekte bazı durumlarda olumsuz sonuç alınabilmektedir. Son olarak İspanya’da yatırıma yönelen Borusan ve ofis açan TEMSA’nın yetkililerinin benzer sorunlarına Müşavirliğimizce tanık olunmuştur.

Kültür ve dil işadamlarımız açısından ikinci önemli sorun olarak ortaya çıkmaktadır. İspanyollar genellikle ikinci bir yabancı dil bilmediklerinden İspanyol firmalarıyla iş yapan firmalarımızın bu dile vakıf elemanlar kullanması bir zorunluluktur. 

İspanyol iş kültürü ve çalışma saatleri farklılıklar göstersede bir engel olmaktan çok alışma süreci zaman almaktadır. Uzun öğle yemekleri, sık tatiller ve yaz aylarında yarım gün uygulanan çalışma saatleri il göze çarpan özelliklerdir. Ağustos ayı tüm ülke çalışanlarının tatilde olması nedeniyle işlerin oldukça yavaşladığı bir aydır.

İspanyol pazarında ihracatçılarımızın karşılaşabileceği en büyük sorun; özellikle Türk ürünlerinin tanıtımının yeterince yapılmamasından ve her iki ülkenin iş adamları arasında gerekli diyalog olmamasından dolayı bazı İspanyol iş adamlarının Türkiye’nin ticari potansiyeline şüphe ile bakmalarıdır. Türk firmaları genellikle fason üretici olarak tanınmaktadır. Bu çerçevede fuarlara katılım ürünlerimizin tanıtımı açısından önem arzetmektedir.

İspanyollar kendileri ile yüz yüze yapılan görüşmelerden daha çok etkilenmekte ve karşı tarafa güvenleri artmaktadır. Bu nedenle iş adamlarımızın İspanyol firmalarını ziyaret etmeleri ya da fuarlarda tanışmaları iş ilişkilerinin kurulmasına yardımcı olacaktır. Diğer taraftan fuarlara katılım önemli olmakla beraber yapılan temaslarda sürekliliğin sağlanmasında fayda vardır. 

Firmalarımızın pazarlama yöntemi olarak tercih ettikleri e-maillerle ürün bilgilerini pek çok potansiyel ithalatçıya geçmeleri yöntemi de hem dil engeli hem de firmaların satıcı firmaları tanımak ve karşılıklı güveni elde etmek istemelerinden dolayı kısa zamanda istenen sonucu vermemektedir. İspanyol firması ilgili ürün için bir talepte bulunmamış ise ülkemiz firmalarına geri dönmeleri zor olacaktır. Bu nedenle telefonla satın alma bölümlerine ulaşıp gerekli açıklamaları yapmaları daha faydalı olabilecektir

Firmalarımızın ticarette en güvenilir uluslararası kabul görmüş ödeme yöntemlerini kullanmalarında fayda bulunmaktadır. İspanyol firmalarının zaman zaman ödemeler konusunda hassas davranmadıkları tespit edilmiştir.

2.2 Görüş ve Öneriler

Pazara Giriş : Türkiye ile Avrupa Birliği arasında tesis edilen Gümrük Birliği tüm üye ülkelerde olduğu gibi İspanya pazarına girişte ihracatçılarımıza önemli bir avantaj sağlamaktadır. AB üyeliğinin ardından önemli bir atılım içerisine giren İspanya,  gerçekleştirilen altyapı ve endüstri yatırımları, özelleştirme ve yabancı sermaye girişinde sağlanan olumlu gelişmeler ile ekonomide  başarılı bir performan göstermiştir. Yükselen hayat standartları tüketici beklentilerini de arttırmış ve tüketici ürünlerine ve hizmetlere yönelik yüksek talep, yabancı firmaların bu büyük ve çekici pazara olan ilgisini arttırarak, İspanya’yı yatırım açısından cazip hale getirmiştir. İspanya AB üyesi ülkeler içeresinde iç talebin en canlı olduğu ülkedir. Bu durum ülkenin ithalatına da yansımakta ve cari açık giderek büyümektedir.

Bu çerçevede ülkemiz ihracatçıları için İspanya önemli bir pazar olma konumundadır. 2007 yılında İspanya’nın ülkemiz ihracatında 5. sıraya yükselmesi bu avantajın olumlu yönde kullanıldığını göstermektedir. Başta Beko ve Vestel olmak üzere bir çok önemli firmamızın  ihracat ofislerinin bulunduğu ülkede, Sarar (Barselona-Madrid), Temsa (Barselona), Hidromek (Barselona) ve Entes Elektronik (Alicante) firmalarının ise Müsteşarlığımız desteğinde show-room, ofis ve lojistik destek birimleri açtıkları görülmektedir.

İspanya’da ofis, mağaza açmak veya lojistik destek birimi oluşturmak isteyen firmalarımızın konuyla ilgili sağlanan devlet destekleri hakkında Dış Ticaret Müsteşarlığı İhracat Genel Müdürlüğünden bilgi almaları yararlı olacaktır.

İspanya için pazara girişte ihracat ofislerinin kullanılması son derece olumlu bir yaklaşımdır. Yerel ve geleneksel öğelerin ağırlıklı olarak hissedildiği İspanya iç pazarında başarılı olmak için İspanyol bir ortakla pazarda faaliyet gösteren bir ihracat ofisinin kullanılması en rasyonel yol olarak ortaya çıkmaktadır. Ofis ve show-room açılması öncesinde ve sonrasında İspanya’da fuarlara katılım hem müşteri hem partner bulmak açısından önem arz etmektedir. İspanya ; Madrid ve Barselona merkezli bir Pazar olmasına rağmen 17 özerk bölgeden oluşmaktadır. Özerk bölgelerin ekonomik anlamda son dönemde daha aktif olmaya başladıkları dikkate alınarak pazara girişin ardından bölge bazında ayrıntılı çalışılmasının olumlu sonuçlar vereceği düşünülmektedir.   

İspanya, ayrıca coğrafi olarak da hem Latin Amerika’ya hem de Afrika’ya olan yakınlığını çok etkin olarak kullanmaktadır. Özellikle Latin Amerika ile olan tarihi bağları, kültürel yakınlıkları ve Brezilya haricinde tüm Güney ve Orta Amerika ülkeleri ile aynı dili konuşuyor olmaları dolayısıyla bir çok İspanyol firması bu alanda etkinliklerini korumaktadır. Dolayısıyla, ülkemiz ile İspanyol firmaları arasında oluşturulacak karşılıklı işbirliği imkanları, ülkemizin sadece İspanya piyasasına girmesi açısından değil aynı zamanda çok etkin olamadığımız bu bölgelere  girmesi açısından da faydalı olabilecektir. 

İspanya’ya ait olan Fas’taki Ceuta ve Melilla şehirleri ve özellikle Faslı göçmenlerin İspanya’daki en büyük göçmen gruplarından biri olması dolayısıyla, İspanya’nın Kuzey Afrika pazarındaki faaliyetleri de son derece yoğundur.

İhracatçılarımız için pazara girişte potansiyel arzeden sektörler raporumuzun yukarıda yer alan bölümlerinde belirtilmiştir. Belirtilen sektörlerde ilgili ve detaylı bir yaklaşımla çok kolay başarılı olabileceği değerlendirilmektedir.

Yatırımlar : 2007 yılında Borusan firmasının İspanya’nın Hellin-Albecete bölgesinde boru üretimi yapmak üzere bir endüstri tesisi kurma kararı firma ve sektör açısından önemli bir gelişme olarak değerlendirilmektedir. Güney Avrupa ülkeleri, Kuzey Afrika’nın zengin doğal gaz rezervlerinden daha fazla yararlanabilmek amacıyla iki kıta arasında önemli boru hatları projeleri planlamaktadır. Bu çerçevede, Borusan’ın İspanya yatırımı zamanlama açısından odukça rasyonel bir tercihtir. İspanya’da yatırıma yönelmek isteyen firmalarımızın da piyasayı tanımak için öncelikle ihracat ve ihracat ofislerini kullanmalarının yararlı olacağı düşünülmektedir. Yenilenebilir enerji ve bioteknoloji alanında yapılabilecek ortak yatırımlarım gerçekleştirilebilecek teknoloji transferleri de dikkate alındığında firmalarımız için önemli fırsatlar sunduğu değerlendirilmektedir.

İki ülke arasında bu güne kadar hiç bir sorun yaşanmayan ilişkilerin son dönemde en üst seviyesine ulaştığı değerlendirilmektedir. Siyasi açıdan “Medeniyetler İttifakı” ve İspanya’nın Türkiye’nin AB üyeliğini desteklemesi ile oluşan  yakınlık, İspanyol turistlerin İstanbul ve Kapodakya tercihleri, ticaret hacminde gerçekleşen büyük artışlar bulunulan seviyenin bir göstergesidir. 

Bu çerçevede oluşturulacak bir İspanya planında;

· İspanya’da daha fazla fuara katılımın desteklenmesi,

· Ülkemiz yazılı ve görsel medyasında İspanya hakkında daha fazla yayın yapılmasının sağlanması,

· Resmi ve özel sektör ziyaretlerinin kurumsal düzeyde artırılması,

· İspanya ile öğrenci değişim programlarının kullanılması, İspanyolca dili öğrenimininde desteklenmesi,

· Yenilenebilir enerji ve bioteknoloji alanlarındaki işbirliğine devlet desteğinin sağlanması,

· İspanyol enerji ve altyapı firmalarının ülkemizin önemli projelerinde yer almalarının desteklenmesinin de dikkate  almasının yararlı olacağı değerlendirilmektedir.

Tablo 33. İspanya’daki Türk Yatırımları-Eylül 2009
	FİRMA ADI (TÜRKİYE'DEKİ)
	FİRMA ADI                      (YATIRIM YAPILAN ÜLKEDEKİ)
	YATIRIMIN 
YAPILDIĞI ÜLKE
	YATIRIMIN NİTELİĞİ 

(ÖRN BİSKÜVİ FABRİKASI)
	SEKTÖR
	YIL
	TOPLAM YATIRIM TUTARI (ABD $)
	FİRMANIN YATIRIM İÇERİSİND

PAYI (ABD $)

	Borusan Mannesmann Boru Sanayi ve Tic.A.Ş
	Borusan Mannesmann İspanya
	İspanya/Albecete
	Spiral Boru Fabrikası
	Metaller ve Metal Ürünleri
	2007
	20.000.000
	 % 100

	Hidromek
	Hidromek Espana S.L.
	İspanya/Barselona
	Satış Sonrası Hizmet ve Pazarlama Destek Şubesi 
	Makina Ekipman ve Aksamlar
	2007
	500.000 
	 % 100

	Sarar Giyim Tekstil Sanayi ve Ticaret A.Ş.
	 Sarar Spain S.L.
	İspanya/Madrid-Barselona
	 Erkek Giyim Mağaza
	Hazır Giyim Konfeksiyon/Perak-ende-Toptan Ticaret
	2004-2005
	 1.080.000
	 % 100

	 Sabancı Holding
	Advansa Iberica S.L.
	İspanya/Barselona
	 Polyester İhracat Ofisi
	Polyester Perakende Toptan Ticaretr
	2000
	 350000
	 % 100

	 Sabancı Holding
	Exportaciones SAU 
	İspanya/Sevilla
	Beyaz Çimento İhracat Ofisi
	Beyaz Çimento   Perakende Toptan Ticareti
	1996
	350.000
	 % 100

	 Arçelik A.Ş.
	Beko Espana S.L.
	İspanya/Barselona
	Beyaz Eşya İhracat Ofisi
	Elektronik Ürünler 
	1994
	125.000
	 % 100

	 Flokser Grup
	Flokser Spain S.L.
	İspanya/Alicante
	 Deri İhracat Ofisi
	Deri Perakende-Toptan Ticareti
	
	 
	% 100

	 NuhÇimento
	Cementos Esfera S.A.
	İspanya/Tarragona
	Çimento İhracat Ofisi
	Çimento Perakende Toptan Ticaret
	2000
	8.000.000
	% 10

	 Poseidon
	Poseidon Pescados y Mercados S.L.
	İspanya/Madrid
	Deniz Ürünleri İhracat Ofisi
	Deniz ürünleri Perakende Toptan Ticareti
	2005
	-
	% 100

	Vestel Dış Ticaret
	Vestel İberia S.L.
	İspanya/Madrid
	Beyaz Eşya İhracat Ofisi
	Beyaz Eşya Toptan Perakende Ticaret
	1998
	125.000
	 % 100

	Atateks Tekstil işletmeleri San. Ve Ticaret A.Ş. 
	Seamless Textil Hispania S.L.
	İspanya
	Tekstil İhracat Ofisi
	Tekstil Perakende/Toptan Ticaret
	2004
	
	 % 100

	EntesElektronik Cihazlar İmalat ve Tic. A.S.
	ENTES ELECTRONICA DE MEDIDA IBERICA, S.L.
	İspanya
	 Ihracat Ofisi
	Perakende-Toptan Ticaret
	 2006
	 4.000
	 % 95


EK-2

Ticaret ile İlgili Önemli Adresler

T.C. Büyükelçiliği Madrid Ticaret Müşavirliği

C/Rafael Calvo 18, 2 A B

28010 Madrid

Tel: (+34) 91 310 49 99

Faks: (+34) 91 308 25 51

e-posta: dtmad1@teleline.es
- İspanya Ankara Büyükelçiliği İspanya Ekonomi ve Ticaret Ofisi
Tel.: (0312) 468 70 47 (Pbx)
Fax: (0312) 468 69 75
e-mail: ankara@mcx.es
- İspanya İstanbul Başkonsolosluğu İspanya Ticaret Ofisi
Tel.: (0212) 296 61 61 (Pbx)
Fax: (0212) 296 88 30
e-mail: estambul@mcx.es
- İspanyol Dış ticaret Enstitüsü (Instituto Espanol de Comercio Exterior)

www.icex.es
- Yabancı Yatırımlar Genel Direktörlüğü

www.investinspain.org
- Agencia Estatal de Administracion Tributaria (Devlet Vergi İdaresi Ajansı)

www.aeat.es
- MINISTERIO DE ASUNTOS EXTERIORES (Dışişleri Bakanlığı)
 http://www.mae.es
- MINISTERIO DE ECONOMIA (Ekonomi-Maliye Bakanlığı)
http://www.mineco.es
- SECRETARIA DE ESTADO DE COMERCIO Y TURISMO (Ticaret ve Turizm Devlet Sekreterliği)
http://www.mcx.es
- SECRETARIA DE ESTADO DE ECONOMÍA, ENERGÍA Y DE LA PyME (Ekonomi, Enerji ve Küçük ve Orta İşletmeler Devlet Sekreterliği)
http://www.mineco.es/comun/Economia/SEEEyPyME/seeeypyme.htm
- MINISTERIO DE AGRICULTURA, PESCA Y ALIMENTACIÓN (Tarım, Balıkçılık ve Gıda Bakanlığı)
 http://www.mapya.es
- MINISTERIO DE CIENCIA Y TECNOLOGÍA (Bilim ve Teknoloji Bakanlığı)
http://www.mcyt.es
- MINISTERIO DE DEFENSA (Savunma Bakanlığı)
 http://www.mde.es
- SECRETARIA DE ESTADO DE CULTURA (Kültür İşleri Devlet Sekreterliği)
 http://www.mec.es
- MINISTERIO DE FOMENTO (Kalkınma Bakanlığı)
http://www.mfom.es
- MINISTERIO DE MEDIO AMBIENTE (Çevre Bakanlığı)
http://www.mma.es
- MINISTERIO DE SANIDAD Y CONSUMO (Sağlık ve Tüketici İşleri Bakanlığı)
http://www.msc.es
- MINISTERIO DE TRABAJO Y ASUNTOS SOCIALES (Çalışma ve Sosyal İşler Bakanlığı)
http://www.mtas.es
- BANCO DE ESPAÑA (İspanya Merkez Bankası)
 http://www.bde.es 

- Consejo Superior de Camaras de Comercio (Ticaret Odaları Yüksek Birliği)

www.camaras.org
- MADRID Ticaret Odası 

 http://www.camaramadrid.es
- BARSELONA Ticaret Odası

www.cambracn.es
- BİLBAO Ticaret Odası

www.camaracombilbao.com
- ASOCIACIÓN ESPAÑOLA DE NORMALIZACIÓN Y CERTIFICACIÓN-AENOR (Standardizasyon ve Belgelendirme Kurumu-AENOR)
http://www.aenor.es
- CONFEDERACIÓN ESPAÑOLA DE ORGANIZACIONES EMPRESARIALES-CEOE (İşverenler Organizasyonları Konfederasyonu - CEOE)
 http://www.ceoe.es
- CONFEDERACIÓN ESPAÑOLA DE LA PEQUENA Y MEDIANA EMPRESA (Küçük ve Orta Ölçekli İşletmeler Konfederasyonu)

www.cepyme.es
- AGENCIA ESPANOLA DE COOPERACION INTERNACIONAL (Uluslararası İşbirliği Ajansı)

www.aeci.es
- ENTIDAD NACIONAL DE ACREDITACIÓN (ENAC) (Ulusal Belgelendirme Kurumu)
 http://www.enac.es
- OFICINA DE REPRESENTACIÓN DE LA COMISIÓN EUROPEA EN ESPAÑA (Avrupa Komisyonu Temsilciliği)
 http://www.euroinfo.cce.es
- OFICINA DE ARMONIZACIÓN DEL MERCADO INTERIOR-OAMI
(İç Piyasa Standardizasyon Ofisi-OHIM/Avrupa Birliği’ne bağlı topluluk ticari markalarının tescil Bürosu)
http://www.europea.eu.int/agencies/ohim/ohim.htm
-Milli Müteahhitler Konfederasyonu

www.cnc.es
� http://www.bde.es


� http://www. bolsamadrid.es


� http://www. interes.org


� http://ec.europa.eu/taxation_customs/dds/en/tarhome.htm





�Ayrıntılı istatistikler Raporun eklerinde sunulmaktadır. 








� www.mityc.es


� www.tecnicasreunidas.es


�� HYPERLINK "http://www.oecd.org-sayfa" ��www.oecd.org-sayfa�sında “Commercial Interest Reference Rates –CIRRs” ibaresi aranmalıdır.


� http://ec.europa.eu/taxation_customs/dds/en/tarhome.htm


� http://www.dtm.gov.tr/dtmadmin/upload/AB/SanayiSektorDb/REACH_rehberi.doc





� www.aenor.es


� www.enac.es


� http://europa.eu.int/eur-lex/en/index.html


� http://www.boe.es/g/eng/index.php


� detaylı bilgi için; http://www.investinspain.org


� http://www.vue.es


� � HYPERLINK "http://noticias.juridicas.com/base_datos/Admin/rdleg2-2000.html" ��http://noticias.juridicas.com/base_datos/Admin/rdleg2-2000.html� (İspanyolca)


� � HYPERLINK "http://catalogopatrimonio.minhac.es/pctw/index.aspx" ��http://catalogopatrimonio.minhac.es/pctw/index.aspx� 


� http://www.el-consorci.com


� http://www.zonafrancacadiz.com


� http://www.zonafranca.org


� http://www.zonafrancavigo.com


� � HYPERLINK "http://www.ifema.es" �http://www.ifema.es�


� � HYPERLINK "http://www.firabcn.es/" �http://www.firabcn.es�


� � HYPERLINK "http://www.bilbaoexhibitioncentre.com" �http://www.bilbaoexhibitioncentre.com�


� � HYPERLINK "http://www.feriavalencia.com" �http://www.feriavalencia.com�
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